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Capitolul |
NOTIUNI INTRODUCTIVE DESPRE DREPTUL COMERCIAL
Sectiunea 1. Notiuni generale

Dezvoltarea economiei de piatd a marcat o noua abordare a realitatii comerciale, ca realitate
socialda, in sensul perfectionarii intregului mecanism economico-juridic care guverneaza comerful, in
complexitatea si dinamica sa.

Denumirea de drept comercial, ca ramura de drept si ca disciplina juridica de studiu,pune in
evidenta faptul, ca este vorba de o reglementare juridica cu caracter specific, mai exact un ansamblu
de norme si institutii juridice care privesc comerful. O asemenea definire este, In mare masura,
corecta, impunéndu-se precizari cu privire la sensurile notiunii de comert.

Sectiunea 2. Obiectul dreptului comercial

Concluzionand la cele afirmate mai inainte, dreptul comercial poate fi definit ca fiind ansamblu
de norme juridice de drept privat  care sunt aplicabile raporturilor juridice izvorate din actele si
operatiunile considerate de lege ca fiind fapte de comert, precum si raporturilor juridice la care participa
persoanele care au calitatea de comerciant si societatile comerciale.

Sectiunea 3. Evolutia istorica a dreptului comercial

Analiza genezei si evolutiei comertului si in special a dreptului comercial de-a lungul istoriei,
care nu au aceiasi vechime, permite punerea in lumina a trasaturilor sale care s-au permanetizat pana
in zilele noastre.

Istoria dreptului comercial este strdns legata de istoria comerfului si, implicit, a dezvoltarii a
insasi societatii omenesti.

Primele manifestari ale ,schimbului" au aparut odata cu nasterea ideii de proprietate, intr-o
forma primitiva , respectiv pe baza de obiceiuri .

Pentru satisfacerea trebuintelor existentei lor, oamenii au inceput sa schimbe intre ei produsele
faurite prin munca lor ori agonisite din mediul inconjurator, iar cuvantul dat si strdngerea manii par a fi
cele mai vechi mijloace de garantare a obligatilor comerciale.

Sectiunea 4. Evolutia dreptului comercial in Romania

Pe teritoriul tarii noastre, ca si pretutindeni, la Tnceput comertul a fost guvernat potrivit unor
reguli cutumiare, fie de sorginte locala (obiceiul pamantului), fie de provenienta straina, ca urmare a
legaturilor cu negustorii stréini.inca din sec. al Vll-lea 1.Ch. negustorii greci din Milet si Heracleea au
intemeiat cetatile Histria,Tomis si Calatis pe malurile Marii Negre dezvoltdnd un comert infloritor cu
geto-dacii.

Primele legiuiri scrise, Pravila lui Vasile Lupu-1646 in Muntenia si Indreptarea Legii a lui Matei
Basarab-1652 in Moldova,nu cuprindeau reguli speciale pentru comert deoarece erau dispozitii de
drept civil. Primele reguli de drept comercial apar,,dupa legile imparatesti bizantine" pentru prima oara,
in Codul lui Andronache Donici, din 1814, aplicabile in Muntenia , care faceau referiri la,,daraverile
comerciale” si ,,iconomicosul fasliment”.

Codul Caragea aparut in Moldova in 1817, scris in limba greaca, continea reglementari in
materie de vanzare comerciala,cambii, societati comerciale, faliment, s.a. .

in 1840, in Muntenia s-a pus in aplicare Codul comercial francez, iar in Moldova a fost aplicat
din anul 1864. in 1887 a fost adoptat actualul Cod comercial roman (pentru care s-a fost folosit ca
izvor de inspiratie Codul comercial italian din 1882, precum si legislatia germana si belgiana).

Codul comercial romén a manifestat constanta in aplicare pana in anul 1948, cand, trecandu-
se la economia planificata supercentralizata, Codul comercial roma&n a ramas aplicabil doar in
raporturile juridice de comert exterior, insa si aici cu numeroase restricii.

Sectiunea 5. Autonomia dreptului comercial



Cu privire la autonomia dreptului comercial s-au manifestat doua directii doctrinare,
concretizate Tn doua teze, astfel:

Teza unitdtii dreptului privat se intemeiaza pe argumente deduse din necesitatea protejarii
necomerciantilor carora li s-ar aplica legea comerciala desi aceasta ar fi adoptata in interesul unei
categorii profesionale - comerciantii. Aceasta fard a mai vorbi de dificultatile de interpretare si de
solutionare a litigiilor.

Adepte ale acestei teze, unele tari cum sunt Elvetia si Anglia nu au un drept comercial
autonom, in felul acesta fiind simplificate raporturile juridice dintre persoane.

Cei care sustin, dimpotriva, teza autonomiei dreptului comercial vin, la randul lor, cu argumente
care pun accentul pe necesitatea ca raportul juridic sa fie reglementat unitar, motiv pentru care legea
comerciala trebuie aplicata si unor raporturi dintre comercianti si necomercianti. Se face sublinierea ca
numai raportul juridic este sub incidenta legii comerciale, nu si statutul juridic al necomerciantului.
Raporturile civile si raporturile comerciale nu sunt omogene sub aspectul naturii si scopului. Evolutia
economico-sociala nu a dus la uniformizarea activitatilor comerciantilor si necomerciantilor, asa incat
aceste activitati nu ar putea fi supuse aceleiasi reglementari juridice. Faptul ca unele tari au o
reglementare unitara a dreptului privat (cuprinsa in Codul civil) nu este relevanta, deoarece asemenea
reglementari cuprind dispozitii care se aplica exclusiv comerciantilor (cum ar fi, de exemplu, obligatia
de Tnmatriculare Tn registrul comerfului, falimentul etc.). Absenta, in tarile respective, a unui Cod
comercial nu inseamna deci si inexistenta unui drept comercial, ca ramura distincta de dreptul civil.

Sectiunea 6. Izvoarele dreptului comercial

Nofiunea de izvor de drept desemneaza totalitatea formelor de exprimare a normelor juridice
comerciale care sunt determinate de modul edictare sau sanctionare de catre stat.

Dispozitiunile art. 1 C. com.roman dispune ca ,, In comert se aplics legea de fatd.Unde ea nu
dispune se aplicad Codul civil." Comform acestei dispozitiuni rezultd ca principalele izvoare formale ale
dreptului comercial sunt Codul comercial si Codul civil, fara sa minimalizam existenta si a altor categorii
de izvoare cu care dreptul comercial interfereaza.

Dreptul comercial are ca principale izvoare formale: Constitutia Romaniei Codul comercial,
legile comerciale speciale, Codul civil, legi civile speciale.

Cu privire la corelatia dintre Codul comercial, legile comerciale speciale si Codul civil, se aplica
principiul general specialia generalibus derogant. Cu alte cuvinte, legile comerciale speciale sunt de
aplicatie prioritara, dar atunci cand prin ele nu sunt reglementate anumite situatii juridice se recurge la
regulile si principiile consacrate prin Codul comercial care constituie dreptul comun in materie. Tot
astfel, atunci cand si Codul comercial nu contine reguli pentru unele situatii juridice, devin aplicabile
prevederile Codului civil (asa cum o prevede expres chiar art. | din C. com.) care reprezinta dreptul
comun in ceea ce priveste reglementarea raporturilor patrimoniale in general.

Desi Codul comercial nu contine reglementari cu privire la conditiile de fond aplicabile
contractelor comerciale , in aceasta materie sunt aplicabile disp.art.948 C.civ. roman.

Codul comercial si legile comerciale speciale contin, in principiu, norme cu caracter supletiv,
ceea ce Tnseamna ca ele se aplica numai in cazul cand partile nu au convenit altfel.

Sunt Tnsa si norme imperative, de la care partile nu pot deroga asa cum rezulta din disp.art.5
C.civ. roman care se refera la ordinea publica si bunele moravuri. Ele au drept scop, de regula,
protejarea intereselor generale.

Referindu-ne la izvoarele formale ale dreptului comercial, trebuie avute in vedere nu numai
regulile propriu-zise continute in Codul comercial si legile comerciale speciale, ci si principiile care se
rezlta din acestea. Doctrina juridica coerciala recunoaste principii devenite clasice cum sunt; de
exemplu, urmatoarele: in comer{, gratuitatea nu se prezuma; in comert, intotdeauna, banii sunt
fructifieri; in caz de dubiu se aplica regula care favorizeaza circulatia; in comert, contractul in favoarea
celui de-al treilea este obisnuit si altele.

Un alt izvor al dreptului comercial, de data aceasta neformal, il constituie uzanta (obiceiul sau
cutuma) care reprezintd o regula de conduitd nascuta din practica sociala, folosita o vreme
indelungata, deci avand o fiabilitate verificatda Tn practica si care, In consecinta, se aplica si este
respectata intocmai ca o norma juridica obligatorie. Ele chiar dobdndesc un caracter formalizat atunci
cand sunt consacrate legislativ.

In dreptul nostru comercial, uzantele nu sunt consacrate legislativ, prin art. | din Codul
comercial fiind reglementate, ca izvoare ale dreptului comercial, doar Codul comercial si Codul civil.
Dar in doctrind sunt recunoscute uzantele interpretative (conventionale) care isi au sorgintea in vointa
prezumata a partilor, fiind menite sa lamureasca sensul si limitele acestei vointe. Astfel de uzante au
fost deduse din anumite dispozitii ale Codului civil care sunt aplicabile si in dreptul comercial. Astfel,
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potrivit art. 970 C. civ., conventiile trebuie executate cu buna credinta, acestea obligdnd nu numai la
ceea ce este prevazut expres in ele, ci i la toate urmdrile ce echitatea, obiceiul sau legea dé obligatiei
dupéa natura sa. Ca atare, {indndu-se seama de aceste dispozitii din Codul civil, care consacra un
principiu in materia executarii obligatiilor contractuale, si obligatiile din contractele comerciale trebuie
executate cu buna-stiinta, cu diligenta unui bun comerciant (contractele comerciale cuprind, asadar, si
obligatii care, chiar daca nu sunt stipulate expres, rezulta din obiceiurile activitatii comerciale). Un alt
text din Codul civil, art. 980 prevede ca dispozitiile indoielnice se interpreteaza dupa obiceiul locului
unde s-a incheiat contractul. Deci, daca un contract comercial contine clauze care sunt indoielnice sau
echivoce, pentru a li se stabili continutul sau sensul, trebuie sa se apeleze la obiceiurile existente la
locul incheierii contractului; bineinteles, fiind vorba de obiceiuri in materia activitatii comerciale. Mai
exista dispozitiunile art. 981 C. civ. potrivit carora clauzele obisnuite intr-un contract se subinteleg,
chiar daca nu sunt expres prevazute. Aceste dispozitii ale Codului civil sunt de mare importanta in
materie comerciala care se bazeaza, in buna parte, pe obiceiuri (legea considerand, asadar, ca aceste
obiceiuri sunt acceptate tacit de partile contractante).

In ceea ce priveste practica judiciard si arbitrald sau doctrina juridicd in materie comercial,
desi constituie factori puternici de interpretare a legii si de progres al dreptului, nu constituie un izvor de
drept Tn general, deci nici al dreptului comercial, in particular.

Sectiunea 7. Tendintele actualale dreptului comercial

De la primele forme de manifestare a dreptului comercial, incepand cu secolul XIX si pana in
zilele noastre, aceasta ramura importanta a dreptului nu a incetat sa se dezvolte si sa se perfectioneze.
De timpuriu s-au manifestat tendinte n acest sens care s-au amplificat si au devenit tot mai evidente ca
urmare a marilor realizari pe plan tehnico-stiinfjific.

Dezvoltarea, diversificarea si specializarea activitatii economice in general si a comerfului, in
particular, au determinat si tendinte de dezvoltare si extindere a sferei de aplicare a dreptului
comercial.

Dreptul comercial cuprinde in prezent, in sfera sa, totalitatea activitatilor productive, de
circulatie si distributie a marfurilor, bancare, valutare si de asigurari etc.

Dreptul comercial s-a nascut si s-a dezvoltat in cursul secolului al XIX-lea sub stindardul
libertatii comertului si industriei. Dar fenomenele negative care au insotit aceasta dezvoltare (care a
culminat cu marea crizd economica din perioada 1929-1933) au determinat statul sa paraseasca
doctrina liberalismului pentru a interveni in activitatea economica (Programul New Deal pus in aplicare
de S.U.A. in perioada 1933-1936 in timpul administratiei Roosevelt este considerat prima manifestare
semnificativa de interventie a statului in economie).

Tn anii celui de al doilea rézboi mondial si in perioada urmétoare acestuia, masurile de dirijism
economic au luat amploare, capatand forme absolute in statele foste socialiste.

In zilele noastre, sub influenta ideilor economistului englez J. Keynes, care isi intemeiaza teoria
pe necesitatea asigurarii echilibrului economic prin interventia directd a statului in economie, un rol
deosebit a inceput sa-1 joace planificarea si Prognoza, ale caror obiective Tnsa se realizeaza nu prin
directive administrative imperative (asa cum s-a procedat in fostele state socialiste), ci prin tehnicile
economiei concertate, prin folosirea parghiilor economice de influentare si stimulare.

Masurile de dirijism economic cu caracter social nu puteau raméne fara ecou pe planul dreptu-
lui comercial, fiind instituit un control din partea statului al activitatii de comerciant, al activitatilor legate
de aprovizionare si desfacere, al preturilor ,al respectarii regulilor fiscale si financiare, al proteciiei
consumatorilor, al concurentei, etc.

Deci, daca la originea sa dreptul comercial a fost un drept privat, in perioada actuala el devine
o ramura de drept cu grad tot mai inalt de publicizare.

Secolul XIX se caracterizeaza prin tendinta de codificare a dreptului comercial, fiecare tara
tinzadnd sa consacre, printr-o reglementare nationala, reguli de comert in conformitate cu interesele lor
economice.

Epoca moderna, care se caracterizeaza, la randul ei, printr-o dezvoltare a comertului intre
diferite tari, atat la nivel regional, cat si continental, a determinat necesitatea obiectiva de intarire a
securitatii juridice a raporturilor comerciale, ceea ce a impus o tendinta de uniformizare internationala a
legilor comerciale. Astfel, sub auspiciile Ligii Natiunilor, au fost adoptate Conventiile de la Geneva
(1930 si 1931) privind legile uniforme referitoare la cambie, biletul la ordin si cecul, in baza carora
statele semnatare au adoptat legi interne proprii privitor la aceste titluri de credit.

Actiunile de uniformizare a legilor comerciale au continuat si sub egida O.N.U. si a institutiilor
sale, printre care un rol important 1-a avut U.N.C.1.T.R.A.L. Au fost adoptate Regulile de la Hamburg
(1978) si Conventia privind vanzarea internationala de marfuri (Viena, 1980).

5



Un loc deosebit in actiunea de uniformizare a legilor comerciale il ocupa Tratatul de la Roma
care prevede ca, la sfarsitul unei perioade de tranzitie, intre tarile membre ale C.E.E., circulatia
marfurilor, serviciilor, capitalurilor si a foriei de munca sa devina libere. Este ceea ce s-a hotarat prin
Tratatul de la Maastricht.

In scopul perfectionarii reglementarii activitatii economice si a raporturilor juridice pe care
aceasta le implica, a inceput sa se manifeste, in doctrina occidentala, si o altd tendintd in directia
recunoasterii originalitatii si, implicit, a autonomiei dreptului economic, fara insa sa existe inca un punct
de vedere unitar cu privire la definirea acestei viitoare ramuri de drept.

S-a exprimat si parerea ca insusi dreptul comercial trebuie sa-si schimbe titulatura, pentru a
corespunde mai bine conditiilor actuale de dezvoltare a activitatilor economice productive si
comerciale, urmand a fi denumit ,drept al afacerilor" (el urmand a include nu numai elementele de drept
privat, admise traditional, ci si elemente de drept public legate de interventia statului in economie, drept
fiscal, drept al muncii etc.). Conceput ca un drept al afacerilor, acesta ar dobandi un caracter mai
accentuat pluridisciplinar decat dreptul comercial.

Capitolul I
ACTELE Sl FAPTELE DE COMERT

Sectiunea 1. Notiuni introductive

Codul comercial nu defineste ,, faptele de comer{" ci doar se limiteazd a enumera anumite
categorii de operatiuni care sunt considerate prin lege fapte de comert , iar prin disp.art.5 C.com.
roman exclude o serie de3 fapte juridice care nu pot fi calificate ca fiind fapte de comert.

Mai intai, este necesar sa facem o distinctie intre ,actele juridice" si .faptele juridice" cu
caracter civil si actele si faptele juridice cu caracter comercial, pentru ca, Codul comercial roman
contine dispozitii care ar putea crea confuzii.

Actul juridic civil este o manifestare de vointd a uneia sau mai multor persoane fizice sau
juridice savarsite in scopul de a crea, modifica, transforma sau stinge raporturi juridice civile.

Faptele juridice civile sunt evenimente si actiuni cu caracter obiectiv, savarsite fara intentia de
a produce efecte juridice, dar care produc efecte juridice.

Codul comercial roman stabileste anumite acte si operatiuni juridice cu caracter volitional pe
care le califica ,fapte de comer{", prin savarsirea carora se nasc, modifica,transforma sau sting
raporturi juridice comerciale si care sunt guvernate de legile comerciale.

.Faptele de comert" sunt enuntate in art. 3 din Codul comercial si sunt urmatoarele:

- cumpararea de produse sau marfuri spre a se revinde, fie in natura, fie dupa ce se vor fi
lucrat sau pus in lucru, ori numai spre a se inchiria; asemenea si cumpararea spre a se revinde de
obligatii ale statului sau alte tilturi de credit circuland in comert;

- contractele de report asupra obligatiilor de stat sau altor titluri de credit circuland in comert;

- cumpararile sau vanzarile de parti sau de actiuni ale societatilor comerciale;

- orice intreprinderi de furnituri;

- intreprinderile de spectacole publice;

- Intreprinderile de comisioane, agentii si oficii de afaceri;

- intreprinderile de constructii;

- intreprinderile de fabrici, de manufactura si imprimerie;

- intreprinderile de editura, librarie si obiecte de arta cand altul decat autorul sau artistul vinde;

- operatiunile de banca si schimb;

- operatiunile de mijlocire (samsarie) in afaceri comerciale;

- intreprinderile de transport de persoane sau de lucruri pe apa sau pe uscat;

- cambiile si ordinele in producte sau marfuri;

- constructia, cumpdararea véanzarea si revanzarea de tot felul de vase pentru navigatie
interioara si exterioara si tot ce priveste echiparea, armarea sau aprovizionarea unui vas;

- expeditiile maritime, inchirierile de vase, imprumuturile maritime si toate contractele privitoare
la comertul pe mare si la navigatie;

- asigurarile terestre, chiar mutuale, in contra daunelor si asupra vietii;

- asigurarile, chiar mutuale, contra riscurilor navigatiei;

- depozitele pentru cauza de comert;

- depozitele in docuri si antrepozite, precum si toate operatiile asupra recipiselor de depozit
(warante) si asupra scrisorilor de gaj, eliberate de ele.



Prin art. 4 din Codul comercial romén se mai prevede ca sunt socotite fapte de comert, si
scelelalte contracte si obligatiuni ale unui comerciant, daca nu sunt de natura civild sau daca contrariul
nu rezulta din insusi actul”.

Sectiunea 2. Definirea si caracteristicile actelor de comer{

Actul de comert poate fi definit ca fiind actul prin care se realizeazd in mod organizat o
interpunere in circulatia bunurilor, serviciilor si valorilor, efectuatd cu intentia de a obtine beneficii
(profit).

Sectiunea 3. Clasificarea faptelor de comert

Datorita caracterului eterogen al faptelor de comert reglementate de lege nu este posibil a fi
folosite criterii unitare de clasificare.

In doctrina clasica, faptele de comert au fost clasificate in doua mari categorii: fapte de comert
obiective si fapte de comert subiective. Cele obiective sunt determinate si produc efecte Tn temeiul
legii, independent de calitatea persoanei (comerciant sau necomerciant) care le savarseste, iar cele
subiective sunt acele fapte care dobandesc caracter comercial datorita savarsirii lor de catre o
persoana care are calitatea de comerciant.

In doctrina moderna s-au exprimat opinii mai nuantate, fiind stabilite unele subcategorii ori au
fost adaugate noi categorii de fapte de comert.

Cu privire la faptele de comert obiective, unii autori au facut o distinctie intre faptele de comert
dupa natura lor (fapte declarate comerciale daca indeplinesc anumite conditii) si fapte de comert dupa
forma lor (fapte de comert fara conditii).

In categoria faptelor de comert obiective au fost incluse si faptele juridice accesorii, ele fiind
considerate ca atare datorita legaturii lor cu acte si operatiuni considerate de lege fapte de comert
(actele auxiliare de comer{ sau actele accesorii de comert faciliteaza aducerea si procurarea marfurilor
pe piata. Astfel sunt, de exemplu, operatiunile referitoare la navigatia pe apa si operatiunile de mijlocire
in tranzactiile comerciale).

Se poarta discutii si asupra existentei unei categorii distincte de fapte de comert si anume
faptele de comert unilaterale sau mixte care ar avea caracter comercial numai pentru una din partile
care participa la incheierea operatiunii. Consacrat prin Codul comercial german din 1861, actul de
comert unilateral permite rezolvarea litigiilor comerciale dupa o procedura rapida.

In literatura noastra juridicd s-a propus o clasificare a faptelor de comert in trei categorii:
obiective, subiective si mixte.

In ceea ce priveste faptele de comert obiective s-a ardtat ca intrucat, in majoritatea lor,
faptele de comert sunt operatii economice, adica activitati economice, si mai putin acte juridice, ele nu
pot fi clasificate decat pe baza unor criterii economice, care au la baza obiectul si functia economica a
operatiunilor respective, fiind deci fapte de comert obiective.

Tin&dndu-se seama de aceste criterii (economice) faptele de comert obiective pot fi impartite in
trei subgrupe:

a) operatiunile de interpunere in schimb sau circulatie;

b)operatiunile care privesc organizarea si desfasurarea activitatii de productie (adica activitatea
intreprinderilor);

c) operatiunile conexe ori accesorii (adica faptele care datorita legaturii lor cu operatiile pe care
Codul comercial le considera fapte de comerf sunt si ele considerate fapte de comert).

Fiecare din aceste subcategorii necesita unele explicatii, pentru a fi evitate confuziile.

a) Referitor la operatiunile de interpunere in schimb sau circulatie, in aceasta subgrupa
intra: cumpararea si vanzarea comerciala si operatiile de banca.

Cumpararea si vanzarea comerciala este asemanatoare, sub aspectul structurii sale, cu
vanzarea-cumpararea din domeniul dreptului civil (art. 1295 C. civ.).

Ceea ce le deosebeste este functia economica a contractului. Trasatura caracteristica a
vanzarii-cumpararii comerciale o constituie intentia de revanzare sau inchiriere. Aceasta intentie de
revanzare sau inchiriere trebuie sa existe la data cumpararii, ea trebuie sa fie cunoscuta co-
contractantului si sa priveasca bunul cumparat.

Asa cum se prevede in art. 5 din Codul comercial ,nu se poate considera fapt de comert
cumpararea de produse sau marfuri ce s-ar face pentru uzul sau consumatiunea cumparatorului, ori a
familiei sale; de asemenea revanzarea unor lucruri si nici vanzarea produselor pe care proprietarul sau
cultivatorul le are dupa pamantul sau sau cel cultivat de dansul".

Legea nu cere ca bunul cumparat sa fie revandut in forma in care a fost dobandit, ci poate fi
revandut dupa ce a suferit unele transformari. Dar, transformarea bunului cumparat, prin anumite
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mijloace si procedee, ridica problema daca aceasta activitate nu este mai importanta decat bunul
cumparat, intrucat materialul cumparat (hartie, panza, blocuri de marmura, alte materii prime etc.) are o
valoare neinsemnata fata de opera realizata care se vinde. Problema este rezolvata prin disp. art. 3
pct. 9 din Codul comercial care prevede ca este fapta de comert si activitatea din fabrici. Ea s-a pus si
in cazul meseriasului care prelucreaza materialul pentru a obtine un anumit produs. $i aceasta situatie
este rezolvata prin acelasi text de lege sus mentionat, care se refera nu numai la activitatile din fabrici,
ci si la manufacturi.

In literatura juridica se sustine ca totusi trebuie facuta o diferentiere. Astfel, dacd meseriasul
prelucreaza materialul procurat de client, ne aflam in prezenta unei prestatii de servicii, actul fiind civil
nu comercial, iar daca meseriasul cumpara materialul si, dupa prelucrarea lui, vinde produsele
realizate, el face un act de comert.

Operatiunile de banca si schimb sunt fapte de comert, prevazute de disp. art. 3 pct. 11 din
Codul comercial (operatiunile de banca fiind operatiunile de depozit, de efectuare de plati, de acordare
de credite etc., iar operatiile de schimb privind regimul monetar sau al biletelor de banca etc.).

Fiind operatiuni de interpunere in circulatie, operatiunile de banca si schimb sunt guvernate de
principii aplicabile circulatiei produselor si marfurilor.

b) A doua subgrupa este constituita, dupa cum am aratat, din operatiunile care privesc
organizarea si desfasurarea activitatii de productie, adica activitatea intreprinderilor.

Codul comercial enumera activitatile din intreprinderi care constituie acte de comert (furnituri,
spectacole publice, comisioane, agentii si oficii de afaceri, constructii, fabrici si manufactura,
imprimerie, editura etc.) fara insa sa dea o definitie intreprinderii Tn dreptul comercial, lacuna ce a
cautat sa fie complinita de literatura juridica.

Tindndu-se seama de faptul ca definirea intreprinderii nu poate fi data numai pe baza unui
singur criteriu, s-a propus o alta modalitate de abordare, avandu-se in vedere sensul economic al
notiunii de intreprindere, dar si unele elemente de ordin juridic, in aceasta optica, intreprinderea ar
putea fi definita ca fiind o organizare sistematica a unei activitati, cu ajutorul factorilor de productie
(resurse ale naturii, capital si munca), de catre intreprinzator si pe riscul sau, in scopul producerii de
bunuri si servicii destinate schimbului, In vederea obtinerii unor beneficii (profit). Aceasta definitie
priveste numai Tintreprinderile avute in vedere de Codul comercial. Daca intreprinderea are
caracteristicile retinute Tn definitie, actele si faptele juridice pe care le implica organizarea activitatii,
precum si actele savarsite in timpul desfasurarii activitatii vor fi considerate fapte de comert. Cu alte
cuvinte, vor fi fapte de comert actele de vanzare-cumparare a materiilor prime si materialelor cu care
intreprinderea se aprovizioneaza, precum si cele referitoare la valorificarea produselor si serviciilor
realizate.

Avandu-se in vedere obiectul lor, intreprinderile enumerate de disp. art. 3 din Codul comercial
pot fi clasificate In doua categorii: intreprinderi de productie (industriale) si intreprinderi de prestari
servicii.

c) Cea de a treia subgrupa din categoria faptelor de comert obiective sunt operatiunile conexe
ori accesorii, care sunt calificate drept fapte de comer{ datorita stransei lor legaturi cu anumite acte
sau operatii considerate de Codul comercial ca fiind fapte de comert.

Din aceasta subgrupa fac parte: contractele de report asupra obligatilor de stat sau a altor
titluri de credit care circulda in comert; cumpararile sau vanzarile de parti sociale sau actiuni ale
societatilor comerciale; contractele de mandat si comision; contractele de consignatie; operatiunile de
mijlocire in afacerile comerciale; cambia sau ordinele in producte sau marfuri; operatiunile cu privire la
navigatie; depozitele pentru cauza de comert; contul curent si cecul; gajul si fidejusiunea.

Contractul de report asupra obligatiilor de stat sau a altor titluri de credit care circula in
comert constd In cumpararea cu bani a unor titluri de credit care circula in comert si Tn revanzarea
simultana cu termen si cu un pret determinat catre aceeasi persoana a unor titluri de aceeasi specie
(art. 74 Codul comercial). Deci, reportul este un act juridic complex care cuprinde o dubla vanzare:
prima se executa imediat (atat in privinta predarii titlurilor, cat si a prefului), iar a doua este o vanzare
cu termen, la un pret determinat, in temeiul acestui contract, o persoana (reporta-tul) detinatoare de
titluri de credit (actiuni, obligatiuni etc.), care nu voieste sa le instraineze definitiv, da n report (adica
vinde temporar) aceste titluri unei alte persoane (reportatorul) in schimbul unui pre{ ce se plateste
imediat. Totodata, partile se inteleg ca la un anumit termen reportatorul sa revanda reportatului titluri
de credit de aceeasi specie, primind, pentru aceasta, ceea ce a platit plus o prima (constituind pretul
serviciului prestat de el, adica de reportator).

Contractul de report prezinta avantaje pentru ambele parti: reportatul obtine suma de bani de
care are nevoie fara sa piarda definitiv dreptul asupra titlurilor de credit, iar reportatorul isi valorifica, pe
aceasta cale, sumele de bani disponibile.



Cumpararile si vanzarile de parti sociale sau actiuni ale societatilor comerciale sunt fapte
de comert obiective prin ele insele, fara a fi conditionate de existenta intentiei de revanzare (asa cum
prevede disp.art. 3 din Codul comercial, pentru cumpararile si vanzarile de bunuri mobile). Acest lucru
este explicabil deoarece aceste operatiuni sunt legate indisolubil de fapte de comer{, cum este
contractul de societate. Deci, cumpararea si vanzarea partilor sociale si actiunilor societatilor co-
merciale sunt fapte de comert conexe sau accesorii.

Contractele de mandat si comision au un caracter comercial, daca au ca obiect tratarea de
afaceri comerciale.

Mandatul este contractul prin care o persoana (mandatarul) se obliga sa incheie acte juridice
in numele si pe seama altei persoane (mandantul), de la care primeste imputernicirea. El este
considerat fapta de comert numai in masura in care actele juridice pe care le incheie mandatarul sunt
fapte de comert pentru mandant (art. 374 C. com.), de exemplu, imputernicirea mandatarului de a
cumpara o cantitate de marfa pentru a fi revanduta de mandant.

Contractul de comision este acel contract prin care o persoana (comisionarul) se obliga, din
insarcinarea altei persoane (comitentul) sa incheie anumite acte juridice in numele sau, dar pe seama
comitentului, Tn schimbul unei remuneratii (comisionul). Ca si in cazul mandatului, contractul de
comision este considerat fapta de comer{ numai in masura Tn care actele juridice pe care le incheie
comisionarul cu tertul sunt fapte de comert pentru comitent (art. 405 C. com.).

Contractul de consignatie este contractul prin care una dintre par{i (consignantul)
incredinteaza unei alte persoane (consignantul) anumite marfuri sau bunuri mobile spre a le vinde, in
nume propriu, dar pe seama consignatarului(art.1 din Legea pentru reglementarea contractului de
consignatie din 30 iulie 1934). Este o varietate a contractului de comision si, ca atare, este supus
aceluiasi regim juridic, inclusiv prevederilor art. 405 C. com. (referitoare la comision).

Fiind Tn esenta un contract de comision, contractul de consignatie este fapt de comer{ si in
cazul in care este folosit in cadrul unei intreprinderi de consignatie (art. 3 pct. 7 C. com.), precum si in
cazul cand este utilizat in cadrul comertului profesional al uneia dintre parti (art. 4 C. com.).

Operatiunile de mijlocire in afacerile comerciale consta intr-o actiune de intermediere intre
doua persoane (fizice sau juridice), in scopul de a le inlesni incheierea unui act juridic pentru care
acestea sunt interesate.

Mijlocitorul nu este un reprezentant al partilor, el neactionand in baza unei imputerniciri.

Din acceptarea de catre partea interesata a demersurilor mijlocitorului, urmata de incheierea
actului juridic cu cealaltda parte, rezulta Tncheierea unui contract de mijlocire, in temeiul careia
mijlocitorul este indreptatit sa primeasca o remuneratie pentru serviciul prestat (el intrevazand interesul
unor persoane pentru incheierea unui anumit act juridic, face demersuri pentru a le pune in contact,
facilitandu-le, astfel, incheierea actului respectiv).

Contractul de mijlocire apare, asadar, ca un contract de prestare (locatiune) de servicii.

Si operatiunile de mijlocire sunt considerate fapte de comert numai in masura in care se refera
la afaceri comerciale (art. 3 pct. 12 C. com..), de exemplu actul juridic mijlocit este o cumparare n scop
de revanzare. Nu prezinta relevantd imprejurarea ca mijlocirea reprezinta un act izolat, care nu este
facut cu titlu profesional, conditia legii fiind doar ca mijlocirea sa priveasca un act comercial.

Cambia sau ordinele in producte sau marfuri sunt fapte comerciale obiective prevazute de
art. 3 pct. 14 din Codul comercial.

Cambia este un titlu de credit prin care o persoana (tragator) da dispozitie altei persoane (tras)
sa plateasca o suma de bani, la scadenta, unei a treia persoane (beneficiar) sau la ordinul acesteia.

Biletul la ordin este un titlu de credit prin care o persoana (emitent) se obliga sa plateasca o
suma de bani, la scadenta, altei persoane (beneficiar) sau la ordinul acesteia.

In acceptiunea Codului comercial roman, notiunea de cambie desemneazd atat cambia
propriu-zisa, cat si biletul la ordin, ambele titluri, asadar, fiind fapte de comert.

Cambia si biletul la ordin sunt considerate fapte de comert independent de natura raportului
juridic din care izvorasc; deci indiferent de actul juridic de care sunt legate (de exemplu, un contract de
vanzare-cumparare, care poate fi, deopotriva, un contract civil sau un act comercial).

Ordinul in producte sau marfuri este, de fapt, o cambie a carei particularitate consta in faptul
ca obligatia are ca obiect o anumita cantitate de producte sau marfuri (acest gen de cambie nu a
cunoscut o aplicare practica).

Operatiunile cu privire la navigatie (vas, echipaj, transport, credite etc.) se prezinta ca o
gama foarte variata de fapte de comertf, cum sunt: cumpararea si vanzarea sau inchirierea vaselor;
dotarea vaselor; aprovizionarea vaselor; expeditiile maritime; imprumuturile maritime; ipoteca maritima
etc.

Aceste operatiuni au caracter comercial, indiferent de faptul ca sunt realizate in cadrul unei
intreprinderi, sunt sau nu facute intr-un scop speculativ.
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Au un caracter comercial atat operatiunile privind navigatia pe mare, cat si navigatia pe lacurile
sau fluviile interioare.

Depozitele pentru cauza de comert, la care se refera art. 3 pct. 19 si 20 din Codul comercial
sunt acele depozite de marfuri care se fac in docuri, antrepozite etc., sunt fapte de comert numai daca
sunt efectuate in cadrul unei intreprinderi. Daca depozitul are un caracter izolat ori se face in alte locuri
decét cele mentionate mai sus, el este considerat fapta de comert numai daca are ,cauza comerciald"
(asa cum prevede art. 3 pct. 19 C.com.), fie pentru un deponent sau un depozitar, fie pentru ambele
parti (de exemplu, marfurile depozitate au fost cumparate pentru a fi revandute; in acest caz, depozitul
este o faptd de comert conexa sau accesorie, datorita legaturii sale cu o operatiune considerata de
lege drept fapta de comert).

Contul curent si cecul (art. 3 alin. 2 C.com.) sunt si ele fapte de comert obiective. Contul
curent este un contract prin care partile convin ca, Tn loc sa lichideze separat si imediat creantele lor
reciproce, izvorate din prestatiile ce si le-au facut una catre cealalta, lichidarea sa se faca la un anumit
termen (legal sau conventional),prin achitarea soldului de catre partea care va fi debitoare.

In conceptia Codului comercial roman, contul curent constituie fapte de comert in toate cazurile
cand el este folosit de un comerciant. El poate deveni faptd de comert obiectiva si cand este folosit de
un necomerciant, daca are o cauza comerciala( art.9 Com.), adica este legat de o operatiune
considerata fapta de comert (de exmplu, contractul de cont curent incheiat de parti, care are in vedere
prestatiile reciproce dintr-o vanzare-cumparare comerciald).

Cecul este un titlu negociabil prin care o persoana (tragator) da ordin unei banci la care are un
disponibil (tras) sa plateasca o suma de bani unei persoane (beneficiar) sau Tn contul acesteia (Legea
nr. 59/1934 asupra cecului).

Atat contul curent, cat si cecul sunt considerate fapte de comerf numai in masura in care au o
cauza comerciala (de exemplu, cecul este emis pentru plata unor marfuri cumparate in scop de
revanzare).

Gajul si fidejusiunea avand si ele un caracter conex ori accesoriu al unei fapte de comert, au,
prin aceasta, caracter de fapte de comert.

Contractul de gaj este contractul in temeiul caruia debitorul remite creditorului sau un bun
mobil pentru garantarea obligatiei sale,creditorul avand dreptul de a fi platit cu preferinta fata de alii
creditori ( disp.art.478-480 C.com. si disp.art. 29,Titlul VI din Legea nr.99-1999 privind accelerarea
reformei economice)

Contractul de fidejusiune este contractul prin care o persoana (fidejusor) se obliga fata de
creditorul altei persoane sa execute obligatia debitorului, daca acesta nu o va executa (art. 1652 -1684
C.civ.).

Atat contractul de gaj, cat si contractul de fidejusiune vor fi fapte de comert numai in masura in
care obligatia principala care se garanteaza este o obligatie comerciala.

A doua mare categorie de fapte comerciale o constituie faptele de comert subiective.

Art. 3 din Codul comercial enumera actele si operatiunile considerate, prin continutului lor,
fapte de comert obiective.

Dispozitiunea art. 4 C. com. prevede ca sunt socotite ca fapte de comert si ,celelalte contracte
si obligatiuni ale unui comerciant, daca nu sunt de natura civila sau dacéa contrariul nu rezulta din insugi
actul”.

Prin urmare, pe langa faptele de comert obiective (a caror comerciabilitate este independenta
de calitatea persoanei care le savarseste), Codul comercial roman consacra ca fiind fapte de comert
si acele acte care dobandesc caracter comercial datorita calitati de comerciant a persoanei care le
savarseste (este vorba de categoria faptelor de comert subiective).

Reglementarea faptelor de comeri subiective deriva din necesitatea cuprinderii in sfera
dreptului comercial a tuturor actelor si operatiunilor savarsite de un comerciant, in aceasta calitate.

Prin urmare, datorita certitudinii in ceea ce priveste natura si regimul juridic aplicabil acestor
acte, este asigurata protectia atat a comerciantului, cat si a persoanelor care intra in raporturi juridice
cu acesta, intr-adevar, prin art. 4 din Codul comercial este instituitd prezumtia de comercialitate pentru
toate obligatiile comerciantului (cu exceptiile prevazute expres de art. 4 C. com.), indiferent de izvorul
lor.

Astfel, vor constitui fapte de comert nu numai obligatiile contractuale, ci si obligatiile derivand
din fapte licite (gestiunea de afaceri, imbogatirea fara justd cauza, plata nedatoratd) sau prin
savarsirea unor fapte ilicite inlegatura cu activitatea comerciala a comerciantului (art. 998 C. civ.).

Prezumtia de comercialitate instituita prin art. 4 din Codul comercial poate fi rasturnata prin
proba contrara, dar numai in conditiile prevazute de art. 4 C. corn., adica prin dovedirea caracterului
civil al obligatiei sau caracterului necomercial care ar rezulta din chiar actul savarsit de comerciant.

Cea de-a treia categorie de fapte comerciale sunt faptele de comert unilaterale sau mixte.
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Faptele de comert (obiective sau subiective) pot fi bilaterale (cand actul sau operatiunea are
caracterul unei fapte de comert pentru ambele parti implicate in raportul juridic) sau unilaterale sau
mixte (cand actul sau operatiunea are caracterul unei fapte de comert numai pentru una dintre parti,
pentru cealalta putand fi un act de natura civila; de exemplu, un contract incheiat intre un comerciant si
un agricultor pentru cumpararea unei cantitati de legume).

Datorita imprejurarii ca faptele de comert unilaterale pot fi cuprinse in sfera faptelor de comert
obiective sau subiective, uneori se considera ca nu constituie o categorie distincta de fapte de comert.

Art. 56 din Codul comercial prevede, in aceasta privinia, ca ,daca un act este comercial numai
pentru una din parti, toti contractantii sunt supusi, in ce privegte aceste act, legii comerciale". Solutia se
justifica prin aceea ca, intrucat este vorba de un act juridic unic, el nu poate fi supus, simultan, la doua
reglementari: una comerciala si una civila.

Dar, art. 56 din Codul comercial mai prevede, pe langa aceea ca faptelor de comert unilaterale
li se aplica legea comerciala, si adausul ... afard de cazurile in care legea ar dispune altfel", intr-
adevar, in anumite cazuri (expres prevazute de lege, deci de stricta interpretare) este inlaturata
aplicarea legii comerciale, in favoarea legii civile. Asa, de exemplu, art. 42 C. com., dupa ce stabileste
regula ca, in obligatiile comerciale, codebitorii sunt tinuti solidar, prevede ca aceasta prezumiie de
solidaritate nu se aplica la necomercianti pentru operatiuni care, in ceea ce i priveste, nu sunt fapte de
comert. Deci, legea exclude aplicarea prezumtiei de solidaritate cand codebitorii sunt necomercianti, iar
obligatia lor are ca izvor o operatiune care, in privinta lor, nu este o fapta de comert{ (de exemplu, in
legaturd cu un contract de vanzare-cumparare incheiat de doi agricultori cu un comerciant,
raspunderea agricultorilor pentru neexecutarea obligatiei va fi divizibila, nu solidara, deoarece obligatia
lor izvoraste dintr-un act care, pentru agricultori, nu este fapta de comert).

Capitolul lll
SUBIECTELE RAPORTULUI DE DREPT COMERCIAL
Sectiunea 1. Notiuni generale despre comercianti

Dispozitiunea art. 7 din C. com. roman prevede ca ,Sunt comercianti aceia care fac fapte de
comert avand comertul ca profesiune obisnuita precum si societatile comerciale.”

Profesiunea comerciala asa cum rezulta din legea comerciala se defineste in functie de doi
(eventual trei) parametri: savarsirea de fapte de comer{ obiective, ca o profesiune obisnuita (si in nume
propriu).

In literatura juridica s-au purtat discutii dacd anumite categorii de persoane, cum sunt: asociatii
societatilor comerciale, meseriagii, agricultorii au sau nu calitate de comerciant.

Regiile autonome sunt organizate in ramurile strategice ale economiei nationale, fiind
persoane juridice care functioneaza pe baza de gestiune economica si autonomie financiara (art. 2 si 3
din Legea nr.15/1990 privind reorganizarea unitatilor de stat ca regii autonome si societati comerciale
cu capital de stat). Ele sunt proprietare ale bunurilor din patrimoniul lor, iar prin activitatea desfasurata
trebuie sa-si acopere cheltuielile din veniturile realizate si ,sd obtind profit" (art. 5 si 6 din Legea
nr.15/1990 privind reorganizarea unitatilor de stat ca regii autonome si societati comerciale cu capital
de stat).

Pe de alta parte, art. | alin. 2 din Legea nr. 26/1990 privind registrul comertului prevede in mod
expres ca regiile autonome au calitatea de comercianti.

Organizatiile cooperatiste au si ele calitatea de comerciant, acest lucru fiind prevazut in mod
expres in art. | alin. 2 din Legea nr. 26/1990..

Organizatiile cooperatiste fiind comerciante sunt supuse obligatiilor care revin comerciantilor.
Ele dobandesc calitatea de comerciant de la data infiintarii lor, in conditiile legii.

Asociatiile si fundatiile, care sunt infiinfate si functioneaza in baza Ordonanta de Guvern
26/2000, nu au calitatea de comerciant intrucat scopul infiintarii lor este desfasurarea unei activitati
dezinteresate, nu obtinerea unui profit. Dar, ele pot savarsi anumite fapte de comert, asa cum rezulta
din disp. art. 46 alin.1 lit.b din O.G.nr.26/2000 ca asociatiile si fundatiile obtin venituri din activitati
economice directe. De exemplu, o asociatie organizeaza un restaurant cu circuit inchis pentru membrii
sai sau editeaza o publicatie prin care sunt raspandite ideile si activitatile pe care ea le desfasoara.

In astfel de situatii, cand sunt savarsite fapte de comert, raporturile juridice rezultate din
savarsirea acestor fapte sunt supuse legilor comerciale.

Statul, judetul si comuna, asa cum prevede art. 8 din C. com., nu pot avea calitatea de
comerciant. Aceste dispozitii ale Codului comercial nu mai sunt, in conditiile actuale, corespunzatoare,
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deoarece in prezent, activitatea statului si a unitatilor sale administrativ-teritoriale nu mai priveste, asa
cum era in trecut, numai serviciile publice. Statul intervine activ in economie, indeosebi in domeniile
strategice (cum ar fi, de exemplu, energia, transporturile, posta, telefonul, telegraful) si chiar
monopolizeaza exploatarea unor resurse sau industrii. Asadar, statul savarseste, pe langa actele de
autoritate, necesare functionarii serviciilor publice, si acte cu caracter privat, motiv pentru care, in
literatura juridica s-a considerat ca, in aceasta postura, este subiect al raporturilor comerciale, cu toate
ca statul (si unitatile sale teritoriale) nu au calitatea de comerciant. Drept urmare, numai faptele sale de
comert intra sub incidenta legilor comerciale.

Savarsirea de fapte de comert de catre stat si unitatile sale teritoriale priveste numai serviciile
publice cu gestiune privata, adica serviciile publice cu profil industrial si comercial.

Sectiunea 3. Determinarea si proba calitatii de comerciant

In caz de litigii, cel care invoca ori neaga calitatea de comerciant al unei persoane fizice sau
juridice trebuie sa administreze dovada in acest sens (actori incumbit probatio).

Dovada calitatii de comerciant se poate face cu orice mijloace de proba admise de legea
comerciala.

in cazul persoanelor fizice, intrucat calitatea de comerciant se dobandeste prin sdvarsirea
faptelor de comert obiective, cu caracter profesional, aceasta calitate se poate proba numai prin
prezentarea unor dovezi din care sa rezulte ca persoana in cauza a savarsit efectiv una sau mai multe
fapte de comert prevazute de art. 3 C.com. ca profesiune (obisnuitd) si Tn nume propriu.

Deci, in ceea ce priveste comerciantii-persoane fizice, calitatea de comerciant nu se considera
probata cu dovezi privind existenta autorizatiei administrative de exercitare a comerfului, a
fnmatricularii in registrul comertului, titulatura de comerciant folosita in anumite inscrisuri, dobandirea
unui fond de comert, plata unor impozite pe profit, etc. Acestea sunt doar prezumtii impotriva carora
se poate face proba contrara (prezumiii relative). De aceea, ele trebuie folosite impreuna cu alte
mijloace de proba din care sa rezulte exercitiul efectiv al comerfului, in conditiile prevederilor art. 7 din
Codul comercial (exercitarea de fapte de comert, ca profesiune obisnuita).

Probarea calitatii de comerciant fiind o chestiune de fapt, o hotarare judecatoreasca prin care
s-ar constata aceasta calitate, are si ea o forta probatorie relativa? Este o problema asupra careia
trebuie reflectat.

in cazul societatilor comerciale, regiilor autonome si organizatiilor cooperatiste, calitatea
de comerciant se dovedeste cu actul constitutiv, respectiv prin actul infiintarii lor, in conditiile cerute de
lege. Aceasta, intrucat scopul societatilor comerciale este tocmai desfasurarea unei activitati
comerciale, ele dobandind, asadar, calitatea de comerciant la data constituirii sau infiintarii lor.

Sectiunea 4. incetarea calitatii de comerciant

Incetarea calitatii de comerciant este strans legatd de modul in care aceasta calitate a fost
dobandita. Ca atare:

- in cazul persoanei fizice, intrucat calitatea de comerciant se dobandeste prin savarsirea
unor fapte de comert obiective, cu caracter profesional, incetarea calitatii de comerciant, in mod firesc,
are loc in momentul in care nu se mai savarsesc fapte de comert ca profesiune obignuita. Dar trebuie
sa se tina seama ca incetarea savarsirii faptelor de comert trebuie sa fie efectiva si din ea sa rezulte
intentia de a renunta la calitatea de comerciant; de exemplu, radierea din registrul comerfului sau
retragerea autorizatiei administrative trebuie sa fie insotite de incetarea efectuarii unor fapte de comert
cu caracter profesional.

In ceea ce priveste efectele juridice ale calitétii de comerciant se pot produce si dupa incetarea
acestei calitafi, situatie in care, potrivit art. 707 C. corn., comerciantul retras din comert poate fi
declarat Tn stare de faliment pentru datoriile contractate anterior retragerii.

- in cazul societatilor comerciale, intrucat dobandirea calitatii de comerciant este legata de
constituirea lor ca persoana juridica, aceasta calitate se pierde Tn momentul cand societatea inceteaza
sa mai existe ca persoana juridica.

Potrivit art. 222 din Legea nr. 31/1990, societatea comerciala isi inceteaza existenta prin
dizolvare, care poate avea loc: prin trecerea termenului stabilit pentru furata societatii; imposibilitatea
realizarii obiectului societatii sau realizarea acestuia; hotararea adunarii generale; faliment etc.

Dizolvarea societatii nu atrage, automat, pierderea personalitatii juridice; societatea nu mai
poate face operatiuni noi, dar poate face operatiunile necesare lichidarii (personalitate juridica
reziduald). Practic, personalitatea juridica a societatii inceteaza o data cu ultima operatiune de
lichidare.
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Sectiunea 5. Organisme ale comerciantilor

Trecerea la economia de piatd impune o inlaturare a structurilor piramidale de comanda
adminstrativa: ministerele economice si centralele industriale carora le erau subordonate intreprinderile
si prin intermediul carora primeau fisele de plan, repartitile de resurse materiale si financiare, erau
asigurate mijloacele de transport etc. Aceste structuri constituiau si canalele prin care circulau fluxurile
informationale descendente si ascendente (cele orizontale fiind aproape total excluse).

Renuntarea la dirijismul economic si demolarea structurilor piramidale prin care se realizeaza
activitatea de comanda administrativd in economie, redimen-sionarea unitatilor economice si
transformarea lor in celule economice independente (autonome), modularea lor functionala (dar si
gestionara), a adus in peisajul economic o diversitate de forme organizatorice (in sectoarele de
productie si circulatie a marfurilor si serviciilor) de o mare mobilitate si adaptabilitate la cerintele pietei.
Dar, aceste noi entitati de productie, circulatie, transport, construciii, financiar-bancar etc. nu pot
functiona de sine statator, rupte unele de altele. Ele au autonomie dar totusi functioneaza intr-un
mediu, intr-un ansamblu sistematic de tip cibernetic (interconditionandu-se reciproc). Ele sunt, asadar,
integrate in niste structuri dar nu piramidale (ca in trecut), ci cibernetice, cu legaturi si interconexiuni pe
orizontala intre toti agentii economici, cu elemente de autocontrol, de feedback, care asigura reglarea
acestor noi formatiuni economice.

Capitolul IV
COMERCIANTUL - PERSOANA FIZICA

Sectiunea 1. Accesul liber la profesiunile comerciale

Din alta perspectiva, prin art. 38 din Constitutia Romaniei se prevede ca alegerea profesiei si a
locului de muncé sunt libere, dreptul la muncéd neputand fi ingradit. Cu titlu general, deci si cu privire la
libertatea alegerii profesiei, prin art. 49 din Constitutie se prevede ca ,Exercitiul unor drepturi si libertati
poate fi restrans numai prin lege si numai dacad se impune, dupa caz, pentru: apararea sigurantei
nationale, a ordinii, a sanatatii ori a moralei publice, a drepturilor si libertétilor cetatenilor...".

In lumina acestor prevederi legale, urmeaza sa examinam, in continuare, in ce conditii se poate
exercita o profesiune comercialda de persoanele fizice (pentru ca, despre conditiile cerute de lege
pentru dobandirea, de aceleasi persoane fizice, a calitatii de comerciant ne-am ocupat in capitolul
precedent, consacrat, in general, subiectilor - persoane fizice si juridice - ai raporturilor juridice de drept
comercial).

Sectiunea 2. Limitari privind accesul la profesiunile comerciale

Ca principiu, accesul la profesiunile comerciale este liber, ceea ce inseamna ca orice persoana
are libertatea sa exercite o profesiune comerciala (a se vedea si dispozitile art. 7 C. corn., referitoare
la calitatea de comerciant, una dintre conditiile cerute fiind aceea ca faptele de comert sa fie savarsite
cu caracter profesional).

a) Incapacitatile. Pentru a vorbi de incapacitati trebuie mai intadi facuta distinctia intre
capacitatea persoanei fizice de a face acte de comert izolate si capacitatea ceruta pentru a fi
comerciant.

b) Incompatibilitatile. Prin definitie, activitatea comerciala are un caracter profitabil, adica prin
ea se urmareste realizarea unui profit. Din acest motiv, ea nu poate fi exercitata de persoanele care au
anumite functii sau exercita anumite profesiuni care privesc interesele generale ale societatii, intrucat
exista o incompatibilitate de interese. De aceea, legea interzice persoanelor care au asemenea funciii
sau profesii sa practice comerful, cu caracter profesional.

Constitutia Roméaniei prevede, in acest sens, ca functia de judecator (inclusiv de la Curtea
Constitutionald) si cea de procuror sunt incompatibile cu orice altd functie publica sau privata, cu
exceptia functiilor didactice din Tnvataméantul superior (art. 123, 131 si 142). Ca atare, judecatorii sau
procurorii nu pot exercita functia de comerciant.

c) Decaderile..

Un lucru trebuie sa fie subliniat si anume ca intrucat sanctiunea decaderii din dreptul de a
exercita profesiunea de comerciant constituie o decadere din drepturile apartinand unei persoane, ea
nu poate interveni decat in cazurile si in conditiile prevazute de lege (art. 49 din Constitufia Romaniei).

d) Interdictiile si autorizatiile, in anumite cazuri, exercitarea activitatii comerciale este supusa
unor interdictii sau necesita existenta unei autorizatii.
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Pentru ocrotirea unor interese generale ale societatii (de ordin economic, social sau moral),
prin lege s-a statuat ca anumite activitati nu pot fi exercitate pe baza liberei initiative. Aceste activitafi
sunt enumerate in anexa nr. | la Hotararea Guvernului nr. 201/1990 data in aplicarea Decretului-Lege
nr. 54/1990 privind organizarea si desfasurarea unor activitati economice pe baza liberei initiative. Este
vorba de activitafi cum sunt: prospectarea si extractia carbunelui, a minereurilor feroase, nemetalifere,
a sarii si minereurilor de metale rare; extractia si prelucrarea titeiului §i gazele naturale; prelucrarea
tutunului; fabricarea spirtului; fabricarea si comercializarea de echipament militar, de munitii si
armament; fabricarea si comercializarea de droguri si narcotice; practicarea jocurilor de noroc;
infiintarea de case de toleranta si altele.

Sectiunea 3. Regimul juridic al comerciantilor straini

Conditia juridica a comerciantului strain este similara celei a comerciantului roman, desigur, cu
unele particularitati.

Dispozitiile legale semnificative, Tn aceasta privinta, le gasim in O.U.G. nr. 31/1997 si O.U.G.
nr. 92/1997.

Legea prevede si garantii si facilitati menite sa atraga investitiile straine in Romania si
sa asigure conditii avantajoase pentru desfasurarea faptelor de comert de catre investitorii straini. Ele
se refera la tratamentul profiturilor, scutirii si reducerii de impozite, operatiuni financiar-valutare etc.

Capitolul V
SUBIECTELE COLECTIVE ALE RAPORTULUI DE DREPT COMERCIAL

Sectiunea 1. Societatea comerciala — subiect colectiv de drepturi

Am vazut ca subiectele raportului de drept comercial pot fi atat persoanele fizice, cat si
persoanele juridice. Trebuie insa facuta o subliniere si anume ca nu toate societatile comerciale au
personalitate juridica, existand si societa{i comerciale lipsite de subiectivitate proprie (in aceasta
categorie intrAdnd societatile comerciale carmuite de dispozitile art. 251-263 ramase Tn vigoare din
Codul comercial si, unele asociatii infiintate conform Decretului-Lege nr. 54/1990, daca reunesc conditi-
ile comercialitatii).

Sectiunea 2. Particularitatile societatilor comerciale

Definitia din art. 1491 C. civ. convine numai societatilor comerciale fara personalitate juridica,
omitandu-le nsa pe cele mai importante (din punct de vedere economic), cele care dobandesc
calitatea de subiect autonom de drept si care includ si o alta trasatura aditionala - personalitatea
juridica.

Sectiunea 3. Contractul de societate

Atat Cocul comercial roman cat si Legea nr.31/1990 privind societatile comerciale nu definesc
contractul de societate, ci doar se limiteaza a stabili conditiile de forma si de fond, prin disp. art. 1491
C.civ. roman, contractul de societate poate fi definit ca fiind acordul de vointa prin care doua sau mai
multe persoane consimt sa constituie, prin aporturi individuale, un fond comun, destinat unei activitati
lucrative, desfagurate impreund, prin indeplinirea de acte de comert, in scopul de a impérti foloasele
realizate. Rezulta din aceasta definitie, ca contractul de societate are urmatoarele caracteristici: are un
caracter consensual, patrimonial, oneros, comutativ si comercial.

Contractul este consensual, ceea ce inseamna ca el se formeaza prin simplu acord de vointa
al partilor (partenerilor).

La baza societatii comerciale sta, in momentul infiintarii sale, principiul libertatii de vointa, dar
consensualismul nu trebuie absolutizat. Partile care incheie contractul de infiintare a societatii
comerciale beneficiaza de libertatea de vointd in anumite conditii stabilite prin dispozitii legale
imperative, referitoare mai ales la obiectul de activitate al entitatii colective. Aceasta, In scopul protejarii
intereselor de ordin general. Campul consensualitatii include, indeosebi, determinarea de catre asociati
a structurii de organizare, delimitarea specificului activitatii proiectate, cotele de aport ale asociatilor,
componenta bunurilor ce vor forma activul, precizarea duratei si modului de functionare a societatii,
instituirea organelor de conducere si gestiune, adoptarea criteriilor de repartizare a beneficiilor.

Natura oneroasa a contractului de societate comerciala deriva din aceea ca fiecare asociat
intelege sa devina membru al societatii comerciale cu scopul -vadit patrimonial - de a obtine ,foloasele
ce ar putea deriva" din activitatea desfasurata. Art. 1491 C. civ. foloseste notiunea de ,foloase" care
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este sinonima cu cea de ,beneficii" (care se defineste ca un element patrimonial pozitiv, constand intr-
un castig banesc sau de alta natura, dar tot materiala).

Contractul de societate comerciala face parte din specia contractelor comutative,
deoarece intinderea obligatiilor pe care si le asuma fiecare dintre asociati este certa si determinata
inca de la data incheierii actelor constitutive a societatii. Faptul ca rezultatele economice ale activitatii
desfasurate in comun se pot solda si cu eventuale pierderi, nu numai cu beneficii, nu transforma
contractul de societate intr-o operatiune aleatorie. Elementul de incertitudine constadnd in riscul de
deficit nu prezinta relevanta pentru caracterizarea, sub acest aspect, a contractului de societate.

In ceea ce priveste elementele constitutive ale contractului de societate comerciala, acestea
sunt cele generale (comune tuturor contractelor): capacitatea, consimt{dméantul, obiectul si cauza,
prevazute de art. 948-968 C. civ. (cu unele adaptari), dar si unele specifice cum sunt: obligarea
asociatilor de a contribui prin aporturi la formarea patrimoniului societar, exercitarea in comun a
activitatii statutare convenite si participarea la beneficii si pierderi.

Referitor la capacitatea partilor, este de facut sublinierea ca, intrucat asocierea presupune
prin definifie constituirea unui patrimoniu social, distinct de cel al partilor contractante, acest fond
comun realizdndu-se prin aporturile subscrise, perfectarea contractului de societate impune
capacitatea deplina de exercitiu a persoanei fizice, iar in ceea ce priveste persoanele juridice, abilitarile
statutare corespunzatoare.

Consimtamantul, un alt element constitutiv al contractului de societate implica vointa specifica
de asociere a doua sau mai multe persoane, in scopul de a indeplini In comun activitatea de natura
comerciala convenita (intentia partilor presupune, obligatoriu, affectio societatis).

Ca in orice contract civil, vointa asociatilor trebuie sa fie constienta si libera, adica sa nu fie
afectata de eroare, doi sau violenta. Regimul juridic al erorii difera in functie de felul societatii; de
exemplu, eroarea asupra persoanei atrage nulitatea relativd numai in cazul societatilor in care acest
element de ordin subiectiv este esential, adica societatile de persoane nu si de capitaluri. Eroarea
asupra obiectului contractului, viciaza consimtamantul in conditiile dreptului comun. Dolul, spre a vicia
consimtamantul, trebuie sa indeplineasca, datorita caracterului plurilateral al contractului de societate,
conditia de a emana de la toti coasociatii, Tn caz contrar ex-cluzandu-se anularea contractului, chiar
partiala.

Existenta cauzei de nulitate, care trebuie sa fie constatata prin hotarére judecatoreasca, poate
atrage desfiintarea retroactiva a contractului de societate, insa, In cazul cand participantii sunt
numerosi, regimul juridic suferd o serie de atenuari, derogatorii de la dreptul comun, spre a se evita
consecintele vadit mai grave decat in contractele uzuale (intr-adevar, in timp ce intr-o conventie
bilaterala urmarile anularii nu afecteaza decéat cele doua parti in cauza, in raporturile juridice plurila-
terale interesele afectate sunt mult mai numeroase). Ca atare, s-a invederat necesitatea restrangerii
efectelor nulitatilor, lucru ce s-a realizat prin izolarea sanctiunii in sfera raportului juridic viciat. Aceasta
solutie era reglementata prin art. 189 alin. | C. com. potrivit caruia ,excluderea asociatului nu atrage,
prin ea singura, dizolvarea societétii". Dar, Intrucét art. 189 C. com. a fost abrogat, in astfel de cazuri,
se poate recurge la prevederile din Legea nr. 31/1990 care se refera la supravietuirea societatilor de
persoane sau societatilor cu raspundere limitata chiar in cazul extrem al reducerii numarului de asociati
la limita minima.

Obiectul contractului, un alt element constitutiv al contractului de societate comerciala are
particularitati care servesc pentru delimitarea societatilor comerciale de cele civile.

Potrivit art. 1492 C. civ. prin obiect al contractului de societate se intelege ansamblul de
operatiuni pe care aceasta urmeaza sa le indeplineasca in vederea realizarii de beneficii de catre
asociatii in cauza. El trebuie sa fie determinat sau determinabil (daca aportul consta intr-un bun) sau
posibil si personal (daca aportul consta dintr-un fapt sau activitatea unui asociat). De asemenea,
obiectul trebuie sa fie licit. Art. 1513 C. civ., care este aplicabil si in cadrul raporturilor comerciale, con-
sidera ca fiind ilicit contractul prin care un asociat, fie Tsi atribuie totalitatea castigurilor prin clauza
leoninad, fie se declara dispensat de obligatia de a participa la pierderi.

Cauza licita, ca element constitutiv al contractului de societate, constd in finalitatea de a
constitui un fond social comun si de a-1 afecta exercitarii unor anumite acte de comer{ in vederea
obtinerii de beneficii destinate a fi impartite intre asociati Tn modul convenit.

Prezinta interes deosebit si elementele specifice ale contractului de societate: aportul
asociatilor, exercitarea in comun a activitatii statutare si participarea la beneficii si pierderi.

Cu privire la aportul asociatilor acesta reprezinta valoarea patrimoniala cu care orice asociat
convine (prin actul constitutiv dar si prin subscriptii ulterioare) sa contribuie la alcatuirea sau majorarea
capitalului social, in conditiile si in termenele stipulate. Aportul constituie o conditie specifica intrucat ea
nu este intalnita in activitatea desfasurata de persoanele fizice. Specificitatea decurge din calitatea
societatii de subiect colectiv de drept distinct de personalitatea fiecarui asociat.
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Notiunea de aport social, la fel cu orice alt act juridic patrimonial, are doua laturi distincte:
manifestarea de vointa, prin care asociatul se obliga sa contribuie la constituirea capitalului social, si un
fapt juridic, constand in predarea (la data convenita) a bunului subscris.

Sectiunea 4. Tipuri de organizare asociativa

Potrivit disp.art.2 din Legea nr. 31/1990 privind societatile comerciale sunt consacrate cinci
tipuri de organizare asociativa: societatea in nume colectiv; societatea in comanditd simpla; societatea
in comandita pe actiuni; societatea pe actiuni si societatea cu raspundere limitata.

Societatea in nume colectiv este cel mai vechi tip de societate comerciala cunoscut si este
reglementata in disp.art.3-7 din Legea nr.31/1990, impreuna cu societatea in comandita simpla. Era
corespunzatoare nevoilor comerfului traditional si-i unea pe comerciantii care se cunosteau si care
cautau sa dea un maxim de garantii creditorilor lor. Si, intr-adevar, acest tip de societate s-a bucurat de
un maxim de credit. Aceasta, intrucat capitalul social constituie o garantie importanta pentru creditorii
sociali, fiind exclusi creditorii personali ai asociatilor, in plus, fiecare dintre asociati raspunde integral si
solidar, cu Tntregul sau patrimoniu personal, pentru datoriile societatii. Astfel, creditorii societatii, care
vor fi platiti Tn principal din bunurile sociale, vor avea, intre altele, un drept de gaj asupra averii oricarui
asociat, indiferent ca asupra fiecaruia dintre averile asociatilor vin in concurs si creditorii proprii ai
acestora.

Creditul societatii fiind legat de cel al fiecarui asociat, orice schimbare survenita in legatura cu
persoana acestora modifica echilibrul societatii.

Societatea in comandita simpla reuneste2 categorii de membri: comanditatii si comanditarii.

Comanditatji sunt exact in aceeasi situatie cu asociatii in nume colectiv. Deci, ei raspund
nelimitat si solidar pentru intregul pasiv.

Comanditarii, dimpotriva, nu sunt comercianti ei sunt capitalistii care se asociaza doar pentru o
suma limitatd. Comanditarul furnizeaza un capital, care va face parte din capitalul social, si la nivelul
caruia Tsi margineste si riscurile. Ca atare, el seamana mai mult cu un imprumut, dar cu doua diferente
esentiale: Tmprumuta-torul isi recupereaza banii daca imprumutatul face afaceri nerentabile, pe cand
comanditarul Tsi asuma riscul ca aportul sau la capitalul social sa fie preluat de creditorii societatii; apoi,
imprumutatorul nu are dreptul sa intervina in afacerile societatii, In timp ce comanditarul este asociat.

Societatea pe actiuni a luat nastere ca urmare a necesitatii acumularii de mari capitaluri
necesare realizarii marilor intreprinderi industriale moderne, dar si a bancilor si altor organizatii
financiare precum si a altor organizatii de mari proporiii. in acest scop, se face apel la un public larg
care le poate aduce resurse considerabile si in mod durabil. Dar, publicul doreste, in acelasi timp, sa-si
conserve posibilitatea sa-si recupereze rapid fondurile investite, negociind titlurile de credit pe care le
poseda pe pietele financiare organizate. Aceasta presupune divizarea capitalului Tn actiuni care sunt
titluri negociabile.

In acest tip de societate, toti asociatii au pozitia de actionari.

Nu toate societatile pe actiuni corespund unor mari intreprinderi, avand mii de actionari, si nici
toate nu sunt cotate in bursa de valori, in fapt, multe societati pe actiuni nu au decat un numar restrans
de asociati si pastreaza ceva din spiritul societatilor in nume colectiv. Numai putine societati de acest
tip au actiunile cotate la bursa, ele fiind, desigur, cele mai importante.

Interesul pe care il prezinta acest tip de societate pentru intreprinderile de talie medie, unde
asociatii se cunosc si sunt putin numerosi, consta in aceea ca sunt supuse regimului fiscal al
societatilor de capitaluri care, in majoritatea tarilor, este mai favorabil. De asemenea, facilitarea
transmiterii actiunilor care sunt la purtator economiseste timpul si mijloacele, cedarea actiunilor
facandu-se fara a fi necesara intocmirea vreunui act juridic.

Societatea in comandita pe actiuni este o varietate de societate pe actiuni in cadrul carora
subzistd un numar de comanditari avand calitatea de comercianti, care deci sunt raspunzatori pentru
datoriile sociale, in timp ce restul sunt doar actionari. Acest tip de societate este preferat de oamenii de
afaceri din sec. XIX, dar in zilele noastre ele au doar un caracter de exceptie.

Societatea cu raspundere limitata este partial o societate de persoane, prin aceea ca partile
sociale nu sunt reprezentate prin titluri negociabile si ele nu pot fi cedate unor noi asociatii decat daca
sunt agreati de majoritatea celorlalti. Dar, ea este si societate de capitaluri, prin aceea ca asociatul, ca
si comanditarul sau actionarul nu aduc decat o anumita suma de bani in cadrul societatii, in raport cu
care Tsi limiteaza riscul (de unde si expresia ,societate cu raspundere limitata"). Deci, fiecare asociat cu
raspundere limitata va fi {inut pentru datoriile societatii numai in masura capitalului subscris personal.
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Sectiunea 5. Gruparile de societati comerciale

Societatile comerciale se pot grupa, alcatuind ansambluri de societati care-si pastreaza
independenta din punct de vedere juridic, dar care sunt unite prin legaturi in temeiul carora unele pot
dobandi o pozitie dominanta exercitdnd o influenta certa, uneori avand chiar directia si controlul
grupului, facand astfel sa prevaleze vointa lor in luarea deciziei de ansamblu.

Ceea ce reprezinta trasatura comuna a acestor grupari de societati este ansamblul, cu grad
mai mare sau mai mic de coerenta, aflat sub influenta sau conducerea unei societati mama care
asigura unitatea de vointa a grupului.

Grupul de societati comerciale reprezinta o realitate de fapt, el neavand personalitate juridica.
Totusi, unitatea sa este cladita pe interesele comune ale componentilor grupului care constituie un
Este, asadar, de remarcat unitatea unei contradictii intre situatia de drept a componentilor grupului
(independenta juridica) si situatia de fapt a grupului care implica convergenta de obiective si, intr-o
buna masura, centralizarea puterii de decizie, impusa de comunitatea de strategii $i comportamente.

Configuratia componentelor grupului de societafi (structura sa) este determinata de legaturile
dintre societatile comerciale respective care pot fi de tipuri diferite: radiale, piramidale si circulare.

In cadrul structurii radiale sunt cuprinde unititi de acelasi fel. Dar care sunt dispersate in
teritoriu, si controlate de societatea mama. O astfel de alcatuire este dictata de interesul dobandirii unei
pozitii dominante pe un segment de piata (de exemplu, vanzarea tricotajelor sau ustensilelor de sport,
service-uri in domeniul fri-gotehnicii etc.).

Cand este vorba de societati care desfasoara acelasi gen de operatiuni sau operatiuni
asemanatoare, dar si operatiuni diferite (dar cu acelasi specific) si cand alcatuirea grupului are la baza
criterii tehnologice, cel mai adesea se recurge la structura pe verticala (piramidala), grupul reunind
societafi specializate Tn fabricarea de componente a unor produse complexe.

In structura circularad se constituie societéti care au realizat participatii una la cealalts, astfel
incat ultima societate din lan{ participa la capitalul social al primei societati.

Gruparile de societati se pot prezenta si in alte forme: soc transnationale, holdingurile etc.

Sectiunea 6. Alte subiecte colective ale dreptului comercial

Desi domeniul de interese este larg, ne vom ocupa exclusiv si selectiv numai de doua categorii de
agenti economici, altii decat societatile comerciale: regiile autonome si cooperativele.

a) Regiile autonome sunt veritabile intreprinderi publice care se organizeaza si functioneaza
in ramurile strategice ale economiei nationale - industria de armament, energetica, exploatarea minelor
si a gazelor naturale, posta si transporturi feroviare - precum si in unele domenii apartinand unor
ramuri stabilite de guvern (art. 2 din Legea nr.15/1990 privind reorganizarea unitatilor de stat ca regii
autonome si societati comerciale cu capital de stat).

Regiile autonome sunt persoane juridice care functioneaza pe baza de gestiune economica si
autonomie financiara (art. 3 alin. | din Legea nr.15/1990 privind reorganizarea unitatilor de stat ca regii
autonome si societati comerciale cu capital de stat).

Regiile autonome se infiinfeaza prin hotararea guvernului pentru cele de interes national, sau
prin hotarare a organelor judetene si municipale ale administratiei locale, pentru cele de interes local
(ramurile si domeniile Tn care se infiinteaza regii autonome sunt cele stabilite de guvern, In conditiile
prevazute de art. 2 din Legea nr.15/1990 privind reorganizarea unitatilor de stat ca regii autonome si
societati comerciale cu capital de stat).

Prin actul de infiinfare a regiei autonome i se stabileste obiectul de activitate, patrimoniul,
denumirea si sediul principal.

Regiile autonome pot infiinta in cadrul structurii lor: uzine, ateliere, servicii, sucursale si alte
asemenea subunitati necesare realizarii obiectului de activitate. Modalitatile de constituire a acestor
subunitati si relatiile Tn cadrul regiei autonome si cu tertii sunt stabilite prin regulamentul de organizare
si functionare al regiei autonome.

Regia autonoma este proprietara bunurilor din patrimoniul sau, si, ih aceasta calitate, n
exercitarea dreptului de proprietate, regia autonoma poseda, foloseste si dispune, in mod autonom, de
bunurile pe care le are in patrimoniu, sau le culege fructele, in vederea realizarii scopului pentru care a
fost constituitd. Totusi, Tnstrainarea bunurilor imobile apartindnd regiei autonome sau incheierea de
tranzactii in litigii cu o valoare de peste un anumit plafon se face cu aprobarea ministerului de resort
(art. 5 din Legea nr.15/1990 privind reorganizarea unitatilor de stat ca regii autonome si societati
comerciale cu capital de stat).

In ceea ce priveste gestionarea patrimoniului ce-i apartine, regia autonoma dispune, asa cum
se prevede in art. 2 din Legea nr.15/1990 privind reorganizarea unitatilor de stat ca regii autonome si
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societati comerciale cu capital de stat, de autonomie financiara. Aceasta inseamna ca ea trebuie sa-si
acopere veniturile provenite din activitatea pe care o desfasoara, toate cheltuielile, inclusiv dobanzile,
amortizarea investitiilor si rambursarea creditelor si sa obtina profit.

b) Cooperativele au un statut care a fost si este indelung discutat de juristi, in mod normal ar
trebui considerate ca societati cu capital variabil, ceea ce impune, de regula, admiterea iesirii
cooperatorilor din cooperative. Dar, cooperativele se disting de societatile comerciale prin trasaturi
particulare foarte marcate. Asa incat, s-a pus intrebarea ce este o cooperativa? S-a considerat ca ar fi
si in acelasi timp n-ar fi 0 societate comerciala, in sensul ca ea nu realizeaza ,beneficii" dar cauta ope-
ratii avantajoase. Numai ca aceste avantaje nu profita societatii insesi, ci se vizeaza doar ameliorarea
rezultatelor muncii pe care o presteaza cooperatorii, prin intermediul lor.

Cooperativele sunt de doua feluri: cooperative de productie si cooperative de consum.

Cooperativele de productie grupeaza pe producatorii unor marfuri anumite sau servicii,
pentru a le permite acestora, gratie acestei grupari, sa le negocieze (marfurile si serviciile) in mai bune
conditji.

Cooperativele de consum grupeaza pe consumatorii unei anumite categorii de marfuri sau
servicii pentru a le permite, gratie acestei grupari, sa le dobadndeasca in mai bune conditii.

Este vorba de producatori si consumatori in sens larg, care se intereseaza atat de servicii, cat
si de marfuri. O cooperativa de credit este o cooperativa de consum, Tntrucat ea asigura membrilor sai
posibilitatea de a dobandi capitaluri Tn conditii avantajoase. Cooperativele agricole pot fi, fie
cooperative de consum, in special cele care au drept obiect obtinerea de seminte sau ingrasaminte,
sau pentru a se putea folosi Tn comun de masini agricole ori pentru procurarea de credite bancare, fie
cooperative de productie, prin intermediul carora se negociaza, in cele mai bune conditii, laptele, vinul
sau fructele membirilor sai.

Activitatea cooperativelor mestesugaresti si de consum si credite se desfasoara in conformitate
cu legea si a reglementarilor proprii, potrivit programelor economice, financiare si social-culturale
aprobate de organele prevazute in statutele lor (art. | alin- 3 si art. 2 alin. 3 din Decretul-Lege nr.
66/1990 si art. 3 din Decretul-Lege nr. 67/1990).

Capitolul VI
AUXILIARII COMERCIANTILOR

Sectiunea I. Notiuni generale

In activitatea lor comerciantii coopereaza ori sunt ajutati adesea de alte persoane care, fie le
reprezinta interesele, fie le da concursul in efectuarea unor operatiuni comerciale. Prima categorie este
formata din prestatori de servicii sau de munca aflati in raporturi de munca cu intreprinzatorii si sunt
salarizati de acestia. Acesti agenti functionari, procuristi sau alii reprezentanti pun in slujba
comerciantului facultatile lor fizice si intelectuale. Ei nu au calitatea de comercianti si stabilesc cu
comerciantii raporturi de subordonare, depind de acestia, fiind numiti auxiliari dependenti. Din aceasta
categorie fac parte prepusii, comisvoiajorii si comisii pentru negot.

Sectiunea 2. Reprezentan{a sau reprezentarea comerciala

Este operatie juridica prin care o persoana numita reprezentant incheie acte juridice cu tertii in
numele si pe seama altei persoane numita ,reprezentat", cu consecinta ca efectele actelor juridice
incheiate - drepturi si obligatiuni - se produc dfrect in persoana reprezentatului.

Reprezentarea, care constituie o derogare de la regula relativitatii contractelor este o forma
anormala de contractare in care beneficiarul conventiei (reprezentatul) nu intervine la incheierea sa, ci
insarcineaza o alta persoana (reprezentantul) s& manifeste vointa pentru sine, efectele actului juridic
producéndu-se in patrimoniul reprezentantului.

Prin reprezentare raportul juridic se leaga intre reprezentant si terfa persoana si nu intre terta
persoana si reprezentat.

Reprezentarea poate sa fie nascuta fie dintr-un raport de drept public, fie dintr-un raport de
drept privat, in ce priveste dreptul public, reprezentarea poate sa fie nationala, judeteana, oraseneasca
sau comunala, pe noi ne intereseaza reprezentarea in dreptul privat care poate fi conventionala si
necesara sau legala. Reprezentanta necesara este reprezentanta ce izvoraste din lege, cum este cazul
tutorelui sau curatorului. Reprezentarea poate rezulta din lege si cu ocazia contractului de societate, in
cazul societatii in nume colectiv, daca nu a fost luata o dispozitie contrara, toti asociatii sunt prezumati
ca reprezinta vointa comuna a celorlali;.
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Reprezentarea voluntarg este institutia juridica in virtutea careia o persoana imputerniceste pe
o alta persoana sa incheie acte juridice pe numele si pe socoteala sa.

Formele de reprezentare din dreptul civil nu au insa nimic comun, in afara unei asemanari de
denumire, cu reprezentarea voluntara comercialda care are reguli specifice de drept comercial.
Principalul efect al reprezentarii comerciale ar consta in ,transportarea" actului Tncheiat de reprezentant
in persoana reprezentatului, desi acesta nu a luat parte la elaborarea sa. Reprezentarea se explica prin
imputernicirea pe care beneficiarul vointei declarate - reprezentatul o acorda celui care presteaza
vointa - reprezentantul. Reprezentantul, atat timp cat actioneaza in limitele puterilor care i-au fost
conferite, nu se obliga el insusi, ci pe principalul sau, pe reprezentat.

Termenul de ,reprezentanti" folosit de art. 401 Codul comercial nu priveste institutia
reprezentarii, ci se refera la acei ,prepusi" sau ,agen{i comerciali" fara reprezentare, deci fara
semnatura.

Reprezentarea nu trebuie sa fie confundata cu mandatul sau cu comisionul, desi intre ele
exista unele asemanari. Mandatul, asa cum este definit de art. 1532 C. civ. si art. 374 C. com., este o
nofiune distincta intrucat poate sa fie izvorul puterii de reprezentare dar este posibil ca mandatul sa
existe fara sa fie insotit de puterea de reprezentare. Mandatul comercial are ca obiect ,tratarea" de
afaceri comerciale, pe seama si socoteala mandantului. Contractul de mandat evoca in primul rand
existenta unei conventii intervenite Tntre man-dant si mandatar. Nu acelasi lucru se poate spune de
reprezentarea comerciala, care nu este conditionatd de un acord de vointa preexistent intre
reprezentant si reprezentat. Mandatarul, conform art. 374 C. com., trateaza afacerile spre deosebire de
reprezentant care are Tmputernicirea sa perfecteze operatia. Comisionarul primeste de la comitent
imputernicirea sa incheie acte juridice cu tertii pe seama comitentului dar actele juridice sunt incheiate
de comisionar in nume propriu, spre deosebire de reprezentant care incheie actele juridice in numele si
pe seama reprezentantului, in raport de aceste particularitati se retin urmatoarele concluzii:

a). reprezentant poate fi numai persoana care are atat calitatea de a delibera, de a trata in
numele reprezentatului, un act juridic, cat si de a incheia acel act juridic. Mandatarul nu poate, in
conformitate cu disp. art. 374 C. com., decat sa ,trateze" acte juridice.

b). mandatul este Tn principiu un act juridic fara reprezentare, in sensul ca pentru angajarea
unor efecte ale actului pentru mandant trebuie sa aiba in acest scop o Imputernicire speciala.

Prin urmare, ideea de reprezentare poate fi legata de aceea de mandat, fiindca pe cale
conventionald, mandantul poate autoriza pe mandatar sa lucreze nu numai pe seama sa, ca in cazul
comisionului, dar si Tn numele sau ca la reprezentare. Reprezentarea, deci, insoteste mandatul dar
este de natura si nu de esenta mandatului.

Reprezentantul este un colaborator juridic al reprezentatului care isi pune in serviciul acestuia
aptitudinile sale volitive, libere si judicioase, iar nu un intermediar, o persoana care ia o hotarare de la o
alta persoana. Cooperarea are loc pe baza unei prezumiii. Daca reprezentantul considera ca
incheierea unui act juridic ar fi utila pentru reprezentat, el il va incheia. Daca reprezentantul considera
ca incheierea actului nu este utila sau ar fi contrara modului cum ar dori reprezentatul sa fie incheiat
actul, el nu il va incheia. La baza reprezentarii exista astfel un act voli{ional care confera
reprezentantului calitatea juridica de a voi pentru reprezentat.;

Sectiunea 3. Efectele reprezentarii

Reprezentarea produce anumite efecte fata de reprezentat si fata de terti.

1. Efectele in raporturile dintre reprezentat si terf. Efectul esential al reprezentarii consta in
aceea ca actele juridice incheiate de reprezentant produc efecte juridice active sau pasive numai in
patrimoniul reprezentatului, in consecinta, numai reprezentatul trebuie sa aiba capacitatea de a
contracta; el trebuie sa aiba vointa libera si neviciata, intrucat numai el este titular de drepturi si
obligatiuni. Reprezentantul trebuie sa aiba doar discernamant, dar teoretic ar putea avea si o
capacitate juridica restransa.

Calitatea de comerciant si natura comerciald a operatiunii se analizeazd cu referire la
reprezentant. Actul juridic Tncheiat de reprezentant il obligd insa pe reprezentat numai daca a fost
incheiat in limitele imputernicirii.

2. Efectele fata de reprezentant. Actul juridic incheiat nu produce efecte fata de reprezentant,
in schimb, reprezentantul datoreaza despagubiri terfului, pentru eventualele prejudicii cauzate cu rea
credinta, prin depasirea imputernicirii sau din culpa. Reprezentantul isi poate substitui o alta persoana
cu condifia ca o atare substituire sa nu-i fi fost interzisa si ca actul in legatura cu care opereaza
substituirea sa faca parte din acele acte in privinia carora practica admite o atare operatie.

Se recunoaste, in principiu, si valabilitatea contractelor cu sine insugi atunci cand o persoana
are un dublu rol, de reprezentant al ambelor parti sau de reprezentant si de parte contractanta daca nu
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exista contrarietate de interese. De exemplu, o persoana poate fi imputernicitda de ambele parti in
cadrul unui contract de vanzare-cumparare sa realizeze pe de o parte vanzarea pentru unul, iar pe de
alta parte, cumpararea pentru celalalt.

Sectiunea 4. Felurile reprezentarii

1. In raport de izvoarele puterii de reprezentare se distinge: reprezentarea legald, cand are ca
izvor legea si reprezentarea conventionala, cand are ca izvor vointa.

2. Se mai face deosebire intre: reprezentarea facultativd echivalenta cu reprezentarea
voluntara, intrucat existda un act de vointa al reprezentatului si reprezentarea legala, reprezentarea
judiciara, gestiunea de afaceri etc.

3. Dupa obiectul sau, reprezentarea poate fi. ,speciald”, cand se refera la un act izolat si
»,generald”, cand este vorba de o categorie de acte sau chiar toate actele reprezentatului.

4. in comert intalnim doua feluri de reprezentare: reprezentarea exclusiva si reprezentarea
colectiva.

Sectiunea 5. incetarea reprezentirii

Reprezentarea are caracter ,intuituu personae" si in consecintad ea inceteaza ori de cate ori
intervin situatii care afecteaza acest caracter, intre cauzele de incetare sunt avute in vedere: revocarea
imputernicirii, interdictia, renuntarea la insarcinare, insolvabilitatea, moartea, lichidarea judiciara.

Revocarea imputernicirii poate avea loc oricAnd se constituie o cauza de incetare a
reprezentarii.

Renuntarea la imputernicire poate duce la incetarea reprezentarii, dar numai daca aceasta
renuntare este notificata reprezentantului pentru evitarea cauzarii unor prejudicii.

Caracterul personal al reprezentarii face ca reprezentarea sa inceteze la interventia oricareia
din urmatoarele cauze: moartea, interdictia, insolvabilitatea, lichidarea judiciara pentru reprezentant
sau reprezentat.

Sectiunea 6. Auxiliarii dependenti

Sunt persoanele prin intermediul carora comerciantii incheie acte juridice comerciale si care se
afla in raporturi de munca sau subordonare cu comerciantii, fiind, de regula, salariatii acestora, in
aceasta categorie intra prepusii, comisii pentru negot si comisii calatori pentru negot.

Prepusii sunt persoane Tnsarcinate cu comertul in locul patronului lor; fie in locul unde acestea
il exercita, fie in alt loc (art. 392 C. com.). Din aceasta definitie rezulta ca pentru ca o persoana sa fie
prepus comercial trebuie sa indeplineasca 2 conditii:

- persoana in cauza sa fie ,insdrcinata cu comertul patronului sau”, adica sa fie imputernicita
sa conduca Intreaga activitate comerciala si sa-1 reprezinte pe patron in toate actele comerciale;

- imputernicirea data sa priveasca ,activitatea comerciala la locul unde comerciantul isi exercita
comertul (unde Tsi are sediul sau la un loc determinat) (de exemplu la o sucursala).

1). Prepusul, prin urmare, se deosebeste de oricare reprezentant prin: sfera intinsa de
activitate si prin locul unde Tsi desfasoara activitatea. El nu este chemat sa incheie o operatiune, un act
izolat Tn numele comerciantului, ci incheie toate actele referitoare la comertul reprezentatului sau la o
ramura distincta din comer{ul acestuia.

2). Prepusii se deosebesc de ceilalti reprezentanti si prin locul unde isi desfasoara activitatea si
anume la sediul comerciantului sau la o sucursala, pe cand ceilalii reprezentanti isi pot exercita
imputernicirea oriunde. Prepusul este substituitul unui comerciant la locul negotului.

Calitatea de prepus inceteaza prin:

1. Revocarea imputernicirii;

2. Renuntarea prepusului;

3. Moartea, interdictia, insolvabilitatea si lichidarea judiciara (falimentul) comerciantului sau a
prepusului.

Prepusenia poate produce efecte si sa oblige, chiar dupa ce aceasta calitate a incetat; daca
actele incheiate cu teriele persoane sunt de buna credinta, actele sunt valabile.

Comisii pentru negot, asa cum rezultda din disp.art. 404 C. com., sunt prepusii pentru
vanzarea in detaliu a marfurilor, iar in literatura juridica se face distinctie ca, desi legea 1i numeste
prepusi, ei nu au insa aceasta calitate in sensul precizat de art. 392 si urmatoarele din C. com. roman.
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Comisii pentru negot sunt salariati ai comerciantului care il ajuta pe acesta in interiorul
localului, in desfasurarea activitatii si sub supravegherea sa. Ei sunt salariati insarcinati sa intre in
raporturi juridice cu clientela.

In aceasta categorie intra si alte persoane care indeplinesc operatiuni specifice comertului cum
sunt: receptionerul de la hotel, soferul taximetrist, salariatii care presteaza servicii la domiciliul clientilor.
Aceste persoane numiti comisi pentru negot au puterea de a trata si de a-1 reprezenta pe patron,
numai in localul in care acesta isi desfasoara activitatea unde pot incheia contracte comerciale in
schimbul lucrului vandut pot cere si incasa pretul, dand chitanta valabila Tn numele patronului lor.

Comisii calatori pentru comert, denumiti si comisi voiajori ori comerciali sunt auxiliari
independenti, salariati ai comerciantului retribuifi cu un salariu fix sau cu un comision pentru fiecare
afacere incheiata. Statutul lor decurge din dispozitiile art. 402-403 C. com.

Comisii voiajori sunt de 2 feluri: comisi voiajori cu reprezentantd si comisi voiajori fara
reprezentantd. Daca comisii calatori au puterea de a incheia contracte care obliga pe patron, sunt
reprezentanti; daca comisii voiajori au de scop numai de a colecta oferte sau comenzi pentru patroni,
care urmeaza sa fie aprobate apoi de comerciant si, eventual, sa fie comercializate in raporturi contrac-
tuale, ei nu au puterea de a-1 reprezenta pe patron; sunt comisi voiajori fara reprezentare.

Comisii voiajori cu puteri de reprezentare incheie acte juridice intocmai ca si prepusii. regulile
pentru prepusi sunt valabile si pentru aceasta categorie de auxiliari (art. 403 C. com.).

La incheierea actelor juridice comisii calatori pentru negot trebuie sa aduca la cunostinta tertilor
calitatea lor de reprezentanti ai comerciantilor. Ei nu pot sa semneze insa cu mentiunea ,prin procura",
ci numai sa arate numele patronului lor. in caz contrar, ei se obliga personal fata de terti.

Rezumand, refinem ca principalele trasaturi caracteristice ale acestor auxiliari sunt: a) se afla
cu patronul intr-un raport juridic de munca, fiind remunerati cu un salariu fix sau cu un comision pentru
fiecare afacere incheiata; ei nu au calitatea de comerciant; b) au o activitate de teren pentru cautarea
clientelei; ¢) intinderea prerogativelor comis voiajorului este stabilita de patron; d) in toate operatiunile
de comert, comis voiajorul trebuie sa arate calitatea sa de reprezentant al patronului.

Sectiunea 7. Auxiliarii independenti

Auxiliarii independenti sunt acele persoane care, in mod profesional, coopereaza si-i ajuta pe
comercianti in activitatea lor. in aceasta categorie intra mijlocitorii, agentii de bursa si agentii de
comert.

Mijlocirea este acea activitate prin care o persoana numita mijlocitor urmareste ca 2 persoane
sa incheie o afacere si gratie diligentei si activitatii sale specifice sa le determine sa incheie contractul
avut in vedere.

.Caracterizare juridicd. Mijlocitorul la care se refera art. 3 pct. 12 Codul comercial se
caracterizeaza prin aceea ca:

a). nu este reprezentantul nici uneia din partile actului de comert pe care-1 mijloceste; el se
margineste sa puna partile Tn contact si sa faca demersuri pentru a le determina sa incheie actul.

b). mijlocitorul este un auxiliar independent, intre el si partile interesate sta-bilindu-se un
contract de locatiune al serviciilor.

c¢). mijlocitorul profesionist este considerat comerciant daca mijloceste acte de comer{ si nu
acte de drept civil (art. 7 Codul comercial), situatie in care are toate obligatile profesionale ale
comerciantului.

d). mijlocitorul are drept la un comision din momentul perfectarii actului de comert intre partile
interesate, independent de soarta ulterioara a acestui act (reziliere, neexecutare, etc. ).

In dreptul anglo-american, intermedierea prezintd aspecte specifice datoritd faptului c& acest
sistem de drept nu cunoaste mandatul comercial si nici cel de comision; corespunzator acestor instituti
juridice Tn dreptul la care ne referim exista intuitia juridica agency care reglementeaza toate formele de
intermediere.

Agenti de bursa, atat cea de marfuri cat si cea de valori intra, de asemenea, in categoria
mijlocitorilor.

Agentul de bursa este definit ca persoana fizica sau juridica care, in numele si pe raspunderea
clientilor contra unui comision se angajeaza in activitatea de solicitare si acceptare a ordinelor de
tranzactii.

Agentul trebuie sa indeplineasca urmatoarele conditii de baza: actioneaza in contul clientului si
este supus controlului acestuia, nu are nici un drept asupra valorilor proprietatea clientului, este dator
sa respecte intocmai ordinul clientului este autorizat de Comisia Nationala a Valorilor Mobiliare daca
realizeaza intermedierea unor asemenea valori sau atestat de un alt organ competent (comitetul
bursei, autoritatea de supraveghere a pietei in celelalte cazuri).
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Agentul oficial de bursd este deci o persoana autorizatd de Comitetul bursier respectiv de
Comisia Nationala a Valorilor Mobiliare sa indeplineasca functia de intermediar cu ocazia incheierii de
tranzactii in cadrul Bursei de Valori Mobiliare.

Agentul de comert este un auxiliar independent care face operatiuni de intermediere cu
caracter profesional. Se numeste agent de comert, persoana fizica sau juridica a carei activitate
independenta, cu caracter profesional si de durata consta in a trata si incheia afaceri comerciale, ceea
ce 7i deosebeste de mandatari, in numele si pe socoteala unui mandant (comerciant) fata de care nu se
afla intr-o legatura de subordonare. Agentul de comer{ actionand ca profesionist, autonom, plaseaza
produsele unuia sau mai multor comercianti intr-o anumita zona sau indeplinesc pentru acestia diverse
operatiuni comerciale, furnizeaza informatii privind conditiile pietei, colecteaza comenzi pe care le
transmite mandantului, trateaza si incheie afaceri comerciale.

Caracteristice pentru agentul de comert sunt 3 elemente: stabilitatea, exclusivitatea teritoriala si
calitatea de mandatar sau reprezentant. Din definifia si caracteristicile aratate se pot distinge
urmatoarele 5 trasaturi distinctive:

1) Ei reprezinta unul sau mai multi comercianti, sunt independenti si ca regula generala nu sunt
legati de un contract de munca, ci printr-un contract de mandat in virtutea caruia trateaza in numele si
pe contul comerciantului.

2). Ei se disting de comisionarii care trateaza in nume propriu dar pe contul altuia si de curtierii
care nu trateaza direct si care nu reprezinta contractantii dar se limiteaza sa-i apropie.

3). Adesea distinctia intre diferite categorii de agenti este dificila, acelasi cuvant acoperind
profesii diferite. Este cazul agentilor de asigurari diferiti de curieri de asigurari care sunt agenti prepusi
si au dreptul la o indemnizatie ori la o despagubire, in caz de incetare abuziva de contract, in timp ce
se recunoaste calitatea de comerciant agentilor generali sau locali, agentilor de import sau export.

4). Agentii de comert se deosebesc in general de prepusi, deoarece nu au puterea de a
indruma operatiunile si de mijlocitori pentru faptul ca se ocupa numai de anumiti comercianti si in
anumite zone, iar nu pentru orice comercianti, cum fac mijlocitorii. Ei au dreptul al un comision nu
numai pentru afacerile incheiate personal, dar si pentru afacerile incheiate direct de comerciant, in timp
ce mijlocitorul are un drept la un provizion de la ambele parti.

5) Agentii de comert au capacitatea de comerciant potrivit art. 3 pct. 7 Codul comercial cu toate
indatoririle corespunzatoare acestei calitati: Tnmatricularea in Registrul Comertului, tinerea unor
registre de contabilitate etc.

Broker este un agent comercial in dreptul anglo-american. El nu apare ca parte in contractul
incheiat, neavand posesie si contul asupra marfurilor pe care le negociaza. El lucreaza in numele
mandantului, fiind mijlocitor intre acesta si terta persoana interesata in incheierea unei tranzactii.
Activitatea lui se numeste brokerage, iar retribuirea se calculeaza asupra valorii afacerii incheiate, in
numele si contul principalului.

Capitolul VII
FONDUL DE COMERT
Sectiunea 1. Despre patrimoniul comercial

Prin patrimoniu se intelege totalitatea drepturilor si obligatiilor unei persoane fizice sau juridice-
comerciant,care au valoare economica (pot fi exprimate in bani).

Mai concret, patrimoniul este suportul material al comerciantului - persoana fizica sau societate
comerciala - pentru ca mijloacele materiale si banesti care il compun dau posibilitatea acestuia sa
participe la circuitul economic, sa incheie raporturi juridice Tn legatura cu obiectul si scopul sau.

Tn scopul de a ne edifica cu privire la aceastd notiune, ne referim la: A) mijloacele economice si
B) sursele economice.

A. Mijloacele economice sunt compuse din totalitatea activelor materiale si banesti care
servesc la desfasurarea activitatii comerciantului. Aceste active se; prezinta sub forma mijloacelor fixe
si mijloacelor circulante.

Sectiunea 2. Despre capital social

Ar desemna suma totala exprimata in moneda a valorii bunurilor aduse de parti la constituirea
societatii; patrimoniul cuprinde mai mult, si anume: ansamblul drepturilor si obligatiilor cu continut
economic, nu numai valoarea bunurilor aduse la constituirea societatii. Notiunea de patrimoniu are prin
urmare o sfera mai larga decat aceea de fond de comer{, deoarece aceasta din urma nu cuprinde si
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obligatiile susceptibile de evaluare baneasca. Examinand continutul celor doua notiuni, se constata ca
fondul de comert ca universalitate de fapt, reuneste un ansamblu de bunuri corporale si incorporale
mobile si imobile prin vointa comerciantului, in scopul desfasurarii unei activitati comerciale, constituind
un patrimoniu de afectatie. in limbajul comercial, cei 2 termeni - patrimoniul comercial si fond de comert
au acelasi continut. In disp.art. 21 lit. a) din legea nr. 26/1990 privind registrul comertului si art. 861 din
C. com. se foloseste notiunea de fond de comert, motiv pentru care o vom folosi si noi in continuare.

Sectiunea 3. Notiuni generale despre fondul de comer{

Prin fond de comert intelegem totalitatea bunurilor corporale si necorporale (a drepturilor) si a
raporturilor de fapt cu valoare patrimoniala pe care comerciantul le grupeaza si le afecteaza comertului
propriu (intreprinderii), in scopul desfasurarii activitatii specifice (statutare) si obtinerii unui profit, in
conditii de competitivitate .

In practica judiciara s-a considerat, de asemenea, c& fondul de comert este o universalitate de
bunuri corporale si necorporale, active si pasive pe care comerciantul le reuneste prin vointa sa in
scopul realizarii unui fapt de comert.

Sectiunea 4. Natura juridica a fondului de comert

Fondul de comert fiind compus din elemente eterogene de natura diferitd, din categorii de
bunuri cu regimuri juridice distincte, si in literatura juridica si practica judiciara, opiniile cu privire la
natura sa juridica au fost diferite.

Sectiunea 5. Elementele fondului de comert

Fondul de comert cuprinde bunurile necesare (elemente) pentru desfasurarea activitatii
comerciale avute in vedere de comerciant. Valoarea fondului de comer{ depinde de aceste elemente
care servesc la gruparea si retinerea clientelei. Elementele fondului de comert al caror numar si
importanta difera, variaza si se modifica de la caz la caz, in functie de specificul activitatii comerciale si
de nevoile comerfului, dar nu trebuie sa aduca atingere elementului dominant necesar conservarii
clientelei. Se disting 3 categorii de elemente care formeaza fondul de comert: bunurile corporale,
bunurile incorporale si raporturi de fapt cu valoarea patrimoniala. Fiecare categorie include anumite
elemente cu un regim juridic propriu.

Elementele materiale sau corporale. Categoria elementelor corporale cuprinde bunuri mobile, la care
se adauga drepturi mobiliare afectate unui fond de comert.

a) Bunurile mobile care fac parte din fondul de comert sunt cele care au o anumita stabilitate si
care servesc la exploatarea fondului de comert cum sunt: mobilierul destinat comertului, stocurile de
combustibili, marfurile, materiile prime, ambalajele, utilajele, instalatiile, fie ca acestea sunt mobile sau
imobile prin destinatie. Materialele si utilajele au uneori multa importanta, ca de exemplu in transporturi
unde constituie mijloc sau fond fix. Activele aferente capitalului imobilizat potrivit disp. art. 2 din legea
nr. 15/1994 privind amortizarea capitalului imobilizat in active corporale si incorporale sunt bunurile si
valorile destinate sa serveasca activitatii agentilor economici pe o perioada mai mare de un an si care
se consuma treptat.

Elementele incorporale ale fondului de comert. Identificarea comerciantului si a
intreprinderii sale se realizeaza prin: domiciliu sau sediu social, nume comercial sau firma, emblema si
nationalitate.

Din acestea vom examina: firma si emblema care nu sunt numai elemente de identificare dar si
componente ale fondului de comert.

Firma sau numele comercial. Firma este denumirea sub care un comerciant isi exercita co-
mertul si sub care semneaza (art. 27 din legea nr. 26/1990 privind registrul comertului). in materie
comerciala, principiul este ca numele comercial corespunde cu cel civil. Firma unui comerciant,
persoana fizica se compune din: numele comerciantului scris in ntregime sau din numele si initiala
acestuia, legea interzice adaugarea altor elemente care ar putea induce in eroare asupra naturii sau
intinderii comertului ori situatiei comerciantului.

Se vor putea insa face mentiuni care sa arate mai precis persoana comerciantului sau felul
comertului sau. Firma va fi scrisa in limba romana (art. 27 alin. (3) din Legea nr. 26/1990).

Emblema. Este un concept juridic aparte de firma care este protejata ca atare prin lege.

Emblema sau insigna este definita de art. 27 alin. (2) din Legea nr. 26/1990 ca fiind ,semnul sau
denumirea care deosebeste un comerciant de altul, de acelasi gen", iar art. 27 alin. (3)din lege instituie
regula ca emblemele vor fi scrise in primul rand in limba romana. Emblema consta, de obicei, dintr-o

23



figura, reprezentare grafica figurativa sau non figurativa. Denumirea ca emblema poate fi insasi firma
reprezentata grafic intr-un mod special si inconfundabil Denumirea poate fi fantezista sau un nume
propriu. Ea nu poate consta in reproducerea obiectului unei activitati comune, dupa cum nu poate fi nici
o denumire generica. Emblema poate consta dintr-o altd compozitie sau indicatie care serveste la
individualizarea unei societati comerciale. Ea trebuie sa constituie un semn distinctiv mai sugestiv
decéat firma, fiind o etichetd a comerciantului, dupa cum marca este eticheta produsului.

Drepturi de proprietate industriala si comerciala sau drepturile intelectuale.

Fondul de comert poate cuprind anumite drepturi de proprietate intelectuala asupra unor creatii
noi: inventiile, know-tiow-ul, desenele si modelele industriale, modelele de utilitate si semne noi:
marcile de fabrica, de comert si de serviciu, denumirile de origine si indicatiile de provenienta.

Creatiile noi. Drepturile asupra unei inventii sunt recunoscute de Legea nr. 64/1991 si aparate
prin brevetul de inventie.

1. Brevetul de inventie este un titlu eliberat de stat prin Oficiul de Stat pentru Inventii si Marci
(OSIM) celui care se pretinde si face dovada ca este autorul inventiei. Brevetul de inventie confera
titularului sau un drept exclusiv de exploatare pe durata de valabilitate a acestuia. Brevetul de inventie
se acorda persoanelor fizice si persoanelor juridice.

Constituie inventie in sensul Legii nr. 64/1991 creatia stiintifica sau tehnica care prezinta
noutate a fost brevetata si data publicitatii in tara sau strainatate, reprezinta o solutie tehnica si poate fi
aplicata pentru rezolvarea unor probleme din economie, stiinta, ocrotirea sanatatii, apararea nationala
sau in orice alt domeniu al vietii economice si sociale. Este autor al unei inventii persoana care a creat
o inventie. Din aceasta definitie, rezulta ca inventia trebuie sa satisfaca conditii de fond si conditii de
forma.

Semnele noi.Marcile de fabrica, de comert si de serviciu. Identificarea unor produse,
servicii si marfuri se realizeaza cu ajutorul marcilor de fabricd, de comert si de serviciu, al caror titular
este in conditiile legii comerciantul.

Marcile de fabrica, de comert si de serviciu sunt semne distinctive, folosite de comercianti
pentru a deosebi produsele, lucrarile si serviciile lor de cele identice ori similare ale altor comercianti si
pentru a stimula imbunatatirea calitatii produselor, lucrarilor si serviciilor (art. 21 alin. (1) din Legea nr.
28/1967).

Desenele si modele industriale pot face parte din fondul de comert cu conditia sa prezinte
noutate. Regimul se aseamana cu cel al marcilor. Potrivit art. | din Legea nr. 129/1992 privind protectia
desenelor si modelelor industriale, drepturile asupra acestor desene si modele sunt recunoscute si
protejate prin eliberarea unui titlu de protectie de catre Oficiul de Stat pentru Inventii si Marci. Acest titlu
este certificatul de inregistrare al desenului sau modelului industrial care confera titularului sdu un drept
exclusiv de exploatare pe teritoriul Romaniei. Perioada de valabilitate a unui certificat de inregistrare a
desenului sau modelului industrial este 5 ani de la data constatarii depozitului reglementar si poate fi
reinnoit pe 2 perioade succesive de cate 5 ani.

Creatorul are dreptul de exploatare, de a interzice tertilor sa faca acte de reproducere sau de
difuzare a desenelor sau modelelor fara autorizarea sa si de a-1 ceda. Transmiterea se poate face prin
cesiune sau pe baza de licenta exclusiva sau neexclusiva si prin succesiune. Transmiterea are efecte
fatd de terti, incepand cu data inregistrarii la OSIM in registrul national al cererilor depuse sau, dupa
caz, in registrul national al desenelor si modelelor industriale. Litigiile sunt de competenta instantelor
judecatoresti.

Alte semne distinctive care sunt aplicate pe marfuri si pe produse. Din aceasta categorie fac
parte: marcile si etichetele colective, méarcile nationale, certificatele de calitate, marcile insotitoare. Si
aceste semne sunt protejate in unele cazuri.

Denumirile de origine.Denumirile de origine si denumirile controlate sunt mentiuni care indica
locul fabricarii unor produse, de regula de natura alimentara, de calitate deosebita datorita conditiilor
naturale ale solului, climei-etc. in special pentru vinuri, dar pot fi si ape minerale, bere, branzeturi, {igari
etc. Ele sunt deci titluri de calitate si au devenit in majoritatea legislatiilor obiectul unui drept exclusiv
sau privativ. Aceste denumiri nu se confunda cu marcile.

Indicatiile de provenientd asa cum le arata numele, sunt semne distinctive care arata
cumparatorului tara sau localitatea de unde provin produsele dar nu pentru a constitui un element de
calitate, cat pentru a nu-1 induce in eroare pe consumator asupra locului de unde vin aceste produse,
pentru a respecta anumite reguli de lealitate Tn comertul international si pentru a nu permite intrarea in
tara a unor marfuri straine, prin ascunderea adevaratei lor proveniente.

Recompensele obtinute la expozitii trebuie sa fie inscrise la OSIM pentru a fi utilizate iar
cand sunt cedate, mentiunea trebuie sa fie facuta in registrul OSIM.

Drepturile de autor. Fondul de comert va putea cuprinde si anumite drepturi patrimoniale de
autor rezultate din creatia stiinfifica, literara sau artistica. Titularul fondului de comert, ca autor sau
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dobanditor al unor drepturi patrimoniale de autor are dreptul de reproducere si dreptul de difuzare, de
reprezentare ori de folosire a operei si in consecinida de a culege beneficii corespunzatoare.
Valorificarea drepturilor patrimoniale de autor are loc in conditiile prevazute de Legea nr. 8/1996 privind
dreptul de autor.

Clientela si vadul comercial. Prin clientela se intelege totalitatea persoanelor fizice si juridice
care apeleaza in mod obisnuit la acelasi comerciant, adica la fondul de comert al acestuia pentru
procurarea unor marfuri si servicii. Se pot distinge 3 categorii de clienti:

1) Clientii legati de comerciantii In cauza prin contracte de aprovizionare, adesea pe lunga
durata, cu sau fara clauza de exclusivitate, alcatuind clientela captiva.

2) Alii consumatori se adreseaza constant unui comerciant determinat datorita increderii ce le-
o inspira produsele sau serviciile oferite de acesta pe piata, formand clientela atrasa.

3) in fine, Tn comerful cu amanuntul poate exista si categoria clientelei ocazionale formata din
consumatori intamplatori, atrasi de amplasamentul fondului de comert;

Clientela se caracterizeaza prin urmatoarele trasaturi specifice: este comerciala, personala si
actuala.

Comercialitatea este trasatura specifica majora a comerciantilor si se deosebeste de clientela
civila a membrilor unor profesii liberale: avocati, notari, medici, etc.

Regimul creantelor si al datoriilor.Creantele si datoriile comerciantului nu fac parte din fondul
de comert, deoarece aga cum s-a aratat, acest fond nu cuprinde intreg patrimoniul juridic, ci numai
unele bunuri corporale si necorporale, anumite elemente de activ. In consecinta, in cazul transmiterii
fondului de comert, creantele si datorile nu se transmit dob&nditorului. Totusi anumite drepturi si
obligatii care izvorasc din contractul de munca, contractul de asigurare a fondului de comer{ si
contractul de furnitura (gaz, apa, electricitate, telefon etc. ) se transmit dobanditorului daca contractele
nu au fost reziliate.

Cesiunea de creanta trebuie sa fie notificata dobanditorului. Cesiunea de datorie se face numai
prin novatie cu acordul creditorului.

Actele juridice privind fondul de comert. Fondul de comer{ face parte din patrimoniul
comerciantului care are asupra lui un drept de proprietate datoritd caruia va putea face operatiuni de
transmitere: cu titlu gratuit (succesiune sau donatii), prin partajul comunitatii de bunuri sau prin
transmitere cu titlu oneros, prin acte juridice cum sunt: vanzarea, cumpararea, locatiunea sau gajul.

Actele juridice privind fondul de comert sunt fapte de comert conexe si deci sunt supuse
regimului faptelor de comert.

Sectiunea 6. Vanzarea fondului de comert

Regulile generale ale dreptului civil in materie de vanzare mobiliara ce ar trebui normal sa se

aplice fondului de comert, care este un bun mobil nu acorda suficienta garantie vanzatorului si nu
protejeaza suficient creditorii acestuia. Din acest motiv, vanzarea fondului de comert face obiectul unei
reglementari specifice care-i fixeaza, constituie si determina efectele in scopul asigurarii unei triple
protectii.
Transmiterea fondului de comert ca aport in societatea comerciala. Fondul de comert poate fi
obiectul unui aport in societatea comerciala la constituirea careia participa titularul fondului. Titularul
poate transmite dreptul de proprietate sau numai dreptul de folosinta asupra fondului. Aceasta
transmitere se deosebeste de vanzarea comerciala.

Transmiterea fondului de comer{ in societatea comerciala nu comporta in acest caz primirea
unui pret, ci asociatul va primit parti sociale sau actiuni in functie de forma juridica societatii comerciale.
Actul este carmuit de regulile speciale privind constituirea societatilor comerciale.

Sectiunea7. Locatiunea si gajul fondului de comert

Locatiunea fondului de comert. Fondul de comert poate face obiectul unei locatiuni, unui
contract de Tinchiriere comerciald, in temeiul contractului de locatiune, proprietarul fondului, in
calitate'de locator transmite locatarului folosinta asupra fondului de comert, in lipsa unei clauze
contrare, locatiunea priveste toate elementele fondului de comer{. Ca efect al contractului, locatarul are
dreptul sa continue activitatea sub numele comercial anterior, mentionand in cuprinsul firmei calitatea
de succesor, daca locatorul a consimtit expres (art. 38 din legea nr. 26/1990).

Locatorul comercial are urmatoarele drepturi: dreptul la o locatie durabila; dreptul la reinnoirea
locatiei; dreptul de a ceda locatia si de a subinchiria; dreptul de a transforma localul pentru a ameliora
sau moderniza exploatarea lui; dreptul de a mentine localul inchiriat, cu acordul proprietarului, in caz
de re-vanzare a imobilului.
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Gajul asupra fondului de comert.Fondul de comert va putea face si obiectul unui gaj
comercial in conditiile disp.art.478-481 C.com.

Gajul comercial spre deosebire de cel prevazut in Codul civil se poate face si fara deposedare
in cazul produselor solului, materialelor in stare de fabricatie sau aflate in depozite, in aceste cazuri,
gajul se considera constituit ca efect al contractului care trebuie sa prevada natura, calitatea si locul
unde se afla bunurile fara remiterea lor materiala.

Doctrina si jurisprudenta au imaginat procedeul tehnic al remiterii simbolice a titlurilor fondului
de comert, prin publicitatea gajului. Legea nr. 26/1990 privind registrul comerfului desi nu consacra
gajul fard deposedare prevede obligatia comerciantului de a cere inscrierea unei mentiuni in Registrul
Comertului privind gajul fondului de comert (disp.art. 21 lit. a) din Legea nr. 26/1990), mentiune care
este opozabila tertilor, de la data efectuarii ei. Este necesar si un act scris, intocmit la notariat in care
se identifica fondul de comert, elementele sale, suma si termenul creantei comerciale gajate.

Capitolul VIII

SOCIETATILE COMERCIALE

Sectiunea 1. Generalitati

Regimul juridic al societatilor comerciale in Romania a fost reglementat pentru prima data de
disp.art.77-220 din Codul comercial roman adoptat in anul 1887, prevederi in prezent sunt abrogate
prin Legea nr. 31/1990 privind societatile comerciale, care prin disp.art.2 din lege consacra in sistemul
de drept national cinci tipuri de societati comerciale,astfel: societatea in nume colectiv; societatea in
comandita simpla; societatea in comandita pe actiuni; societatea pe actiuni si societatea cu raspundere
limitata.

Sectiunea 2. Constituirea societatilor comerciale

Procedura de constituire a societatilor comerciale cu personalitate juridica (cele reglementate
prin Legea nr. 31/1990), comporta trei etape: o etapa consensuala, o etapa judiciara si o etapa de
publicare, inmatriculare si inregistrare.

Etapa consensuala are drept obiect intocmirea de catre parti a actelor constitutive.

Incheierea si perfectarea inscrisurilor constitutive se realizeaza in conditiile dreptului comun
referitoare la incheierea contractelor (prin negociere intre parti).

In cazul societdtilor de capitaluri, definitivarea pactului societar poate fi precedatd de
subscrierea publica de actiuni (este o procedura complexa care implica in prealabil indeplinirea unor
formalitati legate de subscrierea publica de actiuni).

Inscrisurile care se intocmesc in aceasta etapa (etapa consensuald) trebuie s fie autentificate
(aceasta conferindu-i entitatii colective, in mod anticipat, o anumita capacitate).

Etapa judiciara se caracterizeaza prin controlul de legalitate exercitata de instanta teritoriala
competenta sa autorizeze valabila functionare a societatii comerciale.

Etapa de publicitate, inmatriculare si inregistrare constituie stadiul final al constituirii
societatilor comerciale, in cadrul sau avand loc: indeplinirea cerintelor de publicitate a documentelor
constitutive Tn Monitorul Oficial, inmatricularea profesionala in Registrul Comertului si inregistrarea
fiscala.

In aceasta etap4, societatea comerciald dobandeste personalitatea juridica si devine opozabild,
ca subiect de drept, fata de terti.

Cateva elemente de informatii sumare, in legatura cu fiecare dintre etapele procedurii de
constituire a societatilor comerciale se impune a fi cunoscute.

In ce priveste prima etapa (etapa consensuala), este vorba de: principiul libertatii de asociere,
partile contractante si inscrisurile constitutive.

Principiul libertatii de asociere, in conformitate cu art. 37 din Constitutia Romaniei, cetatenii
se pot asocia liber in partide politice, n sindicate si in alte forme de asociere. Prin Legea nr. 31/1990
se prevede, de asemenea, ca ,in vederea efectuarii de acte de comert, persoanele fizice si persoanele
juridice se pot asocia si constitui societati comerciale, cu respectarea dispozitiilor prezentei legi".

Posibilitatea concreta de participare la infiinfarea unei societati comerciale depinde de conditii
care difera in functie de natura societatii si de nationalitatea subiectului de drept in cauza (statutul
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persoanelor fizice prezentand particularitati faia de cel al persoanelor juridice, iar investitorii straini
trebuind sa se conformeze unor norme speciale).

Partile contractante pot fi, atdt persoanele fizice cat si persoanele juridice.

Persoanele fizice, indiferent ca este vorba de comercianti sau necomercianti, au vocatia de a
se asocia Tn scopul intemeierii unei societati comerciale, aceasta facultate fiind insa supusa unor
conditii diferite, in functie de calitatea individuala a partii interesate sau de felul societatii comerciale la
care urmeaza sa participe.

Persoanele juridice au si ele aptitudinea de a lua parte la constituirea unei societati comerciale,
acest lucru depinzand de specializarea capacitatii lor de folosinta (potrivit art. 34 din Decretul nr.
31/1954, persoana juridica nu poate avea decat acele drepturi care corespund scopului ei, stabilit prin
lege, actul de infiinfare sau statut, orice act juridic care nu este facut in vederea realizarii scopului
statutar fiind nul).

inscrisurile constitutive. Actul juridic de baza pentru infiintarea diferitelor tipuri de societati
comerciale 1l constituie ,contractul de societate" care poate fi definit ca fiind acordul de vointa, prin care
doua sau mai multe persoane consimt sa constituie, prin aporturi individuale, un fond comun destinat
unei activitati lucrative, desfasurate impreuna, prin indeplinirea de acte de comert, in scopul de a
imparti foloasele realizate.

Contractul de societate are urmatoarele trasaturi: are caracter consensual, patrimonial, oneros,
comutativ, si, desigur, comercial.

Incheierea contractului de societate se caracterizeaza ca un act de dispozitie, in consecinta,
perfectarea se impune, potrivit reglementarilor de drept comun, capacitatea deplina de exercitiu a
persoanei fizice, cat si abilitarile statutare corespunzatoare, daca este vorba de persoana juridica.

Publicarea in Monitorul Oficial a inscrisurilor referitoare la societatea comerciald infiintata
constituie o obligatie care rezulta din Legea nr. 31/1990.

inmatricularea in Registrul Comertului are loc, asa cum prevede art. 6 din Legea nr. 26/1990
»iN baza ncheierii judecatorului delegat sau, dupa caz, a unei hotarari judecatoresti definitive".

Indeplinirea obligatiei de inmatriculare in Registrul Comertului produce atat efecte statutare, cat
si de opozabilitate. Din punct de vedere statutar, societatea comerciala dobandeste personalitate
juridica o data cu efectuarea inmatricularii. Totodata, in conformitate cu art. 5 alin. | din Legea nr.
26/1990, inmatricularea Tn Registrul Comerfului confera, de la data efectuarii ei, opozabilitate fata de
terti a statutului de persoana juridica a societatii comerciale.

inregistrarea fiscala consts in inregistrarea societatii comerciale la administratia financiara in
circumscriptia careia si-a stabilit sediul, inregistrarea fiscala asigura conditile necesare pentru
perceperea impozitului pe profit.

Sectiunea 3. Functionarea societatilor comerciale

Vom face referiri sumare la doua institufii care alcatuiesc centrul motor vital al functionarii
societatilor comerciale: adunarea generala si administrarea societatii

Adunarea generala este organul suprem de conducere al societatii comerciale. Ea poate fi
yordinard" sau ,extraordinara", prima intrunindu-se cel putin o data pe an, cealalta intrunindu-se ori de
cate ori este nevoie spre a se lua o hotarare cu privire la: prelungirea duratei societatii, marirea
capitalului, schimbarea obiectului societatii, schimbarea formei societatii, mutarea sediului, fuziunea cu
alte societati, oricare alta modificare a contractului de societate ori a statutului.

Pentru validitatea deliberarilor ,adunarii generale" este necesara prezenta actionarilor care sa
reprezinte cel pufin jumatate din capitalul social, iar hotararile sa fie luate de actionarii ce detin
majoritatea absoluta din capitalul social reprezentat in adunare (afara daca in contractul de societate,
statut sau lege nu se prevede o majoritate mai mare).

In ceea ce priveste validitatea deliberarilor ,adundrii extraordinare" sunt necesare: la prima
convocare, prezenta actionarilor reprezentand 3/4 din capitalul social, iar hotararile sa fie luate cu votul
unui numar de actionari care sa reprezinte cel putin jumatate din capitalul social; iar la convocarile
ulterioare, prezenta actionarilor reprezentand jumatate din capitalul social, iar hotararile sa fie luate cu
votul unui numar de actionari care sa reprezinte cel putin 1/3 din capitalul social.

Administratia societatii. Spre deosebire de adunarea generala care apare, in raporturile cu
tertii, ca o entitate oarecare abstracta, apare si un pandant reprezentant prin ,administratori" care
poarta toata raspunderea conducerii concrete a societatii.

Persoana care este desemnata ca administrator trebuie sa indeplineasca, cumulativ, mai multe
conditii referitoare la: capacitate, cetatenie, onorabilitate si (in anumite cazuri) calitatea de membru al
societatii comerciale.

Sectiunea 4. Fuziunea societatilor comerciale
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Fuziunea societatilor comerciale poate avea loc pe doua cai: prin absorbtie si prin contopire.

Absorbtia consta in inglobarea a doua sau mai multe societati comerciale care isi inceteaza
existenta dand nastere unei noi societati comerciale.

Nu constituie fuziune Tncorporarea de catre o alta societate comerciala a unei sucursale a unei
societati comerciale (in acest caz avand loc, in realitate, o cesiune de fond de comert).

Sectiunea 5. Dizolvarea societatilor comerciale

Dizolvarea societatilor comerciale intervine, de regula, din cauze care survin in cursul
functionarii societatii sau la expirarea datei convenite (prin exceptie, dizolvarea putand interveni si
anticipat).

Din punct de vedere procedural, dizolvarea poate fi voluntara sau judiciara (cand nu se
realizeaza acordul necesar in adunarea generala

Procedura voluntara de dizolvare este identica cu cea a modificarii contractului de societate.
Asadar, hotararea adunarii generale prin care s-a decis dizolvarea se autentifica notarial, se verifica de
judecatoria competenta care autorizeaza desfiintarea si dispune Indeplinirea ulterioara a publicitatii in
Monitorul Oficial, cat si Tnscrierea in Registrul Comertului.

Procedura judiciara de dizolvare, in lipsa unei hotarari a adunarii generale prin care sa se
decida dizolvarea (pentru ca nu s-a ajuns la un acord in aceastad privintd), aceastd absentd va fi
suplinita prin sentinta ce se va pronunta in acest sens de judecatoria competenta.

Hotararea instantei de judecata prin care s-a decis dizolvarea trebuie publicata in Monitorul
Oficial si inscrisa In Registrul Comertului, in termen de 15 zile de la data ramanerii sale definitive, sub
sanctiunea decaderii.

Sectiunea 6. Lichidarea societatilor comerciale

Lichidarea societatilor comerciale este o operatiune care constituie un efect al dizolvarii
acestora. Ea poate fi ceruta de oricare dintre asociati (nu si de creditorii sociali).

Procedura lichidarii este instituitd in favoarea asociatilor i se aplica ,regulile stabilite prin
contractul de societate, statut si prin lege, in masura n care nu sunt incompatibile cu lichidarea.

Pe toata durata lichidarii se mentine personalitatea juridica a societatii comerciale, cu obligatia,
ca in toate actele emanand de la societate sa se arate ca aceasta este in lichidare.

Operatiunea de lichidare a societatii comerciale parcurge mai multe faze: inlocuirea organelor
de administratie curenta; predarea gestiunii; plata creditorilor sociali si satisfacerea drepturilor
asociatilor (actionarilor); intocmirea bilantului final; radierea din Registrul Comertului.

CAPITOLUL IX
PROCEDURA REORGANIZARII JUDICIARE $I A FALIMENTULUI

Sectiunea 1. Notiuni generale

Prin Legea nr. 64/1995, modificata si completata prin Ordonanta de urgenta a Guvernului nr.
58/1997 si prin Legea nr. 99/1999 s-a instituit procedura pentru plata pasivului debitorului, in incetare
de plati, fie prin reorganizarea intreprinderii si activitatii acestuia sau prin lichidarea unor bunuri din
averea lui pana la acoperirea pasivului, fie prin faliment.

Sectiunea 2. Procedura de reorganizare

Intreaga procedura de reorganizarea intreprinderii aflata in incetare de plati este axata in jurul
unui plan de reorganizare care insa face parte dintr-un proces ale carui componente le constituie:
declansarea procedurii de reorganizare si faliment; elaborarea si punerea in aplicare a planului de
reorganizare si incetarea procedurii reorganizarii.

a. Declangarea procedurii de reorganizare si faliment

Procedura de reorganizare si faliment poate fi declansata de: debitorul insusi, creditorii sai ori
camera de comert si industrie locala.

28



Debitorul care nu poate face fata datoriilor sale exigibile, cu sumele de bani disponibile, poate
adresa ftribunalului o cerere pentru a fi supus dispozitiilor legii privind procedura reorganizarii si a
falimentului.

Cererea debitorului va trebui sa fie insotita de urmatoarele acte: bilantul si copii de pe
registrele contabile curente; o listd a numelor si adreselor creditorilor; contul de profit si prevederi pe
anul anterior depunerii cererii; o lista a asociatilor cu raspundere nelimitatd; o declaratie prin care
debitorul Tsi arata intentia de a-si reorganiza activitatea sau de a-si lichida averea, conform unui plan,
in vederea achitarii datoriilor sale.

Nu vor fi primite de tribunal cererile de reorganizare ale debitorilor care in ultimii 5 ani
precedenti au mai facut o astfel de cerere sau au fost obiectul unei astfel de cereri introduse de
creditori.

Creditorii (oricare dintre ei), care au o creanta certa, lichida si exigibila, pot introduce la
tribunal o cerere impotriva debitorilor care, timp de cel putin 30 de zile, au incetat platile.

Camerele de comert si industrie teritoriale vor putea introduce, si ele, cerere Tmpotriva
debitorului care, potrivit datelor de care acestea dispun, se afla intr-o sit. notorie de incetare de plati.

Dupa inregistrarea unei cereri introductive, presedintele tribunalului va nominaliza de indata
judecatorul-sindic.

b. Deschiderea procedurii

Judecatorul-sindic, avand in vedere cererea debitorului, va da o incheiere de deschidere a
procedurii pe care o va notifica tuturor creditorilor mentionati in lista depusa de debitor, debitorului si
oficiului registrului comertului unde debitorul este inmatriculat, pentru efectuarea mentiunii.

In cazul in care creditorii se opun la cererea debitorului in termen de 15 zile de la emiterea
notificarii, judecatorul-sindic i va cita, impreuna cu debitorul, la o sedinta, solutionand toate opozitiile
printr-o sentinta.

Tn cazul cererilor creditorilor sau camerei de comert si industrie teritoriald, judecatorul sindic va
comunica, in copie, cererile respective debitorului si va dispune si afisarea unei copii la usa instantei.

in termen de 5 zile de la primirea copiei, debitorul poate contesta ca ar fi in incetare de plati,
situatie Tn care judecatorul-sindic va tine, in termen de 10 zile, o sedinta la care vor fi citati creditorii,
debitorul si camera de comert si industrie teritoriala.

Daca judecatorul-sindic stabileste ca debitorul este Tn incetare de plati, 1i va respinge
contestatia si va deschide procedura printr-o sentinta.

c¢) Planul de reorganizare sau lichidare

Planul va prevedea fie reorganizarea si continuarea activitatii debitorului, fie lichidarea unor
bunuri din averea acestuia.

Planul va trebui sa fie propus in termen de 30 de zile de la data deschiderii procedurii, el
putand fi prelungit de judecatorul-sindic cu Tnca 60 de zile.

Nerespectarea acestor termene conduce la decaderea partilor din dreptul de a depune un plan
de reorganizare sau lichidare. Drept urmare, tribunalul va dispune trecerea la procedura falimentului.

In cazul in care se propune continuarea activitatii, proiectul planului de reorganizare va indica
perspectivele de redresare in raport cu posibilitdtile si specificul activitatii debitorului, cu mijloacele
financiare disponibile si cu cererea pietei fata de oferta debitorului. Se vor indica si modalitatile de
lichidare a pasivului.

d) Reorganizarea

Odata planul confirmat, debitorul va fi obligat sa indeplineasca, fara intarziere, schimbarile de
structura prevazute in plan.

Judecatorul sindic va putea dispune ca administratorul sa supravegheze activitatea debitorului
pana la implinirea unei astfel de masuri.

Daca debitorul nu se conformeaza planului, administratorul sau oricare dintre creditori poate
cere judecatorului sindic sa aprobe Tnceperea procedurii falimentului.

Cu toate acestea, daca se constata o redresare a activitatii si o crestere a cuantumului sumelor
care urmeaza a fi distribuite creditorilor, judecatorul sindic poate dispune, prin incheiere, prelungirea
perioadei de reorganizare, pe o durata de cel mult | an.

In aceste conditii, cand judecétorul sindic a dispus continuarea activitatii debitorului, creditorii
pot face opozitii, dar nu mai des decat la fiecare 60 de zile.

Inregistrarea unor astfel de opozitii nu suspend& continuarea activitatii pand cand judecatorul
sindic nu hotaraste asupra lor, printr-o sentinta.
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Sectiunea 3. Falimentul

In lipsa unui plan de reorganizare, debitorul, un creditor, comitetul creditorilor sau camera de
comert si industrie teritoriala poate adresa judecatorului sindic o cerere de a ridica debitorului dreptul
de a conduce activitatea.

Cererea se admite motivat, printre motive figurand pierderile continue din averea debitorului
sau lipsa probabilitatii de realizare a unui plan rational de activitate.

Dupa deschiderea procedurii, daca debitorul Tsi declara intentia de a lichida, judecatorul sindic
va dispune sigilarea bunurilor care fac parte din averea debitorului, iar daca debitorul are bunuri in mai
multe localitati situate in judete diferite, judecatorul sindic va trimite notificari tribunalelor din acele
judete, in vederea sigilarii de urgenta a bunurilor respective.

Vor fi supuse sub sigiliu: magazinele, magaziile, depozitele, birourile, corespondenta
comerciala, contractele, marfurile si orice alte bunuri mobile, apartinand averii debitorului.

Averea debitorului va fi apoi inventariata de catre lichidator, inventarul trebuind sa descrie toate
bunurile debitorului, chiar si pe cele nepuse sub sigiliu, si sa indice valoarea lor aproximativa la data
inventarului, la cererea comitetului creditorilor sau a lichidatorului, judecatorul sindic putand numi un
expert in acest sens pe cheltuiala debitorului.

In timpul actiunii de sigilare lichidatorul va lua masurile necesare pentru conservarea bunurilor,
putdnd sa vanda bunurile perisabile sau care implica cheltuieli mari de conservare.

Judecatorul sindic va putea, de asemenea, cu acordul prealabil al adunarii creditorilor, dispune
vanzarea de bunuri importante din averea debitorului: terenuri, fabrici, instalatii, sumele realizate din
vanzari fiind depuse la banca, in contul averii debitorului.

Deschiderea procedurii trebuie notificata de judecatorul sindic oficiilor postale, statiilor de cale
ferata, antreprizelor, depozitelor portuare si altor locuri de inma gazinare si, de asemenea se vor da
dispozitii tuturor bancilor la care debitorul are disponibil Tn conturi sa nu dispuna de acestea fara un
ordin al judecatorului sindic sau al lichidatorului.

Daca debitorul are bunuri supuse transcriptiei, inscriptiei sau inregistrarii, in registrele de
publicitate imobiliara, judecatorul sindic va trimite instantelor sau autoritatilor care {in aceste registre o
copie de pe hotararea de deschidere a procedurii spre a se face mentiunea necesara.

b) Stabilirea masei pasive

Lichidatorul va trimite fiecarui creditor o notificare in care va preciza termenul limita pentru
inregistrarea creantelor impotriva debitorului.

Creantele vor fi prezentate de creditori cu o cerere, in termen de 30 de zile de la data trimiterii
notificarii de catre lichidatori, si vor fi Tnregistrate intr-un registru care se va tine la grefa tribunalului.

Toate creantele vor fi supuse verificarii, creantele inregistrate la grefa tribunalului fiind socotite
valabile, atata timp céat debitorul sau un creditor nu le contesta, caz in care judecatorul sindic le va
stabili, prin sentinta, valabilitatea, valoarea, prioritatea si garantiile.

De asemenea, dupa expirarea termenului pentru inregistrarea creantelor lichidatorul va
examina cat mai curand posibil toate creantele si actele nregistrate si poate efectua o cercetare
corespunzatoare pentru a stabili legitimitatea, valoarea exacta si prioritatea fiecarei creante.

Ca rezultat al verificarilor facute lichidatorul va intocmi si va inregistra la tribunal un tabel
preliminar cuprinzdnd toate obligatiile debitorului, cu precizarea ca sunt: chirografare, garantate, cu
prioritati, sub conditie.

in situatia in care unele creante au fost contestate de debitor, lichidator sau de un alt creditor,
judecatorul sindic va notifica creditorilor ale caror creante au fost contestate termenul cand va solutiona
deodata, printr-o sentinta, toate contestatiile.

c) Efectuarea lichidarii

Lichidarea bunurilor din averea debitorului va fi efectuata de lichidator, sub controlul
judecatorului sindic.

Lichidarea incepe o data cu afisarea tabelului cuprinzand obligatiile debitorului.

Bunurile vor putea fi vandute in bloc - ca un ansamblu in stare de functionare sau individual.

In primul caz, al vanzarii in bloc, judecatorul sindic va desemna un expert (sau o comisie de
experti) care, in termen de 30 de zile, va (vor) dispune un raport in care vor fi indicate, descrise si
evaluate bunurile ce urmeaza a fi vandute impreuna precizandu-se si sarcinile de care, eventual, sunt
grevate. Vor fi propuse si modalitatile de vanzare.

Judecatorul sindic poate avea obiectii la raport, situatie in care 1l restituie pentru refacere.

Daca insa este de acord, raportul va fi supus votului adunarii creditorilor, care, daca va da aviz
favorabil, judecatorul sindic va da dispozitie lichidatorului, printr-o incheiere, sa efectueze actele si
operatiunile de lichidare, Tn conditiile propuse de raport.

Imobilele vor putea fi vandute direct, in urma propunerii lichidatorului, aprobata de judecatorul
sindic, dar Tnainte de a fi supusa judecatorului sindic, propunerea va fi notificata debitorului si

30



creditorilor cu garantii reale asupra bunului, care isi vor putea formula obiectiunile ce vor fi solutionate,
toate deodata, printr-o sentinta de judecatorul sindic.

Veniturile obtinute din administrarea cladirilor sau a altor bunuri ale averii debitorului vor fi
depuse in contul averii acestuia si vor fi impartite creditorilor in acelasi timp cu pretul obtinut din
vanzarea acestor bunuri.

Valorile mobiliare vor fi vandute in conditile Legii nr. 52/1994 privind valorile mobiliare si
bursele de valori.

Lichidatorul va incheia contracte de vanzare-cumparare, iar sumele realizate din vanzari vor fi
depuse Tn contul deschis la o societate bancara pe baza dispozitiei judecatorului sindic.

d) inchiderea lichidarii

O procedura de lichidare judiciara va fi inchisa atunci cand judecatorul sindic a aprobat raportul
final al lichidatorului, cand toate fondurile sau bunurile din averea debitorului vor fi fost distribuite si
cand fondurile nereclamate vor fi fost depuse la banca.

In urma unei cereri a lichidatorului, judecétorul sindic va da o incheiere, inchizand procedura,
incheiere care va fi comunicata in scris debitorului, tuturor creditorilor si camerei de comert si industrie
teritoriala.

Sectiunea 4. inchiderea procedurii

In orice stadiu al procedurii, judecétorul sindic poate da o incheiere de inchidere a procedurii,
daca constata ca bunurile existente nu sunt suficiente pentru a acoperi cheltuielile administrative si nici
un creditor nu se ofera sa avanseze sumele corespunzatoare.

De asemenea, judecatorul sindic va da o incheiere de inchide a procedurii chiar inainte ca
bunurile din averea debitorului sa fi fost lichidate in intregime, daca creantele vor fi fost acoperite prin
distribuirile facute.

Inchiderea procedurii va fi notificatd debitorului, tuturor creditorilor si camerei de comert si
industrie teritoriala, pentru ca cei interesafi sa poata formula obiectiuni, care vor fi solutionate de
judecatorul sindic, deodata, printr-o sentinta.

Prin inchiderea procedurii, debitorul va fi descarcat de obligatile pe care le avea inainte de
deschiderea ei, sub rezerva insa de a nu fi gasit vinovat de bancruta frauduloasa sau de plati ori
transferuri frauduloase, situatii in care debitorul va fi descarcat numai in masura in care acestea vor fi
fost platite in cadrul procedurii.

Dispozitiile legale referitoare la descarcarea debitorului, prin inchiderea procedurii, nu se aplica
debitorilor care, Tn ultimii 5 ani au fost supusi procedurii si au beneficiat de descarcare. Fata de acesti
debitori, fiecare creditor isi va pastra dreptul la plata restului creantelor sale, potrivit dreptului comun.

Capitolul X OBLIGATIILE COMERCIALE

Sectiunea 1. Notiunea de obligatie

In sens larg, prin obligatie se intelege raportul juridic in continutul cdruia intrd ,dreptul de
creantad", (latura activa), ce apartine creditorului si corelativului acestuia, ,datoria", (latura pasiva), ce
incumba debitorului. Deci, Tn sens larg, obligatia este un raport juridic Tn continutul caruia intra dreptul
subiectului activ-creditorul, de a cere subiectului pasiv - debitorul, de a face sau a nu face ceva, sub
sanctiunea constrangerii (in caz de neexecutare).

In sens restrans, accentul definitiei este pus numai pe latura pasivd a raportului juridic, asa
incat obligatia se considera a fi acel raport juridic in virtutea caruia debitorul este tinut fata de creditor
la o prestatie pozitiva (a da sau a face), fie la o absen{iune (a nu face).

Raportul de obligatie comporta ca elemente de structura: subiectele, continutul si obiectul.

Subiectele raportului juridic obligational pot fi atat persoanele fizice, cat si persoanele juridice,
in mod exceptional putand participa in mod direct si statul care poate aparea ca subiect intr-un raport
de obligatie.

Natura si complexitatea unor obligatii pot determina ca acelasi subiect sa intruneasca, in
persoana sa, dubla calitate: de creditor al unei prestatii si de debitor al altei prestatii (asa, de exemplu,
intr-un raport juridic de vanzare-cumparare, vanzatorul nu este numai creditor al prefului, ci, in mod
corelativ, si debitor al obligatiei de transferare a proprietatii si de predare a lucrului vandut, iar
cumparatorul este creditor in ceea ce priveste dreptul de a primi bunul, dar si debitor al pretului cuvenit
pentru lucrul cumparat). De aceea, subiectele acestor obligatii vor fi desemnate prin denumiri perechi:
vanzator-cumparator, locator-locatar, mandant-mandatar, imprumutator-imprumutat etc.

Continutul raportului juridic de obligatie este format din dreptul de creantd care apariine
creditorului si datoria corelativa dreptului de creanta care incumba debitorului.

Obiectul raportului de obligatie - conceput ca actiune sau abstentiune concreta la care este
indatorat subiectul pasiv si indreptatit subiectul activ -, poate consta fie intr-o prestatie pozitiva (a da
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sau a face ceva), fie intr-o abstentiune (de a nu face ceva) la care, n lipsa obligatiei asumate, subiectul
pasiv ar fi indreptatit.

A da inseamna obligatia de a constitui sau transmite un drept real oarecare (de exemplu,
obligatia vanzatorului de a transmite cumparatorului dreptul de proprietate asupra lucrului vandut este
o obligatie ,de a da", care nu se confunda cu obligatia de a preda materialmente lucrul vandut, care
este o obligatie ,de a face").

Obligatia ,de a face" este indatorirea ce revine subiectului pasiv de a efectua o lucrare si, in
general, orice prestatie pozitiva (astfel, de .exemplu, obligatia vAnzatorului de a preda lucrul vandut sau
obligatia locatorului de a pune la dispozitia locatarului lucrul Tnchiriat, ori obligatia unei persoane de a
presta anumite servicii).

Obligatia ,de a nu face" consta intr-o abtinere, la care este indatorat subiectul pasiv, de la ceva
ce ar fi putut face in lipsa obligatiei asumate (de exemplu, proprietarul unui teren se obliga fata de
vecinul sau sa nu faca o constructie pe propriul sau teren, pentru a nu-i acoperi vederea; aceasta
obligatie este ,de a nu face", proprietarul terenului abdicand de la o prerogativa pe care o avea in
virtutea dreptului sau de proprietate).

Sectiunea 2. Izvoarele obligatiilor comerciale

Desi obligatile comerciale pot lua nastere din toate sursele consacrate de dreptul civil, totusi
cel mai important izvor raméne contractul. Dar, practica comerciala a scos Tn evidenta, pe langa
contracte, doua noi izvoare care, desi au ca fundament tot vointa partilor, totusi nu pot fi confundate cu
contractele, prezentand particularitati proprii. Este vorba de actul juridic complex si actul juridic
unilateral (declaratia unilaterala de vointa sau angajamentul unilateral).

Actul juridic complex se distinge de contractele obisnuite cu pluralitate de parti participante
prin aceea ca este absenta contranetatea intereselor.

Actul juridic unilateral, care are drept fundament declaratia unilaterala de vointa ca izvor
independent de obligatii, s-a nascut ca necesitate a explicarii fundamentului cambiei, ca si al titlurilor
de credit.

Codul civil a consacrat o seama de institutii care au la baza puterea de legdmant a declaratiei
unilaterale de vointa. Este vorba de: purga imobiliara (potrivit careia dobanditorul unui imobil grevat de
sarcini ipotecare, care vrea sa le radieze prin purga, va fi legat de oferta facuta creditorilor ca va plati
creantele garantate cu ipoteca, pana la concurenta pretului); vointa testatorului care este eficace, fara
necesitatea participarii eredelui la act sau acceptarea posterioara a acestuia; renuntarea la un drept,
cum este remiterea de datorie etc.

Ordinea publica intervine uneori energic in obligatiile comerciale, astfel incat unele obligatii
decurg direct din lege, asa cum este, de exemplu, obligatia de a cere inmatricularea in Registrul
comertului (art. | din Legea nr. 26/1990).

Sectiunea 3. Particularitati ale obligatiilor comerciale

1. Subiectele obligatiilor comerciale

in privinta subiectelor, obligatile comerciale se deosebesc de cele civile sub doua aspecte
principale: lipsa consideratiei ce se acorda persoanei si faptul ca subiecte ale obligatilor comerciale
sunt atat indivizii, cat si societatile comerciale.

a) in cazul multor obligatii civile, consideratia ce se acorda persoanei joaca un rol important, pe
cand in ceea ce priveste obligatiile comerciale, aceasta luare in considerare este de cele mai multe ori
absenta (exceptandu-se unele contracte cum sunt, de exemplu: contractul de societate, contractul de
mandat etc.). Acest lucru se explica prin aceea ca dreptul comercial este dreptul negustorilor,
industriasilor si bancherilor, care sunt prezumati ca fiind capabili si experimentati in afaceri. Asa incat,
problemele privind capacitatea, vicierea consimtamantului, libera exprimare a vointei raman pe un plan
secundar (sau voit neluate in considerare). Asa, de exemplu, nu se pune problema daca cel care a
andosat un titlu se putea sau nu obliga valabil, pentru a face sa depinda de acest considerent soarta
raportului juridic. Tot astfel, faptul cad un incapabil a subscris si el actiuni nu va afecta actul de
constituire a societatii pe actiuni.

b) Subiecte ale obligatiilor comerciale sunt atat persoanele fizice, cat si societatile comerciale
(care sunt rodul vointei umane, dar care, prin durata virtualda a existentei lor si prin putere sunt
superioare). Astfel, acordurile dintre societati pot genera efecte neprevazute care se rasfrang asupra
tuturor actionarilor, fara ca acestia sa aiba mijloace adecvate de a le neutraliza. De aceea, spre
deosebire de dreptul civil care priveste societatea ca pe un contract, dreptul comercial vede in
societate un organism in actiunea lui de agent economic in cadrul economiei de piata.
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2. Autonomia vointei, libertatea contractuala si buna-credinta

Proclamand autonomia vointei, dreptul civil recunoaste, pe aceasta baza, libertatea
contractuala. De aceea, el se preocupa sa dezvaluie vointa reala (intima) a celui care s-a obligat.

Dreptul comercial, dimpotriva, {indnd seama in special de necesitatea stabilitatii raporturilor
obligationale asumate de comercianti, se preocupa mai degraba de ,vointa declarata" a partilor decéat
de ,vointa lor interna". Deseori, comerciantii incheie tranzactii fara a se cunoaste intre ei, si, de
asemenea, ei uzeaza si chiar abuzeaza de imprimate-tip. Deci, in aceste conditii, nu Tsi gaseste decéat
cu greu loc ,vointa interna".
3. Formalismul

Formalismul in cadrul obligatilor comerciale raspunde cerintelor obiective ale practicii
comerciale. Formele juridice, departe de a fi un obstacol la incheierea actelor juridice, constituie,
dimpotriva, un mijloc de facilitare a acestora, prin aceea ca: se evita discutiile ulterioare privind
formarea contractului si interpretarea lui; permite recunoasterea naturii actului dupa titlul care i s-a dat
etc. De aceea, nu se va putea incheia, de exemplu, un contract de societate decat prin inscris autentic
sau un contract de depozit bancar fara a fi indeplinite anumite forme speciale.

4. Caracterul sinalagmatic

Pentru ca timpul comerciantului costa bani, in dreptul comercial nu exista acte gratuite, ca in
dreptul civil. Chiar si acele obligatii care in dreptul civil se presupun a fi gratuite (mandat, depozit), in
dreptul comercial sunt asumate in consideratia unei remuneratii corespunzatoare.

De aceea, regula in materie comerciald este aceea ca in toate cazurile, obligatiile in aceasta
materie au un caracter sinalagmatic.

5. Prioritatea aparentei

Una din caracteristicile specifice obligatilor comerciale (in raport cu cele civile) este
sacrificarea realitatii in favoarea aparentei.

Atunci cand dreptul civil este constrans la un asemenea sacrificiu, el se straduieste sa justifice
acest lucru prin ,eroarea comuna". Astfel, s-a decis ca bunul vdndut nu mai poate fi revendicat de
adevaratul proprietar de la cumparatorul care 1-a dobandit de la proprietarul aparent, daca acest
cumparator a fost In imposibilitatea obiectiva de a certifica valabilitatea actului de proprietate.

Dreptul comercial nu {ine neaparat sa cunoasca realitatea drepturilor, el avind incredere in
aparenta, dar, Tn acelasi timp, multiplica formalitatile pentru a preveni surprizele. Asa, de exemplu:
pentru a se evita discutiile Tn legatura cu incheierea contractelor de societate este pretinsa in toate
cazurile forma autentica; pentru a se preveni litigile in legatura cu atacarea hotararilor adunarilor
generale, exista obligatia publicarii acestora in Monitorul Oficial.

Procedandu-se in acest mod, circulatia bunurilor si a drepturilor este mult usurata, pentru ca se
poate discuta cu titularul aparent si se poate asigura prin publicitate sau prin posesia titlului un drept
incontestabil.

Legea comerciala ofera mai multe exemple cu privire la preferinfa dreptului comercial pentru
aparenta. Asa, de exemplu, neindeplinirea de catre fondatorii societatii pe actiuni a formalitatilor de
autorizare si inmatriculare nu poate impieta asupra drepturilor tertelor persoane (ca atare, in cazul
neregulatei constituiri a societatii, fondatorii raspund direct, nelimitat si solidar pentru obligatiile
asumate Tn numele societatii).

6. Solidaritatea codebitorilor

Solidaritatea presupune existenta unei pluralitati de subiecte active sau pasive ale unei
obligatii, scopul sau fiind impiedicarea diviziunii unei obligafii.

Sediul general al institutiei solidaritatii este in dreptul civil, care consacra regula ca
divizibilitatea creantei este regula, iar solidaritatea, exceptia si cd ea nu se prezuma, aplicarea
solidaritatii necesitand o stipulare expresa a partilor.

Pentru a asigura o mai deplina ocrotire a creditorilor, precum si securitatea tranzactiilor,
legiuitorul comercial a inversat aceasta regula, adica solidaritatea este regula si divizibilitatea creantei
exceptia, instituind prezumtia de solidaritate a debitorilor. Astfel, Tn art. 42 C. corn. se prevede ca ,in
obligatiile comerciale, codebitorii sunt {inuti solidar, afara de stipulatie contrara".

Deci, dupa cum se vede, solutia consacrata de Codul comercial este diametral opusa cele
prevazute de art. 1041 C. civ. intrucat solidaritatea este de natura obligatiilor comerciale, ea nu trebuie
stipulata expres in conventia partilor.

Prezumtia de solidaritate a codebitorilor este o prezumtie relativa, acest lucru rezultand din art.
42 C. com. care prevede ca codebitorii sunt {inuti solidar ,afara de stipulatie contrara". Asa incat,
partile pot inlatura prin conventia lor solidaritatea, stipuland ca obligatia asumata este divizibila.
Rasturnarea prezumtiiei de solidaritate se poate face cu orice mijloc de proba prevazut de art. 46 C.
com.
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De asemenea, dreptul comercial nu se ocupa decat de solidaritatea pasiva, adica
reglementeaza obligatiile solidare din punct de vedere al debitorilor.

Solidaritatea pasiva are drept scop sa permita creditorului sa ceara executarea integrala a
creantelor oricarui debitor, adaugandu-se si gajul general asupra patrimoniului tuturor debitorilor. El
este astfel pus la adapost de riscul unei eventuale insolvabilitdti a unuia dintre debitori, putadnd alege
debitorul Tmpotriva caruia sa-si indrepte executarea.

Debitorul solidar pierde facultatea de a opune creditorului beneficiul discutiei (constand in
indatorirea creditorului de a urmari mai intai pe debitorul principal) si beneficiul de diviziune (in virtutea
caruia debitorul are dreptul sa fie urmarit numai pentru cota ce rezultd din Tmpartirea cuantumului
creantei la numarul debitorilor).

Legiuitorul comercial mai prevede un tip de solidaritate legala care nu permite insa inlaturarea
sa pe calea vointei partilor, din pricina caracterului sau public. Este vorba de: solidaritatea asociatilor
din societatile in nume colectiv si a comandi-tatilor din societatile in comandita (art. 2 lit. a, ¢ din Legea
nr. 31/1990); solidaritatea administratorilor societatilor comerciale (art. 41-43 din L nr. 31/1990) etc.

Art. 43 alin. 3 C. com. prevede ca prezumtia de solidaritate nu se aplica pentru necomerciantj,
pentru operatiuni care, in ceea ce-i priveste, nu sunt fapte de comert.

7. Dobanzile

Problema dobéanzilor este strict legata de materia daunelor pt neexecutarea oblig contractuale.

Cand este vorba de obligatii de a face sau de a da un anumit bun (in afara de o suma de bani)
regula dominanta este ca creditorul are dreptul sa reclame debitorului, atat pierderea suferitda (damnam
emergens), cat si castigul nerealizat (lucram cesans), cu conditia sa se faca dovada intinderii lor.

Cand insa obligatia consta (are drept obiect) intr-o suma de bani, legiuitorul a creat un regim
special: existenta daunelor este prezumata, creditorul nefiind obligat sa faca dovada lor; cuantumul
daunelor este fixat de legiuitor, Tn sensul ca ele nu pot cuprinde decat dobanda legala; dobanzile
reprezinta echivalentul daunelor provocate creditorilor prin neexecutare si in consecintd sunt daune
compensatorii $i nu moratorii (caci ele corespund folosirii de catre debitor a capitalului altuia).

Potrivit art. 43 C. com. ,Datoriile comerciale lichide si platibile in bani produc dobanda de drept
din ziua cand devin exigibile". Deci, in privinta obligatilor comerciale avand ca obiect sume de bani,
debitorul se afla de drept in intarziere din momentul cand obligatia devine exigibila, in consecinta,
dobéanzile legale curg de la data scadentei obligatiei.

Pentru ca dobanzile sa curga de drept, trebuie intrunite anumite conditii si anume: obligatia
debitorului sa constea in plata unei sume de bani; obligatia sa fie lichida; obligatia sa fie exigibila (daca
in contract nu s-a prevazut un termen de plata, dobéanzile curg de la data punerii in intarziere printr-o
cerere formala de plata, fie prin chemare in judecata a datornicului).

O alta specificitate a dobanzii in materie comerciala o constituie ,anatocis-mul" (adica dobanda
la dobanda), care este admis.

in materie civila, capitalizarea dobanzilor sau anatocismul este permis numai Tn anumite
conditii: sa fie stipulat si sa priveasca numai dobanzi la dobanzi, datorate pe cel putin un an Tmplinit.
Clauza prin care se va stipula dobanda la doba&nda datorata, pentru un an sau mai putin, ori mai mult
de un an, sau la alte venituri viitoare se va declara nula (art. 1089 C. civ.).

8. Interdictia acordarii termenului de gratie

Art. 44 din Codul comercial prevede ca ,in obligatiile comerciale, judecatorul nu poate acorda
termenul de gratie permis de art.1021 din Codul civil".

Potrivit art. 1021 C. civ., daca una din par{i nu-si indeplineste obligatia, contractul nu este
desfiintat de drept, ci partea prejudiciata are alegerea sa sileasca pe cealalta parte sa execute
conventia sau sa-i ceara desfiinfarea cu daune interese. Desfiinfarea trebuie ceruta Tnaintea justifiei
care, dupa circumstante, poate acorda un termen partii actionate.

In materie comerciald, debitorului ii este interzis s& se prevaleze de facultatea pe care o are in
materie civila (art. 44 C. com.). Necesitatea apararii creditului si a circulatiei bunurilor cer ca obligatiile
comerciale sa se execute intocmai si la termenul stipulat (aceasta, intrucat obligatiile comerciale sunt,
in general, inlanfuite, neexecutarea uneia atragadnd inerent pe aceea a celorlalte si, adeseori,
insolvabilitate, cu consecinta lichidarii judiciare).

Pentru a opera interdictia de acordare a termenului de gratie trebuie indeplinite inca niste
conditii si anume: obligatia debitorului sa rezulte dintr-un contract si-nalagmatic; contractul trebuie sa
prevada un termen de executare; obligatia debitorului trebuie sa aiba un caracter comercial.

9. Interzicerea retractului litigios
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Tn scopul eliminarii intentiei de specul si risc, in materia cesiunii de creante, in Codul civil s-a
prevazut ca atunci cand se cedeaza drepturi litigioase, debitorul cedat va putea sa se libereze valabil
platind nu valoarea creantei, ci suma reala plus spezele si doba&nda de la data platii cesiunii (art. 1402-
1404 C. civ.).

In felul acesta, dobanditorii de creante litigioase sunt barati, sub aspectul unor eventuale
intentii speculative, nemaiavadnd motiv sa se substituie unor creditori aflati in jena financiara sau
inspaimantati de perspectiva pierderii procesului.

Avand drept consecinta o ingradire a circulatiei bunurilor si o limitare sau chiar excludere a
unui castig rezultat din diferenta intre pretul de cumparare si cel de vanzare, retractul litigios nu putea
si nici nu a fost acceptat de legiuitorul comercial.

In cazul obligatiilor comerciale, retractul litigios este interzis prin dispozitiile art. 45 din Codul
comercial, dar aceasta interdictie este circumscrisa la drepturile care fsi au izvorul intr-o fapta de
comert (in sensul larg de materie comerciala constand in acte de comert obiective si subiective).

Capitolul XI -
PROBELE $SI PRESCRIPTIA EXTINCTIVA IN DREPTUL COMERCIAL

Sectiunea 1. Probele in materie comerciala

1. Consideratii introductive

Libertatea contractuala - principiu fundamental al obligatiilor comerciale -are drept corolar
libertatea probei in litigiile comerciale.

Instrumentul probatoriu al unui drept comercial trebuie, in primul rand, sa faca deplina credinta,
pentru a consolida creditul comercial; in al doilea rand, sa fie usor de confectionat pentru a nu stanjeni
celeritatea in circumstantierea bunurilor comerciale; in al treilea rand, proba sa fie usor de administrat.

Asa cum rezulta din art. 46 C. corn., obligatiile comerciale se probeaza cu: acte autentice, acte
sub semnaturd privata, facturi acceptate, corespondenta, telegrame, registrele partilor, martori (ori de
céate ori instanta judecatoreasca considera ca trebuie sa admita proba testimoniala, si aceasta chiar si
in cazurile prevazute de art. 1191 C.civ.), prin orice mijloace de proba admise de legea civila.

Deci, obligatiile comerciale pot fi dovedite cu mijloacele de proba admise de dreptul civil, dar
trebuie facuta sublinierea ca in privinta lor judecatorul are o mai mare libertate de apreciere. Este, de
asemenea, de observat ca pe langa mijloacele de proba consacrate de legea civila, Codul comercial
prevede si unele mijloace de proba specifice impuse de natura operatiilor comerciale.

In ceea ce priveste sfera de aplicare a regimului probator reglementat de art. 46 C. corn.,
acesta priveste, desigur, in principiu, actele juridice incheiate de comercianti. Dar, acelasi regim este
aplicabil si actelor comerciale care au acest caracter numai pentru una dintre parti.

2. Probele in dreptul comercial

Din analiza prevederilor art. 46 C. corn., care enumera mijloacele de proba in materie
comerciala, se pot desprinde doua observatii:

- din faptul ca este facuta o enumerare prin art. 46 C. corn., care include totusi Si mijloacele
probatorii admise in civil, nu se poate deduce o autonomie in aceasta privinia, normele privitoare la
probe din Codul comercial neputand fi despartite de acelea ale dreptului civil (acestea din urma
reprezentand dreptul comun); - deosebirea dintre pozitia Codului comercial si cea a Codului civil este
numai de ordin cantitativ (pe de o parte, inlaturand restrictiile impuse de art. 1191 C. civ., privitoare la
proba cu martori, legea comerciala admite aceasta proba fara limite; pe de alta parte, Codul comercial
sporeste numarul mijloacelor de proba, consacradnd noi procedee, necunoscute dreptului civil, cum
sunt: telegrama, facturile acceptate, corespondenta etc).

a) Aplicatiunile din dreptul comun

Potrivit art. 1170 C. civ., dovada actelor si faptelor juridice se poate face prin inscrisuri, martori,
prezumtii, marturisire, expertiza etc.

Mijloacele de proba ale dreptului comun sunt admise si pentru dovedirea drepturilor rezultate
din raporturile juridice comerciale. Ele pot fi folosite in conditiile prevazute de Codul comercial.
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- Proba prin inscrisuri. Multitudinea actelor juridice pe care le incheie comerciantii, ca si
celeritatea incheierii acestora, impiedica pe comercian{i sa redacteze inscrisuri si sa-si preconstituie
astfel de mijloace de dovada pentru eventualele litigii. De aceea, in materie comerciald, inscrisurile au
un rol mai redus ca mijloc de dovada, fata de situatia din dreptul comun.

Dupa cum am aratat, legiuitorul comercial conserva proba preconstituitd (acte autentice,
inscrisuri sub semnatura privata etc.), careia 1i adauga factura acceptata, corespondenta, telegrama si
registrele partilor, care au dobandit in materie comerciala o larga intrebuintare.

- Proba prin declaratii de martori, in materie comerciala obligatiile si platile se pot proba cu
martori (prin derogare de la prevederile art. 1191 C. civ), indiferent de valoarea lor; se poate proba cu
martori si contra si peste continutul unui act scris, daca partile au confectionat un astfel de act. Nu se
poate insa face dovada cu martori, cand legea comerciala prevede in mod expres un act scris.

Alte mijloace de proba. Art. 46 C. corn., dupa ce enumera

anumite mijloace de proba, in partea sa finala consacra principiul potrivit caruia obligatiile comerciale
se probeaza ,prin orice alte mijloace de proba admise de legea civila" (marturisirea, prezumtia, raportul
de expertiza etc.).

b) Probele specifice dreptului comercial

Prin art. 46 C. corn., sunt consacrate si mijloace de proba specifice dreptului comercial si
anume: facturile acceptate, corespondenta, telegramele si registrele comerciale.

- Facturile acceptate, in practica comerciala, factura este emisa, de regula, cu prilejul
executarii unui contract de vanzare-cumparare, dar poate fi emisa si In legatura cu un alt contract cum
ar fi, de exemplu, o prestare de serviciu de catre un comerciant sau o predare de marfuri, ca depozit,
gaj, comodat.

Legiuitorul nu prescrie nici o condifie de forma, dar din funcfia sa economica se deduce ca
factura trebuie sa contina aratarea cantitatii, calitatii si prefului marfurilor, modalitatea platii, numele
comerciantului care o expediaza, al destinatarului, a datei inscrisului si altele.

Dar, pentru ca factura sa-i fie opozabila emitentului (vanzatorului), cumparatorul trebuie sa o
restituie vanzatorului acceptata.

Acceptarea poate fi expresa, adica sa rezulte din subscrierea facturii de catre cumparator sau
din alte comunicari scrise, telefonice, telegrafice, sau transmise prin telex, fax sau chiar si oral, Insa,
invers, acceptarea tacita nu este admisa (simpla tacere nefiind producatoare de efecte juridice decéat
cel mult in sens negativ).

- Corespondenta comerciala. Sunt numeroase cazurile in materie comerciala, cand
contractele se incheie intre absenti, pe calea schimbului de propuneri si acceptari, pe calea scrisorilor
si a corespondentei.

Se considera ca, din moment ce se recunoaste corespondentei valoarea unui inscris sub
semnatura privata, este logic ca ea este suficienta sa satisfaca cerinta legii in acele cazuri in care este
reclamata necesitatea unui inscris fie ,ad probationem”, fie ,,ad ualiditatem”.

- Telegramele reprezintd un mijloc modern prin care se realizeaza cu mare rapiditate
operatiunile comerciale, iar legiuitorul Ti atribuie, Tn aceasta materie, rolul de mijloc de proba (art. 47 C.
corn.).

Telegrama este un inscris si, n consecinta, face si ea parte din corespondenta comerciala. Art.
47 C. com. prevede ca telegrama face proba ca act sub semnatura privata, dar, datorita principiului ca
actele sub semnatura privata isi trag puterea pro-batorie din existenta semnaturii pusa pe nscrisul
invocat, acelasi text conditioneaza valoarea probatorie a telegramei, de dovedire ca originalul este
subscris de insasi persoana aratata in ea ca transmitator.

Pentru inlaturarea oricaror incertitudini, s-a prevazut ca semnatura originalului telegramei poate
fi autentificata, situatie In care autentificarea semnaturii face dovada pana la inscrierea in fals (art. 49
C. com.).

- Registrele comerciale. Codul comercial instituie pentru comercianti persoane fizice si
juridice (cu exceptia micilor comercianti) obligatia de a tine anumite registre. Aceasta, ca o conditie
minima si necesara pentru finerea unei contabilitdti ordonate si corecte, care sa reflecte toate
operatiunile cu caracter patrimonial, efectuate in exercitarea comer{ului.

Registrele comerciale se bucura de o anumita for{a probanta, celeritatea in comert implicand
nu de putine ori incheierea de acte juridice fara sa se intocmeasca in inscris, lipsa acestuia putand fi
suplinita, Tn anumite limite, Tn caz de litigiu, prin inregistrarile facute Tn aceste registre.

Potrivit Codului comercial si Legii nr. 82/1991 (Legea contabilitatii) registrele pe care trebuie sa
le {ind comerciantii sunt: registrul-jurnal, registrul-inventar, registrul copier si registrul cartea mare.

Codul comercial prevede si alte registre obligatorii. Astfel, capitanul vasului trebuie sa {ina
registrul vasului (art. 510 si 511), comisionarul are indatorirea sa {ina un registru pentru operatiunile
fiecarui comitent (ar. 407), etc.
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In ceea ce priveste forta probants a registrelor comerciale, trebuie distins dup& cum este vorba
de raporturile dintre comercianti si necomercianti.

Potrivit art. 1104 C. civ. ,registrele comerciantilor se cred contra lor", ceea ce inseamna ca
registrele unui comerciant pot fi folosite de catre un necomerciant ca mijloc de proba Tmpotriva
comerciantului caruia ii apartin aceste registre.

Mijloacele moderne de proba, in comertul actual, mai ales, in comertul international se
recurge pe o scara larga la: comunicari prin telex si telefax, precum si la Tnregistrari electronice.

Comunicarile prin telex si telefax constituie mijloace tehnice noi care reproduc si transmit la
distanta cuvinte sau imagini, facand posibild o comunicare extrem de rapida si cel mai adesea directa
intre cei interesati (raspunzandu-se astfel celeritatii in afaceri).

Sub raportul probatoriu insa, comunicarile prin telex si telefax nu au un regim juridic clar,
neexistand o reglementare specifica in aceasta privinta.

Sectiunea 2. Prescriptia extinctiva in dreptul comercial

In materie comerciald, prescriptia este reglementats in Codul comercial (cartea a IV-a, titlul 1),
care cuprinde dispozitii atat in ceea ce priveste termenul general de prescriptie (art. 947), cat si
anumite termene speciale (art. 949 si art. 956). Caracteristica acestor termene este faptul ca ele sunt
mai scurte decat termenele de prescriptie reglementate in trecut de Codul civil, ceea ce se explica prin
aceea ca cerinta activitatii comerciale reclama valorificarea in termen scurt a drepturilor izvorate din
raporturile comerciale, limpezirea grabnica a situatiilor litigioase.

In afara Codului comercial, unele dispozitii privind prescriptia se gdsesc si in legi comerciale
speciale: Legea nr. 31/1990 privind societatile comerciale (art. 31 si 37), Legea nr. 11/1991 privind
combaterea concurentei neloiale (art. 12) etc.

Capitolul XIl
GARANTIILE DE EXECUTARE A OBLIGATIILOR COMERCIALE

Sectiunea 1.Notiuni generale

Reputatia pe piatd a unei societati comerciale depinde, printre altele, si de creditul pe care-1
are. Acesta constd din increderea care i se acorda de cei cu care colaboreaza in afaceri, gratie
certitudinii ca aceasta isi va respecta angajamentele luate.

Actiunea pauliana permite creditorilor sa desfiinteze din punct de vedere juridic actele prin
care debitorii lor au devenit in mod constient insolvabili. Datoritd acestei actiuni sunt readuse in
patrimoniul sechestrabil al debitorilor bunurile pe care acestia le scosesera.

Actiunea oblica permite creditorilor sa exercite drepturile pecuniare pe care debitorul sau le-a
neglijat cu riscul de a le pierde. Aceasta pentru a-si salva gajul lor general.

Dreptul de gaj general al creditorului da o garantie destul de fragila chiar si pentru creantele pe
termen scurt. Debitorul inglodat in datorii poate sa paraseasca tara, poate sa-si vanda bunurile fara sa
se stie unde au fost plasati banii proveniti din pre{. De aceea, mulli creditori contracteaza ,asigurari-
credit" acoperindu-si astfel riscul pentru eventuala insolvabilitate a debitorilor, neprevizibila in mod
normal (dar aceste lucruri apartin domeniului asigurarilor).

Garantiile pot fi clasate in doua categorii: ,garantii reale" si ,garantii personale"

Garantiile reale constau Tn a da creditorului drepturi asupra unor bunuri determinate, care sa-i
permita acestuia sa le poata da o afectare speciala de natura sa asigure plata creantei sale,
autorizandu-1 sa le vanda fortat pentru a putea sa se indestuleze din pretul obtinut, de dorit, cu
prioritate asupra oricarei alte creante.

Garantiile personale constau in a aduce creditorului alti debitori care se vor angaja, ei insisi,
sa plateasca datoria, in caz de neplata din partea debitorului.

Garantiile personale pot fi importante in afaceri deoarece, pe de o parte, investitiile statului, in
favoarea intreprinderilor pe care are motive sa le sprijine, pot consta in cautiuni personale fata de
banci, iar, pe de altd parte, existd anumite solidaritati intre intreprinderi care le impinge sa se sprijine
unele de altele, atunci cand caderea uneia dintre ele ar avea consecinte negative (prejudiciabile) si
pentru altele.

In mod deosebit, intreaga retea de participari intre societéti, intreaga genealogie a societatilor
mame si societatilor filiale, duce la garantarea reciproca a creditelor pe care le ob{in, obligandu-se
astfel ,cu titlu de garantie", pentru datoriile altor societati ale grupului.
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Sectiunea 2.Garantiile reale

Garantiile reale reprezinta modalitatea uzuala clasica de asigurare a platii. Cel care incheie un
contract sinalagmatic poate retine bunul care trebuie sa-1 livreze (in virtutea acestui contract), pana
cand cealalta parte contractanta face plata pretului. Asa, de exemplu, intreprinderea care repara o
masina are dreptul sa o retina atata vreme cat n-a fost platit pretul reparatiei. Ceilalti creditori ai
debitorului nu vor putea sechestra util aceasta masina decat platind mai intadi intreprinderea care a
retinut masina.

Acest gen de garantie este incomplet, deoarece creditorul, in lipsa unei garantii mai largi, daca
va elibera masina (desi putea s-o retind) isi pierde garantia.

Garantiile reale se caracterizeaza prin ,dreptul de preferinta", adica daca bunul este vandut,
titularul acestuia trebuie in primul rand sa indestuleze din pret pe creditorul garantat. Si, de asemenea,
creditorul garantat poate cere vanzarea pentru a trece inaintea altor creditori ai debitorului.

Cel mai adesea, in cazul garantiei reale, la dreptul de preferinia se mai adauga un ,drept de
urmarire", in virtutea caruia, atunci cand bunul a fost instrainat Tnainte de stingerea datoriei, si
creditorul nu a cunoscut acest fapt, acesta poate cere ca bunul sa fie vandut la licitatie pentru a putea fi
indestulat din pret. El poate deci urmari chiar la tertii dobanditori, bunul afectat de garantia reala.

Garantia reala poate consta fie dintr-un amanet, fie dintr-o ipoteca.

Garantiile conventionale in afaceri pot fi de diferite feluri:

a) Ipoteca imobiliara. Imobilele se preteaza mai bine decat mobilele corporale la ipoteca.

Ipoteca Tnsa este o garantie greoaie si supusa unor reguli de drept minutioase, costisitoare si
complexe, privind publicitatea sa.

Ipoteca care necesita un act notariat, antreneaza drepturi fiscale si cheltuieli de publicitate
oneroase. De aceea, ea nu este folosita in afaceri decat pentru a se garanta creante pe termen lung,
cand aceste cheltuieli se pot amortiza pe o durata suficient de mare.

Ipoteca imobiliara este un drept real care dezmembreaza proprietatea.

Primul creditor care-si va inscrie ipoteca in registrul de publicitate va fi preferat celor inscrisi
dupa el si va putea opune ipoteca dobanditorilor al caror titlu va fi publicat ulterior in registru.

b) Gajul comercial. Aceasta garantie este adesea folosita in afaceri. Ca si creditorul ipotecar,
creditorul gajist poseda asupra lucrului un drept real, desprins din dreptul de proprietate.

Gajul priveste Intotdeauna bunuri mobile si este, de fapt, un amanet, care presupune deci
deposedarea debitorului. Acest lucru este jenant, dar nu intotdeauna.

Existd momente cand marfa sau alte valori sunt fara miscare si chiar stanjenesc. Daca ele
stagneaza, sunt depuse la un tert pentru garantarea creditorului. Acesta este rolul magazinelor
generale. Comerciantul care-si incredinfeaza marfurile magazinelor generale, primeste doua ,titluri la
ordin" pe care el le poate pune in circulatie: recipisa (al carei purtator va fi proprietar al marfurilor, in
locul depozantului originar) si warrantul (prin andosarea caruia depunatorul originar va da aceste mar-
furi in gaj).

Magazinele generale vor pastra marfurile in contul celui caruia i vor apartine.

In mod similar, bancile, atunci cand debitorii poseda valori mobiliare, pot s le primeasca in
depozit, in acelasi timp, se poate stipula de la banca un avans in bani, cu garantia acestor valori
mobiliare. Deci, se constituie un gaj.

Pentru un gaj civil, validitatea acestuia necesita, in afara deposedarii debitorului, un Tnscris,
prin care sa se indice data constituirii gajului. Dar, in materie comerciala se dispenseaza de aceasta
obligatie (vezi Codul comercial).

Cand este vorba de titluri la ordin sau nominale se recurge in mod curent (pentru a fi gajate) la
aceleasi forme de transmitere a proprietatii lor: daca este vorba de un titlu la ordin, acesta este
andosat, iar daca este vorba de un titlu nominal, se transfera pur si simplu gajul (in registre).

Pot fi date in gaj si mobilele incorporale, o creanta, un brevet de inventie. Dar, in astfel de
cazuri, trebuie indeplinite aceleasi formalitati ca in cazul transferului de proprietate.

Gajul comercial este mult mai usor de realizat decét ipoteca imobiliara. Cum in astfel de cazuri

c) Ipoteca mobiliara. Dreptul francez interzice, in principiu, debitorului sa constituie o ipoteca
asupra bunurilor sale mobile, caci o eventuald deturnare a lor ar face iluzorie garantia. La fel gi in
dreptu! roméanesc (art. 1751 C. civ).

Dar, tehnicile moderne au facut sa apara multe cazuri cand bunurile mobile pot si trebuie sa fie
inscrise Tn registre care permit sa fie regasite, in aceste conditii, este suficient sa fie inscrise ipotecile
care lovesc aceste bunuri pentru a fi asigurata securitatea atat a dobanditorilor, cat si a creditorilor. Si
aceasta, intrucat dobanditorul avertizat nu va plati niciodata pretul acestor bunuri mai inainte de a se fi
asigurat, verificand aceste registre, ca sunt libere de ipoteca. Si, de asemenea, el va putea sa-si
inscrie dobandirea bunului Tnaintea oricarui act prin care s-ar dispune de acesta.
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Tot asa, imprumutatorul de bani nu va elibera suma respectiva mai nainte de a verifica in
aceleasi registre daca ipoteca sa precede orice act de instrainare.

Este suficient deci, pentru ca toata lumea sa fie garantata, de a se decide (ceea ce, in general,
se face prin lege), ca primul dobanditor sau primul creditor ale carui drepturi au fost inscrise va fi
preferat celorlalii (ale caror drepturi nu-1 vor putea vatama).

In felul acesta s-a constituit un anumit numéar de garantii analoage ipotecilor imobiliare. lata
care sunt acestea:

Ipoteca asupra instrumentelor de lucru

Primele instrumente de munca care au fost inscrise in registre prin care se constata drepturi in
legatura cu ele au fost navele. Ipoteca maritima si ipoteca fluviala asupra vaselor de pe rauri sunt
stabilite prin lege, Tncredintadndu-se aceasta sarcina functionarilor care tin registrele de inmatriculare.

Prin alte legi s-a permis ceea ce se numeste punerea in gaj a automobilelor (care este o gajare
fictiva, intrucat nu comporta o deposedare), care ulterior a fost extinsa asupra tractoarelor si remorcilor.
O atare punere in gaj nu este posibila decat n profitul celor care imprumuta banii necesari cumpararii
de automobile si celor care vand automobile pe credit, in Franta s-a profitat de cerinta ca pentru
punerea in circulatie a automobilelor sa se obtina ,carte gri", pentru eliberarea careia se tine un registru
numerotat al proprietarilor de automobile. Pe aceste registre se fac si inscrierile de punere in gaj a
automobilelor.

In mod fictiv, creditorul gajist este presupus ca fiind proprietarul automobilului, exact ca si in
cazul amanetului efectiv. Ca atare, el poate vinde automobilul la licitatie pentru a putea sa-si obtina
banii din pretul vanzarii. Din acest moment, dreptul sdu de retentie asupra lucrului Tmpiedica pe
creditorii privilegiati si chiar fiscul, de a-si exercita drepturile lor asupra automobilului.

Ipoteca asupra marfurilor si a altor bunuri mobiliare

Caracterul mobil al marfurilor constituie o piedica in calea amanetarii unui fond de comert.
Mijlocul normal de a se putea obtine credit pe baza lor consta in depunerea lor in magazine generale
pentru ca apoi sa poata fi warrantate. Numai ca marfurile raman aici blocate, atdta vreme cat
depunatorul nu a acoperit warantul. Comerciantul, deci, nu le va putea utiliza decat platindu-1 pe gajist.
Posesia marfurilor este pierduta pentru el.

Dar, exista intreprinderi care doresc sa faca din aceste marfuri a caror posesie o au, un
instrument de garantie reala. Pentru aceasta, prin legi speciale, sunt organizate garantii asupra acestor
marfuri, garantii care Tn realitate sunt ipoteci mobiliare. In felul acesta s-au creat o serie de ipoteci
mobiliare care sunt prezentate sub numele fals de warrant (warrantul agricol, alte warrante).

Warrantul agricol. Agricultorii constituie garantii reale asupra unor mobile cum sunt:
alimentele, animalele si instrumentele agricole pe care le poseda (war-rantele agricole).

Dar, cel care imprumuta pe o asemenea baza este un creditor care isi asuma riscuri, bancherii
o stiu si de aceea nu au incredere; caci, de regula, prin legea civila se prevede ca dobanditorul de
buna credinta al unui bun mobil devine proprietarul acestuia din momentul intrarii in posesiunea lui.
Este deci suficient ca animalele warrante sa fie ridicate de un cumparator, pentru ca gajul purtatorului
warrantului sd se evapore instantaneu. Este adevarat ca legea prevede condamnarea corectionala a
debitorului, dar aceasta nu-1 face pe creditor sa-si recapete banii imprumutati.

De aceea, warantele agricole nu prezinta interes decéat in cazul cdnd o garantie indirecta poate
fi data creditorului printr-o reglementare conexa, de obicei, fiscald. Caci, statul instituie un control
special asupra unor produse agricole: vin, tutun si intr-o anumita masura, grau. Aceste produse nu pot
circula si nu pot fi negociate decéat pe baza unor titluri eliberate de administratie.

Daca, deci, administratia este prevenita de existenta unui warrant cu privire la aceste produse
si daca ea nu autorizeaza circulatia si plata lor decat dupa plata creditorului purtator al warrantului,
creditorul va avea astfel o garantie efectiva.

Alte warrante. Hotelierii, petrolistii si Tn general industriasii, pot recurge la warrante.

Warrantele hoteliere nu poarta asupra marfurilor ci asupra materialelor si mobilierului
hotelurilor. Hotelierul poate constitui asupra acestor bunuri o garantie pentru a putea obtine
imprumuturi. Dar, aceasta siguranta este fragilda. Mai intai, creditorul nu are nici un drept de urmarire
contra cumparatorului de buna credintd a mobilierului, in cazul unei instrainari facute de debitor.

De asemenea, warrantul hotelier poate fi concurat de amanetarea fondului de comert, din care
face parte si mobilierul, ca si de ipoteca stabilitd asupra imobilului care apartine hotelierului, ipoteca
care greveaza, in acelasi timp, imobilul, ca si accesoriile sale care constituie imobile prin destinatie.
Daca imobilul nu apartine hotelierului ci a fost inchiriat, purtatorul warrantului este in concurenta cu
privilegiul locatorului.

Precautiile luate prin lege Tmpotriva acestor riscuri sunt insuficiente.

Warrantul petrolier da o mare garantie, pt aceleasi ratiuni ca si in cazul warrantelor agricole.
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Industriasii din domeniul petrolului sunt constransi de stat sa pastreze unele stocuri de
securitate. Tocmai aceste stocuri ei le dau in garantie purtatorului de warrant petrolier. Ori, statul
vegheaza ca aceste stocuri sa fie pastrate si, ca atare, el nu va lasa sa iasa si sa circule petrolul decat
pe baza unor titluri de migcare, in felul acesta, purtatorii de warranturi vor gasi echivalentul gajului lor la
debitor.

Warrantele industriale au drept obiect marfurile de anumite categorii si anumite tipuri
determinate (lasate in mainile Tmprumuiatorilor).

Legiuitorul a voit ca, permitand sa fie date in gaj, sa faciliteze creditul pentru cel care le-a
fabricat, intr-o economie dirijata aceasta garaniie este subordonatd unor scrisori de autorizatie
eliberata de ministerele economice. Gratie acestora, industriasul va putea obtine, pe baza marfurilor pe
care le are in stoc, creditele necesare pentru a fabrica altele. Dar exista pericole. Daca produsele sunt
vandute si livrate, gajul dispare; si daca nu au fost fabricate altele, creditorul isi pierde garantia. De
aceea, se permite creditorului sa verifice, din timp in timp, stocurile. Warrantul este mai ales valorizat
printr-un aval.

Warrantul industrial, ca si warrantul petrolier, in loc sa aiba drept obiect corpuri certe,
individualizate prin contract, se refera la bunuri de gen, care se reinnoiesc si se inlocuiesc.

Sectiunea 3. Garantiile personale

Notiunea de ,garantii personale" inseamna ca debitorul ofera, cu titlu de garantie, nu lucruri, ci
persoane care se angajeaza ele insele sa garanteze datoria sa. lar, ceea ce intereseaza pe creditor
este averea acestor persoane.

Garantia cea mai sigura o constituie ,solidaritatea" intre mai multi debitori, fiecare dintre ei
obligandu-se pentru intreaga datorie.

Adesea, creditorul stipuleaza ca tofi sa se angajeze nu numai ,solidar", ci si ,indivizibil" ceea ce
fnseamna ca daca creditorul o pretinde, fiecare va trebui sa plateasca datoria intreaga si ca acest lucru
este valabil si pentru mostenitorii lor.

in aceste ipoteze, nu exista, din punct de vedere al creditorului, debitor principal si debitor
accesoriu.

a) Cautiunea. Atunci cand debitorul principal furnizeaza cautiuni, aceasta inseamna ca
,cautiunea" este debitorul accesoriu care nu se angajeaza decéat in caz de insolvabilitate a debitorului
principal. Cu cat creditorul are mai multe cautiuni si cu cat fiecare dintre ele este mai solvabila cu atat
garantia sa este mai buna.

Dreptul civil da unele protectii cautfiunilor care insa jeneaza pe creditori. Una din ele este
sbeneficiul de discutiune" care permite cautiunii ca creditorul sa urmareasca pe debitorul principal
inainte de a-1 urmari pe el insusi.

b) Sechestrul. Drepturile unui creditor cu privire la bunurile debitorului sau, care constituie
gajul sau general, sau garantie, nu devin eficiente decat atunci cand el poate sa ia aceste bunuri, sa le
vanda si sa se poata indestula asupra pretului. Aceasta operatie este ,sechestrul”.

Sechestrul da satisfactie creditorului care are asupra bunului o garantie suficientd. Totusi, n
cazul creantelor chirografare pot sa se produca surprize. Astfel, s-ar putea ca atunci cand creditorul s-
ar decide sa sechestreze bunul sa constate ca acesta a disparut din patrimoniul debitorului.

Apoi, chiar dupa ce bunul a fost sechestrat, pot interveni alti creditori Tn concurs cu el, unii
trecand si inaintea lui daca beneficiazd de garantii reale. Deci, simplii creditori vor putea raméne
neindestulati.

De aceea, prin lege s-au prevazut unele posibilitati de natura sa protejeze interesele
creditorilor, permitandu-le acestora sa ia de urgenta masuri cand simt ca debitorul incepe sa aibe
dificultati si sunt pe punctul de a deveni insolvabili. Aceste masuri sunt:

- Somatia de a plati. Creditorul care se loveste de reaua credintad a debitorului si se teme ca
acesta poate sa-1 insele instrainandu-si bunurile mai Tnainte ca el sa poata obtine condamnarea sa
(care este conditia normala a sechestrului) se adreseaza, dupa caz, presedintelui tribunalului de
comert sau unui judecator al instantei civile ordinare, pentru a obtine, contra debitorului, a carui datorie
este certa si lichida, o somatie de a plati. Daca debitorul nu contestd aceastd procedura sau daca
contestatia sa este respinsa, somatia de a plati, investitd cu formula executorie, permite creditorului sa
procedeze la sechestrarea imediata.

- Sechestrarea conservatorie. Chiar inainte de condamnarea definitiva, sechestrarea
conservatorie va impiedica instrainarea bunului de catre debitor. Ea se cere presedintelui tribunalului
comercial sau judecatorului instantei civile ordinare. Aceasta procedura permite creditorului nu numai
sa blocheze bunurile afectate de sechestrul conservatoriu, ci sa inscrie, daca judecatorul permite
aceasta, fie un amanet asupra fondurilor de comert ale debitorului, fie o ipoteca asupra imobilelor
debitorului, Tn felul acesta, creditorul va fi mai linistit.
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c) Diverse sechestre propriu-zise. Sechestrele sunt de mai multe feluri: sechestrul imobiliar;
sechestrul-executare; sechestrul-blocare; sechestrul-ga;j.

- sechestrul imobiliar constda In sechestrarea imobilului debitorului, dar aceasta este o
procedura lunga si costisitoare, ea prezinta interes mai ales pentru creditorii ipotecari;

- sechestrul-executare consta in sechestrarea mobilelor pentru a le vinde;

- sechestrul-gaj este cel la care recurge locatorul care poate vinde mobilele locatarului sau
fermierului, procedura fiind mult simplificata;

- sechestrarea-blocare are drept obiect creante pe care debitorul insusi le are impotriva altor
persoane, in acest caz, creditorul sechestreaza creanta pe care debitorul sau o are impotriva unui tert.
Procedura incepe printr-o somatie facuta terfului poprit, ce se face de portarel si care este notificata de
asemenea debitorului poprit.

Din acel moment creanta sechestrata este blocata. Debitorul poprit (adica debitorul creditorului,
nu tertul poprit) nu o va putea ceda nici s-o incaseze. Tertul poprit nu poate nici el sa-si achite creanta
debitorului poprit.

Creanta poprita va constitui gajul creditorilor debitorului poprit. Tofi acestia se pot alatura la
sechestrul Infiintat cu acelasi titlu ca si popritorul. Tertul poprit va plati el, direct.

Dupa aceste succinte consideratii cu privire la garantiile conventionale, este cazul sa facem o
trecere in revista si a garantiilor legale.

Printre garantiile legale trebuie mentionata, mai intai ,ipoteca judiciara,, (asupra imobilelor
debitorului) care apartine oricarui creditor care a obtinut condamnarea debitorului. Exista deci interesul
creditorului chirografar al unui proprietar de imobile de a obtine condamnarea acestuia, si apoi sa
inscrie ipoteca judiciara asupra imobilului.

Privilegiile favorabile afacerilor. Exista, mai inainte, privilegiul vanzatorului bunului. Daca
vanzatorul a facut credit cumparatorului, el trebuie sa fie platit asupra pretului bunului, preferential
asupra altor creditori ai cumparatorului (iar daca nu se face plata, se procedeaza la sechestrarea
bunului).

Aceasta garantie este fragild cand este vorba de bunuri mobile. Dar, in privinta imobilelor,
privilegiul devine o ipoteca pe care vanzatorul, inca neplatit, o inscrie util.

In afara privilegiului vanzatorului este si cel al locatorului de imobile. Mobilele cu care locatarul
sau fermierul garniseste locurile inchiriate sunt considerate ca un gaj privilegiat care garanteaza chiria
si fermajul. Vanzandu-le, locatorul isi va incasa drepturile, inaintea tuturor creditorilor locatarului. $i,
exista un anumit drept de urmarire asupra celor pe care locatarul le-ar muta.

Un alt privilegiu exista in favoarea ,conservatorului lucrului", adica a profesionistului care a
salvat valoarea lucrului facand reparatii si lucrari. El este privilegiat asupra bunului astfel conservat.

Arhitectii si antreprenorii au un privilegiu asupra edificiului la care ei au muncit, in masura in
care au facut sa creasca valoarea acestuia. Dar, acest privilegiu este subordonat inscriptiei funciare a
celor doua procese-verbale comparative, inainte si dupa lucrari.

Privilegii care greveaza afacerile. Aceste privilegii sunt, in general, privilegiile generale,
acordate creditorilor datorita protectiei speciale pe care le-o acorda legiuitorul. Ele greveaza toate
bunurile debitorului, astfel incat daca unul din aceste bunuri este sechestrat, este suficient pentru
creditorii privilegiati beneficiari de privilegii generale sa-si exercite dreptul lor pentru ca orice valoare a
bunului sa dispara adesea in maéinile lor. Asemenea privilegii generale risca sa absoarba averea unui
falit fara sa lase nimic creditorilor chirografari.

Astfel sunt privilegiile fiscului care-si atribuie un privilegiu general asupra tuturor bunurilor
debitorului, pe care, de altfel, il cumuleaza cu cateva privilegii speciale si ipoteci legale.

Capitolul Xl CONCURENTA COMERCIALA

Sectiuneal. Aspecte generale privind concurenta

In economia de piat&, cele doua principii importante: libertatea comertului si libera concurent&
constituie coordonatele activitatii comerciantilor.

Libertatea comertului si a industriei semnifica: libertatea de intreprindere si libertatea de
exploatare .

Libertatea de intreprindere consta in dreptul persoanelor fizice si persoanelor juridice de a
efectua activitati comerciale sau industriale, fara restrictii, direct sau prin constituirea de intreprinderi ori
prin achizitionarea sau dobandirea controlului asupra unor agenti economici preexistent,i.

Libertatea de exploatare exprima dreptul comerciantului de a conduce si administra asa cum
doreste, fara constrangere, ceea ce implica doua importante prerogative: dreptul de a decide cu privire
la toate problemele comertului sau si dreptul de a contracta cu orice agent economic existent.
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Libera concurenta consta Tn dreptul agentilor economici de a folosi Tn competitia pe piata libera,
mijloacele si metodele proprii pentru mentinerea si dezvoltarea comertului, atragerea, pastrarea si
cresterea clientelei in scopul obtinerii unui profit cat mai mare. Aceste mijloace si metode concurentiale
nu se limiteaza la conceptul traditional care atribuie concurentei rolul exclusiv de a influenta pretul
marfii determinandu-i scaderea pe masura cresterii ofertei de produse pe piata respectiva ' si nici la
calitatea pe care agentii economici o asigura produselor (marfurilor) spre a atrage clientela, ci poate
consta si in variate instrumente care constituie logistica intreprinderii, intre aceste mijloace si metode
importante mentionam: modul de prezentare a marfii; ambalajul, difuzarea, reclama, noutatea
produsului sau serviciului, renumele si traditia producatorului, asigurarea canalelor si a retelelor de
distributie si actiunile promotionale.

Sectiunea 2. Notiunea de concurenta comerciala

Definitie: concurenta care respecta-normele de conduitd pe piatda impuse de deontologia
profesionala si este conforma cu practicile cinstite in materie industriala sau comerciala este denumita
concurenta licitéd sau onesta ',

Concurenta care se abate de la exigentele ce decurg din buna credinta si uzantele cinstite in
activitatea economica este denumita de art. | din Legea nr. 11/1991, concurenta neloiala.

Concurenta presupune cu necesitate independenta si descentralizarea activitatilor de
productie, de distributie si de consum, initiativa privata exercitata fara constrangeri si limitari' de ordin
administrativ si proprietatea privata asupra mijloacelor de productie, in conditile economiei de piata,
concurenta 1i confera acesteia o structura specifica in functie de: 1) numarul si categoria vanzatorilor si
cumparatorilor; 2) gradul de diferentiere a produselor; 3) posibilitatea de a intra intr-o ramura de
activitate; 4) gradul de libertate al determinarii preturilor.

Sectiunea 3.Conditiile necesareexercitarii liberei concurente

Concurenta libera presupune un cadru economic adecvat, ce ofera economia de piata si cere
sa fie indeplinite anumite conditii: liberalizarea comertului, liberalizarea prefurilor si a tarifelor,
convertibilitatea monedei nationale, existenta unui numar indestulator de comercianti, accesul
investitorilor straini si garantarea investitiilor straine, instituirea cadrului legal pentru prevenirea si
sanctionarea abuzului ori a insuficientei concurentei.

1. Liberalizarea comertului inseamna dreptul fiecarui comerciant de a alege sau de a produce
si vinde fara restrictie.

2. Liberalizarea preturilor si a tarifelor are un rol important in asigurarea liberei concurente
creand posibilitatea diferentierii agentilor ec. in oferta de marfuri si servicii in raport de pret si calitate.

3. Convertibilitatea monedei nationale

Constituie o conditie necesara in confruntarea comerciantului roman cu ageritii economici
straini care actioneaza pe piata.

4. Existenta unui numdar satisfacator de agenti economici privati, deoarece numai in astfel de
conditii se pot inlatura practicile monopoliste si anticoncurentiale.

5. Accesul investitorilor strdini si garantarea investitilor straine si a rezultatelor activitatii
economice ce o desfasoara asigura dezvoltarea comerfului autohton la nivelul standardelor din tarile
dezvoltate.

6. Instituirea cadrului legal pentru prevenirea si sanctionarea concurentei ilicite este necesara
pentru a se promova in comeri principiile bunei credin{e si uzantele comerciale cinstite si a se asigura
functionarea normala a pietei.

Sectiunea 4.Tipuri de concurenta comerciala

I. Concurenta perfecta si concurenta imperfecta. Notiuni

Concurenta dintre agentii economici reflecta forme diferite de manifestare pe piata si grade
diferite de rivalitate, in raport de care se disting doua conceptii carora le corespund doua tipuri sau
modele economice concurentiale: concurenta perfecta si concurenta imperfecta.

In prima conceptie, concurenta este consideratd ca un scop in sine de care depinde insasi
existenta libertatii comerciale pe piata. Este un model teoretic care situeaza concurenta la antipod de
monopol si de monopsom.

Intr-o a doua conceptie, mai realista, concurenta constituie un mijloc necesar pentru a atinge
obiective importante cum sunt: repartitia judicioasa a resurselor, progresul tehnic, stabilitatea for{ei de
munca, in aceasta din urma acceptiune, libertatea pietei poate suferi restrangeri daca deziderate
superioare de ordin eco-nomic-social o impun. Este un model practic, acceptat de viata economica ac-
tuala care este cunoscut sub denumirea de concurenta imperfecta. Acest model se prezinta sub variate
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forme. Modelul corespunzator pe planul analizei stiintifice 1 constituie concurenta eficientd sau
concurenta practicabild (workable com-petition), care considera validitatea dintre agentii economici ca
un simplu mijloc si nu ca un scop in sine.

2. Concurenta puréa si perfecta presupune ca toti agentii sa produca, sa desfaca ori sa schimbe
produsele (marfurile), la pretul pietei, absolut liber, atat cat doreste, fara a-1 influenta in vreun mod, iar
consumatorii sa ia decizii plecand de la cunoasterea in permanentad a ansamblului ofertei, sa cumpere
produsele la pretul pietei, oricat si de oriunde doresc, fara a-1 afecta. Acest model pune accentul pe
rolul regulator al fenomenelor principale ale pietei, in special a legii cererii si a ofertei.

1) Trasaturi. Acest tip de confruntare pe piata al agentilor economici se caracterizeaza prin
urmatoarele trasaturi fundamentale: atomicitate, omogenitate, transparenta, pluralitate de optiuni,
mobilitatea factorilor de productie si neinterventia statului.

a) Atomicitatea pietei presupune existenta unui numar mare de vanzatori si cumparatori, mici si
mijlocii pe piata care sa actioneze in mod independent, fara ca vreunul din ei sa poata influenta
semnificativ niveliil pretului unui anumit produs. Ca atare, fiecare producator si vanzator, fiecare
consumator considera pretul pietei ca o realitate independenta de actiunea sa.

b). Omogenitatea produselor, marfurilor sau serviciilor, intr-o ramura a economiei, produsele,
marfurile sau serviciile trebuie sa fie omogene sau identice, astfel ca, in conditii calitativ egale,
cumparatorul sa prefere produsul cu pretul cel mai scazut.

c). Transparenta perfectd a pietei se realizeaza daca pe piata exista un flux informational
adecvat. Aceasta conditie implica accesul direct, imediat si complet al consumatorilor la informatii
despre produsele, caracteristicile produselor si serviciilor oferite de piata si preturile corespunzatoare.

d). Pluralitatea de optiuni rezultd Tn mod evident din coroborarea cerintelor sus mentionate. Pe
o atare piata, consumatorul beneficiaza de posibilitaii de alegere, practic nelimitate, intre marfurile
oferife spre vanzare.

e). Mobilitatea factorilor de productie consta in posibilitatea agentilor economici si a capitalului
pe care-1 detin de a se adapta din proprie initiativa evolutiei conjucturale a pietei.

In masura in care activitatea economica devine nerentabild din cauza cresterii numarului de
agenti economici Tn domeniu, cei interesati isi pot schimba profilul activitatii si sa se indrepte spre alta
ramura unde considera ca vor realiza un profit mai mare.

Prin astfel de actiuni se realizeaza, pe de o parte, repartizarea optimala a resurselor intre
diferitele domenii de productie, iar, pe de alta parte, o adaptare corespunzatoare a nivelului ofertei in
raport de volumul cererii.

f). Neinterventia statului echivaleaza cu libertatea concurentei. Aceasta concurenta nu mai este
perfecta daca i se aduc restrangeri administrative, in aceasta conceptie, rolul statului consta in
asigurarea conditiilor optime pentru actiunea spontana a competitiei economice.

Formarea preturilor in conditiile, concurentei perfecte are loc pe baza actiunii legii valorii si a
corelatiei dintre cerere si oferta, in condifile concurentei pure si perfecte, pretul se fixeaza la nivelul
echilibrului dintre cerere si oferta, deci atunci cand cantitatile de produse oferite de piata sunt egale cu
cele solicitate de consumatori. Cererea excedentara determina cresterea preturilor. Oferta excedentara
atrage, dimpotriva, scaderea pretului de vanzare a produsului.

4) Factori destabilizatori ai concurentei. Pe masura evolutiei economiei la stadiul contemporan,
intre modelul teoretic al concurentei perfecte si realitate, s-a produs un decalaj. Acest decalaj s-a
datorat fenomenului concentrarii Tntreprinderilor care a contribuit la regresul treptat al atomicitatii pietei.

Ca efect al acestui decalaj, a devenit necesara interventia statului in economie. Se
inregistreaza mutatii care transforma concurenta perfecta in concurenta imperfecta.

1.Concurenta imperfecta desemneaza situatia de piata in care una, mai multe sau toate
conditiile concurentei perfecte sunt incalcate: a) numarul de cumparatori si vanzatori variaza; b) se
accentueaza diferentierea intre produse; ¢) un anume grad de control al preturilor; d) dificultatea la
intrarea noilor producatori intr-o ramura; e) rivalitati in ceea ce priveste relatiile cu publicul in probleme
de calitate.

2. Concurenta imperfecta apare datorita: a) existentei unor firme destul de mari si puternice,
capabile sa influenteze pretul de vanzare a produselor proprii; b) existenta de restrictii la intrarea de noi
firme Tn ramura.

3. Concurenta imperfectda este un model economic real care tine seama de factorii care
influenteaza existenta si intensitatea competitiei dintre agentii economici (restructurarea si
concentrarea agentilor economici, interventia statului).

Concentrarea agentilor economici este un proces care s-a accentuat in ultimele decenii.
Cauzele concentrarii pot fi de ordin tehnic, organizatoric, comercial sau financiar. Sub raport tehnic,
asocierea agentilor economici contribuie la rationalizarea muncii prin divizarea si specializarea mai
judicioasa a activitatilor.
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Organizatoric, fuziunea unor societati reduce cheltuielile administrative. Pe plan comercial,
concentrarea permite strategii mai perfectionate si diversificate de aprovizionare si desfacere, reclama,
etc.

Financiar, concentrarea permite accesul la finantarea din partea agentilor economici mai
puternici sau chiar la finantarea externa in proportii mai mari decat daca ar actiona ca firme izolate.

4. Sub raport economic, fenomenul concentrarii se poate realiza pe trei cai diferite. O prima
cale o constituie concentrarea orizontald care intervine intre unitati concurente de profil similar, ele
coordonandu-si activitatile specifice. Este cazul cartelurilor, trusturilor. O a doua cale este concentrarea
verticala dintre societati aflate pe trepte diferite, pe filiera de productie sau de distributie de rnarfuri, de
servicii sau lucrari. Reunirea are loc intre fabricanti, grosisti, intermediari si detailisti care se grupeaza
intr-o singura intreprindere polifunctionald. Este cazul sistemelor societate tip holding.

in fine, existd concentrare conglomerats, care pune laolalta activititi economice diferite, fara
conexiune intre ele, cu singurul scop de a spori rentabilitatea (turism, hoteluri, audiovizual, unitate de
alimentatie publica, farmacii etc. ). Este cazul grupurilor de societate tip concern.

Concentrarea agentilor economici are loc adesea pe calea formarii (oculte) a sistemelor
societare fara personalitate juridica.

Astfel de societati dobandesc pozitii importante pe piata care le da posibilitatea sa aplice
politica de preturi favorabile lor, dar in dezacord cu interesele consumatorilor. Asemenea manifestari
anticoncurentiale provoaca perturbari pe piata materiilor prime si asupra nivelului de ocupare al fortei
de munca.

5. Interventia statului in economie, in conditile concentrarii intreprinderilor si a practicilor
anticoncurentiale nu poate fi exclusa fara riscul unor perturbari sociale.

Statul isi exercita influenta asupra pietei in trei moduri diferite, strans legate intre ele,
indeplinind:

a) functia de reglementare pentru mentinerea echilibrului dintre agentii economici, pe de o
parte, muncitorii si consumatorii, pe de alta parte. Reglementarile tind sa asigure protectia sociala, in
general si a consumatorilor, in special;

b) functia de asistenta. Statutul prin asistenta sociala si publica, prin asigurarea de servicii
gratuite populatiei, burse de studii, subventii pentru cercetarea stiintifica si alte asemenea activitati,
urmareste sa contracareze efectele nocive ale concurentei comerciale;

c) functia de gestiune consta in preluarea si exercitarea de catre colectivitate a unor activitati
care intereseaza bunul mers al intregii societati, cum su'it: justitia, apararea nationalda, politia,
invatamantul, sanatatea publica, dar si s("c-toare economice vitale, ca de exemplu: energia, transportul
public, posta, te"e-comunicatiile, audiovizualul etc.

Scopul acestor modalitati de interventie este disciplinarea si moralizarea vietii economice,
apararea lor de excesele participantilor la circuitele economute.

Sectiunea 5.Formele concurentei imperfecte

Principalele forme ale concurentei imperfecte sunt: concurentia eficientd si concurenta de
monopol sub cele doua forme: oligopolul si monopsomul.

A. Concurenta eficienta (workable competition) se realizeaza in urmatta-rele conditii:

1) piata sa fie deschisa oricarui agent economic, fiind mai putin important numarul acestora.

2). agentii economici sa dispuné de libertate de actiune pe piatd, adica sa"-si poata stabili
propria strategie in raport cu concurenta si consumatorii.

Libertatea de actiune presupune ca variatiile inregistrate pe piata, in ofe'ta si cereri, sa se
repercuteze asupra formarii preturilor.

3). utilizatorii si consumatorii sa beneficieze de libertatea de a alege intre mai multi furnizori si
mai multe sorturi de marfuri.

Modelul concurentei eficiente este un model flexibil si adaptabil la situatia concreta de pe
fiecare piata. Acest tip de concurenta este considerat ca expriina insasi conditiile statornicite Tn cadrul
Comunitatii Economice Europene, de Tratatul de la Roma (1957).

Curtea de Justitie a Comunitatilor Europene a decis ca art. 85 din Tratat implica existenta pe
piatd a unei concurente eficiente, adica nivelul de concurenta necesar a fi respectate existentele
fundamentale si a fi atinse obiectivele Tratatului.

2) Criterii de definire a concurentei eficiente

Monopolul si monopsomul. Concurenta inceteaza sa mai fie eficientd de indata ce agentii
economici sau consumatorii sunt cei care fixeaza modul de alegere al partenerului in activitatea
economica. Piata se transforma in astfel de situatii in monopsom.

Monopolul este opus concurentei. El presupune existenta pe piatd a unui producator sau
vanzator care controleaza sau determind pretul independent de legea cererii si ofertei. Acest scop
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poate fi atins pe doua cai diferite, urmate separat sau cumulativ. Cel mai frecvent se procedeaza la
fixarea unilaterala a pretului de monopol. Este posibil insa sa se restrdnga in anumite limite cantitatile
de produse oferite pe piata (in caz de monopol) sau cerute pentru consum (in caz de monopsom),
provocand astfel o concurenta acerba intre clienti care, pentru a-si satisface nevoile sunt obligati sa
suporte preturi majorate excesiv.

Monopolul pune in evidenta procesul de concentrare a productiei intreprinderilor si a
capitalurilor. Existenta monopolurilor se explica prin: 1) raritatea unor resurse care pot fi exploatate
numai dintr-un anumit loc; nici o alta firma nu are acces la ele; 2) existenta unor patente (licente) care,
pentru anumite produse, sunt obtinute de o singura firma, licentele fiind protejate prin lege; 3) in
anumite domenii - exploatarea energiei electrice, posta, telefoane etc., se considera ca ar fi si o risipa
daca ar functiona mai multe firme; 4) concentrarea capitalurilor si a productiei pentru eliminarea
concurentei.

Concurenta monopolista se caracterizeaza prin: a) existenta mai multor firme producatoare sau
vanzatoare care detin o parte mai mica sau mai mare din piata; b) diferentierea produselor; c) restrictii
la intrarea In ramura; d) un anume control asupra preturilor; €) numarul de producatori este suficient
pentru ca fiecare sa decida independent.

Oligopolul. Oligopolul presupune existenta pe piata a unui numar restrans de agenti economici
producatori. Fiecare firma este destul de puternica pentru ca prin actiunile sale sa determine efecte
importante asupra celorlalte firme si asupra pietei, motiv pentru care se realizeaza intre ele anumite
intelegeri. Actiunile lor se refera la schimbarea preturilor produselor si la calitatea produselor.

Cantitatile de produse date pe piata reclama calitate (vezi art. 5 din Legea nr. 21/1996).

2. intelegerile de naturd monopolistd sunt grupate in trei specii distincte: a) acorduri propriu-
zise care au obiect sau efect anticoncurential; b) decizii ale asociatiilor de intreprinderi. Ele pot sa
imbrace forme diverse, precum: obiective, regulamente interioare, circulare etc., pe care agentii
economici le aplica efectiv, conformandu-se dispozitiilor difuzate de la centru; c) practicile concertate
ale agentilor economici care au ca obiect sau pot avea ca efect restrangerea, impiedicarea sau
denaturarea concurentei pe piata (art. 5 din Legea nr. 21/1996).

Sectiunea 6. Domeniul concurentei comerciale
sau asemanatoare exercitatd in domeniile deschise pietei pentru castigarea si mentinerea clientelei in
scopul realizarii de profituri se prezinta sub forme extrem de variate.

In raport cu atitudinea competitionald a comerciantului, se pot distinge urmatoarele forme:
concurenta licita, concurenta interzisa, conventia anticoncu-rentiala, concurenta neloiala si concurenta
ilegala. Fiecare din acestea are un regim juridic care le diferentiaza de celelalte.

I. Concurenta licitd este concurenta exercitatd in mod liber, cu buna credinta si conform
uzantelor comerciale cinstite (cu respectarea normelor deontologice ale profesiei de comerciant). O
astfel de competitie asigura participantilor toate avantajele recunoscute de lege, dreptul la concurenta.

Il. Concurenta interzisd este aceea care s-ar desfasura in domenii inchise prin legea
concurentei comerciale cum ar fi: statutul fortei de munca, protectia muncii, durata zilei de lucru,
regimul concediilor de odihna, stabilirea varstei de pensionare pentru batrénete, asigurarile sociale,
raporturilor dintre patron si prepusi sau salariati, raporturile dintre societatile comerciale si asociatii din
conducerea societatilor etc. Drept urmare, actele si faptele comerciale prin care se manifesta
comportamentul concurential interzis vor fi lipsite de efectele lor, iar autorul va fi obligat la repararea
pagubelor produse. Fiind de ordine publica, orice persoana fizica sau juridica poate sa ceara incetarea
concurentei interzise.

Ill. Conventia anticoncurentiald este acea forma imperfecta de concurentd cand printr-o
conventie de sine statatoare sau printr-o clauza de neconcurenta inserata intr-un contract, una din parti
(debitorul) se obliga sa renunte temporar la confruntarea pe piata intr-un anumit domeniu sau la o alta
interdictie privind concurenta, iar daca incalca aceasta obligatie, va fi supusa raspunderii contractuale
specifice. Antrenarea unei astfel de raspunderi va putea fi ceruta numai de cel care are calitatea de
parte la conventie, in anumite conditii si de catre tertii interesati.

Angajamentul explicit de neconcurenta este valabil in masura Tn care se respecta principiile
libertatii comertului si libertatii conventiilor, ordinea publica si bunele moravuri.

IV. Concurenta neloiald este orice act sau fapt contrar uzantelor cinstite in activitatea
comerciala si industriala.

V. Concurenta ilegald este concurenta care se desfasoara cu Tncalcarea dispozitiilor legale,
fiind asimilata de Legea nr. 11/1991 cu concurenia neloiala. Interdictile prevazute de lege prin
incriminarea si sanctionarea concurentei ilegale au ca scop moralizarea metodelor de competitie
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economica, in timp ce sanctionarea concurentei neloiale priveste moralizarea exercitiului libertatii con-
curentei.
Sectiunea 7. Concurenta licita

1. Definitie. Art. | din Legea nr. 11/1991 impune comerciantilor obligatia de a-si exercita
activitatea cu buna credinta si potrivit uzantelor comerciale cinstite.

Din acest text se desprind doua coordonate ale concurentei licite.

Prima coordonata ar constitui-o obligatia de desfasurare a activitatii comerciale cu buna
credinta si potrivit uzantelor cinstite. O a doua coordonatd este aceea ca manifestarea concurentei
trebuie sa aiba loc numai in domeniile permise, n raport de aceste doua coordonate, concurenta licita
a fost definita ca fiind:

.,Forma fundamentald de concurenta in cadrul careia comportamentul com-petitional al
agentului economic se exercita manifest, cu buna credin{a si potrivit uzantelor cinstite, in domeniile
permise concurentei, Tn scopul de a asigura existenta sau expansiunea comertului sau".

2. Conditii necesare existentei concurentei licite Concurenta licita exista daca sunt intrunite
urmatoarele conditii:

a) comportamentul concurential sa fie evident, adica sa aiba o existenta concreta la un nivel de
intensitate care sa excluda excesul dar si absenta concurentei. Numai un comportament evident sau
manifest face posibila concurenta;

b). comportamentul concurential sa fie exercitat cu buna-credinta. Este un principiu de baza al
raporturilor juridice. El presupune o stare psihologica care determina sau insoteste comportamentul
concurential, implicand: intentia corecta, diligenta, licitatea si abtinerea de la vatamarea altuia, cat si
credinta, eronata sau scuzabila a subiectului de drept in cauza, ca se comporta conform legii. Sunt
opuse bunei credinte comportamentele abuzive si culpabile, caracterizate prin rea credinta. Lipsa bunei
credinte falsifica jocul liberei concurente, ceea ce duce la rezultate pagubitoare pentru ceilalii
participanti la competitie;

c). folosirea uzantelor cinstite in activitatea comerciala si industriald. Este o conditie cu un
continut moral valabil, in functie de coordonatele morale si legale ale fiecarei societati.. Totusi, legea
fixeaza Vinele limite dincolo de care concurenta devine ilicita.

O alta limitd a uzantelor cinstite sunt practicile ce duc la restrangerea concurentei de tipul
activitatilor de monopol, dumping si subventii la export. Inexistenta uzantelor cinstite in activitatea
comerciala determina distorsiuni in jocul liberei concurente si falsifica rezultatele acesteia;

d). obligatia de desfasurare a competitiei concurentiale numai in domeniile permise acesteia.
Aceste activitati sunt stabilite prin lege, de exemplu art. 4 din Legea nr. 21/1996 dar si prin conventia
partilor. Tot prin lege si conventia partilor sunt determinate si domeniile inchise concurentei.

Sectiunea 9. Publicitatea comerciala

Consta in ansamblul mijloacelor de expresie cu efect colectiv ce tind a dezvalui notorietatea
unei marci sau produs si larga lor difuzare. Este un mijloc de a intra in competitie cu alti concurenti si
de a dobandi un loc pe piata.

Cele mai importante trasaturi ale publicitatii sunt:

- este o actiune globala, neselectiva, o comunicare de masa care se adreseaza publicului si
utilizeaza toate canalele posibile;

- este destinata sa actioneze asupra psihicului uman, orientand consumatorul spre o marca sau
spre un produs determinat;

- se organizeaza pe termen lung cu repetitii;

- trebuie sa aiba caracter ofensiv, in scopul de a conserva si largi clientela, dar nu agresiv,
intrucéat efectele pot fi contrare celor urmarite.

Sectiunea 10. Concurenta neloiala

1. Notiunea si conditiile de existenta ale concurentei neloiale

Concurenta neloiald a fost definita de art. 2 din Legea nr. 11/1991, ca fiind orice fapt sau act
contrar uzantelor cinstite in activitatea comerciald sau industriala. Prin urmare, concurenta neloiala
reprezinta Tncalcarea obligatiei comerciantului de a folosi In activitatile comerciale sau industriale
procedee oneste.

Criteriul esential care deosebeste actul de concurenta neloiala de actul de concurenta ilicita nu
este atat actul de concurenta in sine, scopul urmarit, cat mijlocul intrebuintat, folosirea de mijloace
reprobabile, savarsirea unor acte criticabile pentru a atrage clientela..

Aprecierea caracterului neloial al actului se face in functie de elemente cum sunt: continutul
actului,. mijloacele utilizate, modul de exercitare a unui drept sau libertati, respectarea bunelor
moravuri si influenta asupra vietii economice.
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Actul de concurenta neloiala consta in exercitiul excesiv sau abuziv al unui drept sau libertati
spre deosebire de concurenta interzisa unde ne aflam in fata unui act savarsit fara drept, in cazul
concurentei neloiale, se aplica regulile de la raspunderea delictuala, in cazul concurentei interzise,
interdictia poate avea doua surse - contractul sau legea.... i

Din definitia legala si din celelalte elemente specifice susmentionate, rezultd ca pentru
existenta concurentei neloiale se cer a fi intrunite urmatoarele conditii:

a) comportamentul concurential sa constea din. acte contrare uzantelor cinstite Tn activitatea
comerciala si industrial3;

b) actele de concurenta neloiala care sunt, dupa caz, susceptibile de sanctiuni civile,
contraventionale sau penale, trebuie sa indeplineasca conditile cerute faptelor delictuale (art. 998
Codul civil), contraventionale sau infractionale;

c). comportamentul concurential neloial trebuie sa fie manifest si culpabil;

d). actele si faptele de concurenta neloiala trebuie sa se produca in domenii deschise
concurentei.

2. Actele de concurenta neloiala

1. Notiune: in conceptia jurisprudentei si doctrinei®®\ actul de concurenta neloiala este orice act
susceptibil de a favoriza desfacerea produselor unui comerciant in detrimentul desfacerii produselor
altuia. Actul de concurenta se poate situa insa si in sfera altor activitdii economice, cum ar fi
aprovizionarea, organizarea publicitatii, etc.

O caracteristica importanta a actului de concurenta este existenta lui independent de vreun
avantaj personal pentru autorul actului si independent de faptul de a constitui un obstacol concret,
imediat sau viitor la desfacerea produselor uneia din parfile in cauza. De asemenea, actul de
concurenta nu presupune egalitatea de nivel economic a partilor si nici nu este conditionat de
identitatea clientului.

Sectiunea 11.Confuzia si riscul de confuzie

1.Confuzia este actul de concurenta neloiala care consta in disimularea credibila a propriei
activitati comerciale sub aparenta semnelor distinctive ale comerciantului lezat sau ale unui colectiv de
concurenti.

Incercarea de a crea o confuzie in mintea clientelei este cea mai réspanditd forma de
concurenta neloiala. Domeniul de preferinta in care sunt utilizate mijloacele de confuzie este cel al
semnelor distinctive si al marcilor. Mijloacele utilizate pentru a produce confuzie sunt in functie de
obiectul la care se refera, de doua feluri: 1. mijloace care tind sa produca in mintea consumatorului
ideea ca intreprinderea, produsele sau serviciile sunt sau provin de la concurentul celui care le
utilizeaza si 2. mijloace care tind numai sa creeze ideea unei legaturi intre cele doua oferte pentru a
profita de clientela concurentului.

Mijloacele de confuzie se pot grupa astfel:

a. confuzia prin crearea de similitudini cu privire la numele si denumirile firmei, emblemei,
ambalajelor sau altor semne de identificare ale acesteia;

b. confuzia cu privire la semnele distinctive ale produselor;

c. confuzia cu privire la aspectul exterior al intreprinderilor;

d. confuzia creata prin producerea in orice mod, importul, exportul, depozitarea, punerea in
vanzare sau vanzarea unor marfuri purtdnd mentiuni false privind brevetele de inventii, originea si
caracteristicile marfurilor in scopul de a induce in eroare pe ceilalti comercianti si beneficiari;

e. imitarea publicitatii unui comerciant;

f. ratasarea parazitara, constand in exploatarea faptului de concurenta neloiala a popularitatii
concurentului lezat prin referire abuziva la activitatea, popularitatea sau produsele acestuia;

g. substituirea marfurilor.

Mijlocul cel mai frecvent pentru a crea confuzie este utilizarea de semne distinctive identice sau
similare: marci, nume comerciale, titluri, ambalaje, embleme etc.

Sectiunea 12. Practici contrare legii sau uzantelor cinstite care
lezeaza ordinea publica sau interesele consumatorilor

Sunt acele fapte care depasesc limitele concurentei licite si care afecteaza ordinea publica si
interesele consumatorilor, in aceasta categorie intra comerul clandestin si specula contrara liberei
concurente.

1. Comertul clandestin cuprinde doua categorii de acte:
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a). efectuarea de acte de comert fara indeplinirea condifilor prevazute de lege pentru
desfasurarea unei activitati comerciale sau cu incalcarea de catre comercianti a obiectului activitatii lor
comerciale stabilit si conditiile legii (art. | lit. a) din Legea nr. 12/1990);

b). exercitarea de acte de comer{ in favoarea si pe seama societatilor constituite intr-o tara
straina in cazurile in care nu s-au indeplinit conditiile prevazute de lege pentru functionarea acestora in
tara. Fapta constituie infractiune si este sanctionata conforma art. 207 din Legea nr. 31/1990.

2. Specula contrara liberei concurente. Sunt practici de specula contrare liberei concurente. Din
aceasta categorie fac parte:

a) stocarea de madrfuri in scopul crearii unui deficit pe piata si revanzarea lor (art. | lit. e) din
Legea nr. 12/1990);

b). infelegerea intre comercianti cu amanuntul pentru impunerea unor preturi superioare celor
practicate pe piata (art. | lit. g) din Legea nr. 12/1990);

¢). conditionarea vanzarii unui produs de cumpararea altui produs;

d). vanzarea preferentiald si refuzul nejustificat al vanzarii marfurilor. Faptele constituie
contraventii si se sanctioneaza cu inchisoare contraventionala sau amenda contraventionala.

Sectiunea 13. Raspunderea juridica pentru concurenta neloiala

Concurenta neloiala savargita prin incalcarea de catre comercianti a obligatiei de a-si exercita
activitatea cu buna credinta si potrivit uzantelor comerciale cinstite atrage raspunderea civila
contraventionala si penala a acestora.

Raspunderea civild pentru concurenta neloiala este o raspundere pentru actele abuzive si
actele excesive ale agentului economic culpabil si se intemeiaza pe dispozitiile art. 998 si urmatorii din
Codul civil.

Raspunderea contraventionald are ca temei in dispozitiile Legii nr. 11/1991 si Legii nr. 12/1990,
iar raspunderea penala isi are temeiul in principal, in dispozitiile art. 5 din aceeasi lege si dispozitiile
art. 301 din Codul penal. Legea nr. 31/1990 stabileste si o raspundere specifica de drept comercial -
excluderea din societatea comerciala, revocarea din functia de director sau din aceea a consiliului de
directie.

Raspunderea pentru concurentd neloiala este in principal civila. Actiunea apartine
comerciantului vatamat prin faptele sau actele de concurenta neloiale.

Obiectul actiunii poate fi:

1. incetarea faptului sau actelor de concurenta neloial3;

2. desfiintarea actelor de concurenta neloialg;

3. plata de despagubiri pentru daunele pricinuite;

4. sechestrarea marfurilor cu false indicatii de provenienta ori distrugerea falselor mentiuni;

5. vanzarea marfii dupa indepartarea falselor mentiuni pentru acoperirea pagubelor;

6. publicarea hotararii judecatoresti pe cheltuiala faptuitorului. Art. 6 din Legea nr. 11/1991
dispune ca cel ,care savarseste un act de concurenta neloiala va fi obligat sa inceteze sau sa inlature
actul si, dupa caz, sa plateasca despagubiri pentru daunele pricinuite" agentului economic lezat.
Semnificative sunt dispozitiile art. 9 din Legea nr. 11/1991 care prevad posibilitatea acordarii de daune
morale pentru concurenta neloiala si instituie raspunderea solidard a persoanelor care au creat
impreuna prejudiciul.

Sectiunea 14.Protectia internationala impotriva actelor de concurenta neloiala

Protectia internationald impotriva actelor de concurenta neloiala

1. Protectia agentilor economici romani in strainatate si a strainilor in Romania impotriva
concurentei neloiale se rezolva in functie de apartenenta la Conventia de Uniune de la Paris pentru
Protectia proprietatii industriale (1883).

Apartenenta tarii noastre la Uniune, da dreptul comerciantilor din Roméania la tratamentul
national si la tratamentul unionist. La randul lor, strainii unionisti vor putea cere in Romania acelasi
tratament.

Principiul tratamentului national inseamna asimilarea strainului resortizant al Uniunii cu
nationalul fara vreo conditie de reciprocitate.

intrucat intre legile tarii membre ale Uniunii exista mari deosebiri, tratamentul national este
completat cu tratamentul unionist.
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Capitolul XIV CONSIDERATII GENERALE DESPRE
CONTRACTELOR COMERCIALE

Sectiunea 1.Aparitia contractelor

Contractele au aparut cu necesitate intr-un anumit stadiu de dezvoltare a societafii spre a
inlocui formele arhaice si greoaie de schimb dintre si din colectivitatile primitive.

Contractele au aparut in conditiile productiei simple de marfuri din societatile antice si cele ale
existentei banilor, rostul lor principal fiind acela de a realiza circulatia marfurilor prin intermediul banilor.

Reglementarea contractelor a finsemnat legiferarea a doua fenomene economice
interdependente; pe de o parte, fenomenul circulatiei marfurilor prin intermediul banilor; pe de alta
parte, fenomenul creditului, menit sa inlesneasca circulatia marfurilor si in general comertul juridic. Tn
acest fel s-a realizat trecerea cu usurintd a bunurilor din sfera productiei in sfera circulatiei i, de aici, in
sfera consumului personal si productiv, s-a stimulat dezvoltarea creditului si s-au inlesnit operatiunile
juridice de transmisiune a drepturilor patrimoniale de la o persoana la alta.

Sectiunea 2. Evolutia contractelor

De-a lungul timpului, contractele s-au dovedit a fi pe cat de simple in ce priveste formarea lor,
pe atat de cuprinzatoare de activitati si fenomene diferite; de aceea, de la aparitia lor, schimburile de
bunuri si de servicii si in general operatiunile prin care oamenii Tsi satisfac trebuintele materiale si
cerintele spirituale nu au necesitat alte instrumente juridice, ci numai adaptarea contractelor; aceasta
adaptare reflecta evolutia istorica a contractelor.

Contractele in dreptul roman.

Termenul de contract (contractus) il intalnim Tn dreptul roman clasic, in timp ce grecii foloseau
termenul de synallagma (de unde si denumirea de contracte sinalagmatice).

Cu pragmatismul, ingeniozitatea si finetea ce-i caracterizau, juriconsuliii romani au elaborat cea
mai reusita legislatie antica a contractelor, atat prin continutul ei bogat, cat si prin forma sa ireprosabila
de exprimare.

a) Contractele formale. Primele si un anumit timp singurele contracte din dreptul roman au
fost cele formale sau solemne, care se incheiau prin savarsirea de forme prestabilite, la inceput
sacramentale (fas) iar mai tarziu laice (ius). In mentalitatea vechilor romani, contractele trebuiau sé fie
vizibile si tangibile; fiecare contract lua nastere prin si din indeplinirea cu publicitate a solemnitatii ce-i
era proprie; de aceea,fiecare contract era distinct de celelalte, fara ca intre ele sa existe vreun element
comun (Abia dupa Christos, juriconsultii — mai Intai Sabinus, apoi Pedius, Gaius s. a. — au observat ca
in esenta contractul consta in acordul de vointa al partilor si ca acest acord este comun tuturor
contractelor).

b) Contractele reale. Aparitia acestei categorii intermediare de contracte (intre cele formale si
viitoarele contracte consensuale), la care formalismul a fost redus la simpla predare a lucrurilor, a
marcat profund dreptul contractual roman, intrucat a creat o prima si mare bresa in rigiditatea
contractelor formale (cea de-a doua bresa, si mai insemnata, va fi creata de admiterea contractelor
consensuale).

c) Contractele consensuale. Aceasta de-a treia si ultima categorie de contracte, a caror
incheiere s-a redus la simplul acord de vointa al partilor contractante (solo consensu; duorum vel
plurium in idem placitum consensus) a raspuns indeosebi noilor cerinte ale circulatiei bunurilor si
serviciilor din societatea romana.

Primul contract consensual a fost vanzarea-cumpararea (emptio-venditio); i-au urmat
inchirierea de lucruri, efectuarea de servicii si savarsirea de lucrari (locatio-conductio rei, locatio-
conductio-operarum si locatio-conductio operis), gestiunea gratuitd de afaceri (mandatum) si asociatia
(societas).

Contractele in dreptul medieval.Spre deosebire de dreptul civil roman, care era un drept
unitar, dreptul civil medieval, ca si dreptul evului mediu in general, s-a diferentiat dupa starile sociale
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(dreptul nobiliar, dreptul canonic, dreptul curtii, dreptul comerciantilor, dreptul orasenilor, dreptul
taranilor liberi etc.) si dupa provenienta sa (dreptul roman receptat, dreptul cutumiar, dreptul canonic
etc.). La randul ei, doctrina juridica medievala a cunoscut scoli si curente diferite, ca cele ale
cutumiarilor, canonistilor, glosatorilor si post-glosatorilor, teoreticienilor dreptului natural, ai dreptului
rational sau ai dreptului istoric.

Regula consensualismului. In dreptul medieval — influentat de noileconceptii filosofice,
conform carora actele omului isi au izvorul in vointa sa, care singura poate da nastere si obligatiilor
juridice — contractele consensuale au devenit preponderente, ceea ce a condus in mod logic la
impunerea regulii consensualismului.

Extinderea contractelor consensuale a raspuns mai ales celeritati pe care o reclamau
operatiile comeciale; iar dreptul canonic a promovat aceasta extindere si fiindca bisericile erau
interesate in recunoasterea valabilitatii fagaduinielor materiale pe care, in ambiantia de profunda
religiozitate din evul mediu, credinciosii le faceau acestora in numeroase imprejurari.

Justitia comutativa. In dreptul canonic medieval s-a formulat si promovat conceptul de justitie
comutativa, conform caruia, in contractele sinalagmatice, prestatiile reciproce ale partilor trebuie sa fie
echivalente.

Aplicatiile practice ale conceptului de justitie comutativd au fost Tndeosebi urmatoarele:
anularea contractelor lezionare, reducerea dobéanzilor excesive, reducerea clauzelor penale uzurare si
revizuirea contractelor devenite injuste din cauza survenirii unor imprejurari imprevizibile.

Contractele comerciale. In dreptul medieval, contractele comerciale s-au particularizat fati de
contractele civile.

Dupa ce Europa post-romana a parcurs o perioada indelungata de neantelegeri si razboaie
continue intre statele si provinciile feudale, de stagnare si nesiguranta, in care circulatia bunurilor era
restransa, anevoioasa si riscanta, a urmat o perioada de stabilitate sociala si politica, de dezvoltare
impetuoasa a economiei si schimburilor interne si externe de bunuri; comertul a inflorit si s-a extins
(datorita si marilor descoperiri geografice si legaturilor cu Extremul Orient, care au imbogatit Europa),
ceea ce a dus si la reglementarea juridica a comertului intern si international.

Contractele in dreptul modern.Despre state moderne si drept modern se vorbeste o data cu
procesul politic de constituire si consolidare a statelor nationale europene, incheiat in linii mari in
secolul al XIX-lea si Inceputul secolului al XX-lea, proces Tnsotit de marile codificari, astfel incat s-a
ajuns ca fiecare stat sa aiba codul sau civil.

In cadrul acestui proces de modernizare statald si legislativd s-a edictat Codul civil francez din
1804, model urmat si de alte coduri, printre care si de Codul civiroman din 1865. in acest fel,
contractele civile au fost reglementate in codurile civile.

Sectiunea 3. Reglementarea contractelor in dreptul roméan

Contractele civile sunt reglementate in Codul civil si in actele normative care reglementeaza
anumite contracte, ca cele de antrepriza, inchirierea de locuinte sau pretsarile de servicii.

Reglementarile legale referitoare la contracte se divid: in reglementari generale, aplicabile
tuturor contractelor, prevazute de art. 5 si 942-985 din Codul civil si care privesc libertatea contractuala
si limitele acesteia, formarea si efectele contractelor; si reglementari speciale, care privesc diferitele
contracte, ca vanzarea-cumpararea, schimbul, locatiunea, mandatul, depozitul, imprumutul, asigurarea,
renta viagera s. a., cuprinse in art. 1298-1651 din Codul civil, dispozitii care se intregesc cu cele
privitoare la unele contracte cuprinse in alte acte normative.

Sectiunea 4. Libertatea contractuala

Libertatea contractuala este o componenta principala a libertatii individuale, care reflecta rolul
vointei partilor la formarea contractelor.

Jurisconsultii romani au formulat conceptul de contract (contractus), nu insa si pe acela de
libertate contractuala, ceea ce ne explicam astfel: pe de o parte, fiindca in dreptul roman clasic vointa
partilor contractante nu era indestulatoare pentru nasterea contractelor, ci era nevoie si de Indeplinirea
unor formule, gesturi sau acte materiale; pe de alta parte, fiindca desi au elaborat terminologia de baza
a obligatiilor, cu denumiri si reguli care au devenit adevarate constante ale dreptului, romanii nu au
formulat si concepte de o mai extinsa abstractizare, cum sunt, printre altele, si cele de subiect de drept,
raport juridic sau libertate contractuala (ceea ce se poate intelege prin pragmatismul jurisconsultilor
romani), concepte ce aveau sa fie enuniate si justificate mai tarziu, in cadrul preocuparilor, discutiilor si
speculatiilor filosofice si juridice medievale.

Sectiunea 5. Rolul vointei in contracte
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Rolul vointei partilor contractante, privit in cea mai larga acceptiune, este acela de a le crea si
de a le stabili continutul.

In ce priveste crearea contractelor, Codul civil roman, intocmai ca si celelalte coduri civile din
secolul al XIX-lea, a reglementat contractele ca negociabile, ca fiind fara exceptie rodul exclusiv al
vointei comune a partilor contractante.

Cum finsa cu timpul au aparut si alte contracte decéat cele negociabile, si anume cele de
adeziune si cele impuse, rolul vointei s-a diferentiat de la o categorie la alta de contracte; a avut si are
loc o transformare continud a numeroase contracte clasic negociabile In contracte de adeziune si
contracte impuse; ceea ce sub aspect volitional inseamna ca are loc o trecere de la vointa creatoare la
vointa formal-creatoare de contracte.

Sectiunea 6.Teoria autonomiei de vointa

Teoria autonomiei de vointa a fost enuntata si dezvoltata in climatul individualist din secolul al
XVlll-lea mai ales de catre Jean Jacques Rousseau si Immanuel Kant.

In conceptia lui Rousseau, omul este liber prin natura sa; cum insa traieste in societate, el
renunta de bunavoie la o parte a libertatii sale, in vederea realizarii coexistentei sociale; in acest fel s-a
ajuns la un acord al vointelor libere numit contract social.
in
Sectiunea 7. Principiul libertatii contractuale

Calauziti de teoria autonomiei vointei si prin consecinta de asa-numitul individualism juridic,
redactorii codului civil francez, ca si redactorii celorlalte ccoduri civile din secolul al XIX-lea, au
reglementat contractul ca o manifestare a unor vointe individuale autonome; din cuprinsul
reglementarilor acestor coduri s-a desprins ceea ce in doctrina juridica a fost numit principiul libertatii
contractuale.

Din principiul libertatii contractuale, o parte a doctrinei a dedus consecinte exagerate, care insa
au fost judicios combétute de cétre o altd parte a doctrinei. In esentd, aceasté controversd renumita,
care in final a contribuit la infelegerea realistd a conceptului de libertate contractuald, a constat in cele
ce urmeaza:

I1.5. Sectiunea 8. Libertatea contractuala in dreptul roman actual

In dreptul roman actual, ca si in alte sisteme contemporane de drept, libertatea contractuald
nu mai este conceputa ca o libertate abstracta si absoluta, ca in timpul romantismului juridic, ci ca o
libertate concreta, dedusa din Constitutie si din legile organice.

Conform art 15 din Constitutia Romaniei, cetatenii beneficiaza de drepturile consacrate prin
Constitutie si prin alte legi si au obligatiile prevazute de acestea.

Una din libertatile de seama consacrate prin alte legi decat prin Constitutie, garantata insa de
catre aceasta, este si libertatea contractuala, care privita in plenitudinea ei consta Tn posibilitatea legala
de a incheia contracte, de a le stabili continutul si efectele, de a le modifica si desface.

Limitele libertatii contractuale.Problema stabilirii unor limite la incheierea contractelor s-a
pus, dupa cum am aratat mai Tnainte, Tnca din dreptul roman, iar In dreptul medieval acestea erau deja
conturate.

A. Ordinea publica si dispozitiile legale imperative de ordine publica. Legea enunta insa nu
defineste ordinea publica. Ea se defineste dupa conftinutul ei, care variaza in timp si loc de la o
societate la alta.

n dreptul modern, ordinea publica a fost conceputa initial numai ca ordine politic. Mai tarziu,
dispozitiile legale de ordine publica s-au amplificat si s-au diversificat, ceea ce a dus si la diversificarea
ordinii publice in ordine politica, economica si sociala.

B. Alte dispozitii legale imperative decét cele de ordine publicd. Din aceasta categorie fac
parte dispozitile legale care nu au o legatura directd cu ordinea publica insa a caror respectare in
contracte se iompune sub sanctiunea nulitatii absolute a acestora.

C. Bunele moravuri sau, complet spus, regulile de comportare care privesc ordinea publica.
Pentru a desemna regulile sociale de comportare care au legatura cu ordinea publica si ca atare
trebuie respectate in contracte intocmai ca si dispozitiile legale de ordine publica, Codulcivil francez a
folosit, prin tradifie romana (quae facta laedunt pietatem existimationem, verecundiam nostram, contra
bonos mores fiunt), denumirea de bunele moravuri — les bonnes moeurs (art. 6). La randul sau, Codul
civil roman a preluat intocmai atat textul francez cat si denumirea de bunele moravuri (art. 5), ceea ce
a insemnat in mod implicit si renuntarea la denumirea arhaica de ndaravuri, folosita in vechile legiuiri
romanesti; apoi, denumirea de bunele moravuri a fost extinsa si in alte domenii ale dreptului, ca de
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exemplu la definirea infractiunii de ultraj in dreptul penal; iar cu timpul, a devenit de folosin{a curenta in
terminologia juridica romana.

D. Limitele impuse uneia din parti in contractele nenegociabile. Despre aceste limite si sub
aceasta denumire, doctrina juridica nu s-a ocupat, intrucat Codul civil a conceput si reglementat toate
contractele ca negociabile, adica la care partile sunt libere sa le incheie si sa le stabileasca de comun
acord si de pe pozitiile de egalitate clauzele, modalitatile si efectele.

Cum insa ulterior au aparut contractele negociabile la care fie ca intregul confinut este stabilit
numai de catre una din parii (contractele de adeziune), fie ca insemna ca acesta este stabilit chiar prin
lege (contractele impuse), inseamna ca, in realitate, contractele negociabile au ingustat domeniul
libertéatii contractuale; si ca deci, despre o libertate contractuala propriu-zisa, adica despre o libertate
deplind, asa cum ea a fost infeleasa de catre legiuitorii si doctrinarii secolului al XIX-lea, se poate vorbi
numai in privinta contractelor negociabile.

Libertatea contractuala si consensualismul.Codul civi romdn a consacrat
consensualismului texte numeroase, insa fara a-l defini, asa cu de altfel a procedat si cu privire la
conceptul de libertate contractuala.

Notiunea de consensualism este subsecventa conceptului de libertate contractuald; din
libertatea contractuala, adica din posibilitatea legala de a contracta rezulta, ca o expresie a acesteia,
regula consensualismului, potrivit careia contractele iau nastere prin simplul acord de vointa al partilor
contractante (solus consensus obligat); numai prin exceptie acordul de vointa nu este indestulator, ci
continutul sau forma contractelor sunt anume prevazute de lege.

Conform consensualismului, partile contractante sunt cele care stabilesc, in limitele libertatii
contractuale, obiectul, modalitatile, efectele si forma contractului; de aceea, consensualismul trebuie
privit sub dublu aspect, si anume: aspectul de fond, conform caruia partile contractante sunt libere sa
stabileasca intregul continut al contractului; si aspectul de forma, conform caruia partile contractante
sunt libere sa-si exprime acordul de voin{a asa cum ele doresc si nu intr-o forma prestabilita.

Capitolul XV CLASIFICAREA CONTRACTELOR COMERCIALE

Sectiunea 1. Notiuni introductive

Cercetarea contractelor priveste deopotriva unitatea si diversitatea lor; unitatea contractelor
rezultd din trasaturile lor comune, adica toate contractele constau in acorduri de vointa ale pxrtilor
contractante si, pentru a fi valabile, toate trebuie sa intruneasca elementele structurale proprii
contractelor si sa nu depaseasca limitele libertatii contractuale; diversitatea contractelor rezulta din
multitudinea lor si din clasificarile variate la care ele por fi supuse.

Sectiunea 2. Clasificari traditionale ale contractelor

Contracte numite si nenumite.Sunt numite contracte denumite si reglementate de lege, ca
vanzarea, schimbul, mandatul, depozitul, donatia s.a.; si sunt nenumite contractele nedenumite si
nereglementate de lege, insad uzitate, ca de exemplu, contractul de intretinere sau contractul de
hotelxrie.

In dreptul roman, contractele numite erau sanctionate prin actiuni distincte, care purtau
numele contractelor; de exemplu, contractul de vanzare-cumparare prin actio empti aut venditi,
contractul de depozit prin actio depositi directa, pe care deponentul o avea umpotriva depozitarului
pentru restituirea bunului depozitat, si actio depositi contraria, pe care depozitarul o avea impotriva
deponentului spre a fi indemnizat s.a.; pe cand contractele nenumite erau sanctionate, cand una din
parti si-a executat prestatia, prin actio praescriptis verbis.

Contracte consensuale si neconsensuale.Terminologic, clasificarea traditionala a
contractelor in consensuale, solemne si reale, sau intr-o altx formulare, in contracte consensuale si
neconsensuale, este vadit conventionala, intrucat toate contractele constau in consensuri, adica in
acorduri de vointa ale partilor contractante.

Sunt consensuale contractele negociabile care i-au nastere prin simplul acord de vointe al
partilor contractante, exprimat in forma pe care ele o aleg; si sunt neconsensuale contractele
negociabile sau nenegociabile care iau nestere prin acordul de vointe al partilor contractante si
exprimarea acestuia in forma anume stabilitd de lege sau cu Indeplinirea altor formalitati prestabilite;
primele contracte constituie regula, iar secundele exceptia; sunt neconsensuale numai contractele pe
care legea le reglementeaza ca atare.

Contracte bilaterale si unilaterale.Clasificarea,desi legalda, este terminologic conventional3,
ca si cea precedenta; in primul rAnd, exprimarea contracte bilaterale este tautologica, intrucat toate
contractele constau in acorduri de vointe; in al doilea rand, exprimarea contracte unilaterale cuprinde
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doi termeni etimologic contradictorii, cel de contracte, care evoca acorduri de vointe, si cel de
unilaterale, care evoca manifestari unilaterale de vointe.

Conform art. 943 si 944 C, civ., clasificarea are in vedere reciprocitatea sau nereciprocitatea
obligatiilor contractuale, si anume: la contractele bilaterale sau sinalagmatice, partile se obliga reciproc,
corelativ, fiecare din ele devenind faia de cealaltda creditor si debitor; de exemplu, la vanzare-
cumparare, vanzatorul este creditor in privinta pretului si debitor in privinta bunului si, simetric invers,
cumparatorul este creditor in privinta bunului si debitor Tn privinta pretului; la contractele unilaterale,
numai una din parti se obliga, ea devenind astfel debitor iar cealaltd parte creditor; de exemplu, la
donatia fara sercini, in privinta bunului donat, donatorul este debitor iar donatorul creditor.

Contracte oneroase si gratuite.Conform art. 945 si 946 C. civ., aceasta clasificare are in
vedere scopul urmdrit de pdrtile contractante si reciprocitatea sau nereciprocitatea avantajelor
contractuale; la contractele oneroase “fiecare parte voieste a-si procura un avantaj” (art. 945); adica,
intentia fiecareia din parti este de a obtine de la cealalta parte o prestatie echivalenta cu aceea pe care
si-o asuma; de exemplu, vanzarea-cumpararea sau schimbul; la contractele gratuite numai’una din
parti voieste a procura, fara echivalent, un avantaj celeilaltei” (art. 946); adica, una din parti fsi
manifesta intentia de a indeplini o prestatie in foflosul celeilalte par{i, fara a urmari obtinerea unei
contraprestatii; de exemplu, comodatul sau donatia fara sarcini.

In ce priveste delimitarea concretd a contractelor cu titlu oneros fatd de contractele cu titlu
gratuit, este de observat ca incadrarea unora din contracte este simpla, indiscutabila, pe céand
incadrarea altora comporta discutii si calificari diferite; astefl, vanzarea-cumpararea este un contract
oneros prin esenta sa, nesusceptibil de a deveni cu titlu gratuit; tot astfel, comodatul este un contract
gratuit prin esenta sa, nesusceptibil de a devileni cu titlul oneros, intrucat, daca pentru folosinta bunului
s-ar plati un pret, ar fi vorba de un alt contract, acela de incgiriere; insa unele contracte, cele gratuite
doar prin natura lor, sunt susceptibile de a fi si oneroase, in parte sau in totalitate, ca depozitul retribuit,
mandatul retribuit sau donatia cu sarcini; or, cum aceste contracte nu pot fi dublu calificate, gratuit-
oneroase (intrucat o asemenea calificare ar constitui o inadvertenta juridica, o imposibilitate ca unuia si
aceluiasi contract sa i se aplice atat regulile privitoare la contractele gratuite cat si cele privitoare la
contractele oneroase), calificarea lor depinde de echivalenta (obiectiva-subiectiva) sau neechivalenta
prestatiilor reciproce; de exemplu, donatia la care valoarea sarcinii este vadit inferioara bunului donat
este un contract cu titlu gratuit, iar donatia la care valoarea sarcinii este echivalenta cu valoarea
bunului donat este un contract cu titlu oneros.

Contracte principale si accesorii.Aceasta clasificare are in vedere autonomia sau lipsa de
autonomie a contractelor.

Sunt contracte principale cele care au o existenta de sine statatoare; in marea lor majoritate
contractele sunt principale, ca vanzarea-cumpararea, schimbul, donatia, locatiunea sau tranzactia; si
sunt contracte accesorii cele care depind si Tnsotesc anumite contracte principale; numarul lor este
restrans; asa sunt, de exemplu, gajul sau ipoteca, prin care se garanteaza mai ales imprumuturile.

Contracte simple si complexe.Rostul acestei clasificari este de a evidentia operatiile juridice
cuprinse in contracte.

Sunt contracte simple cele prin care se realizeaza o singura operatie juridica, ceea ce o fac
cele mai multe contracte; fiecare contract poarta denumirea operatiei pe care o realizeaza; de exemplu
vanzarea-cumpararea, scimbul, donatia sau inchirierea; si sunt contracte simple sau mixte cele prin
care se realizeaza doua sau mai multe operatii juridice; asa este contractul de hotelarie, care consta in
inchirierea de camere sau apartamente mobilate, depozitarea de bagaje si prestarea unor servicii; tot
astfel este contractul de turism care consta, dupa imprejurari, in transportul de persoane si bagaje,
cazarea si hrana pentru turisti, organizarea de activitati culturale, sportive, de divertisment s.a.; adica
totalitatea prestatiilor cuprinse, de la caz la caz, in costul unei calatorii turistice.

Contracte instantanee si succesive.Aceasta clasificare se refera la executarea in timp a
obligatiilor contractuale.

Sunt contracte cu executarea instantanee sau imediata, abreviat contracte instantanee, cele
la care executarea ambelor sau a uneia din prestatii are loc imediat si o singura data; de exemplu, la
contractul de schimb de bunuri certe, individual determinate, obligatiile copermutantilor se considera
executate in chiar momentul nasterii lor, concomitent, Tn temeiul principiului consensualismului; iar la
contractul de vanzare-cumparare de bunuri certe, obligatia vanzatorului de transferare a bunului vandut
se consudera executata de drept din momentul incheierii contractului; si sunt contracte cu executare
succesiva, abreviat contracte succesive, cele la care executarea uneia sau a ambelor prestatii are loc
la date esalonate in timp; de exemplu, la contractul de furnizare sau inchiriere; contractele succesive
pot fi incheiate pe durata determinatd sau nedeterminata.

lll.3. Sectiunea 3. Alte clasificari ale contractelor comerciale
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Contracte negociabile, de adeziune si impuse.Aceasta clasificare evidentiaza rolul
diferentiat al vointei partilor la incheierea contractelor.

Sunt contracte negociabile (la care se refera in realitate conceptul de libertate contractuala),
cele clasice, traditionale, la care persoanele fizice si juridice sunt pe deplin libere sa le incheie ori nu;
iar daca se decid sa incheie un asemenea contract, partile se afla pe pozitii de egalitate, ele fiind cele
care stabilesc de comun acord, adesea dupa discutii prealabile, clauzele contractuale (de unde
denumirea de contracte negociabile); de exemplu, vanzarea-cumpararea de locuinte intre persoanele
fizice. In decursul timpului, sfera si ponderea acestor contracte s-a restrans substantial si continua s&
se restranga.

Sunt contracte de adeziune (denumire formulata la inceputul secolului al XX-lea de catre
Raymond Saleilles) cele la care toate clauzele contractuale sunt stabilite de catre una din parti,
mcealalta parte avand doar optiunea de a accepta sau de a refuza incheierea lor; iar uneori, ca in
cazul cotractelor de furnizare a apei, a energiei electrice sau a gazelor naturale, facultatea de a refuza
contractarea este iluzorie.

Contracte tipizate si netipizate.Aceasta diferenfiere a contractelor rezulta din practica
legislativa si din cea contractuala, care au tipizat numeroase contracte, in formulare imprimate;
formularele tip de contracte prezinta un dublu avantaj: realizeaza conformitatea contractelor cu
dispozitiile legale care le reglementeaza; si simplificd la minimum posibil procedura incheierii
contractelor.

Capitolul XVI FORMAREA CONTRACTELOR COMERCIALE
IV.1. Sectiunea 1. Conditiile de fond privind formarea contractelor comeciale

Pentru a fi valabile, legal intocmite, toate contractele trebuie sa intruneasca cerintele
prevazute de art. 948 C. civ., si anume: capacitatea partilor de a contracta, consimtaméantul lor, un
obiect determinat si o cauza licita.

Aceste cerinte, numite conditii esentiale de art. 948 C. civ., adica elementele esentiale
(essentialia negotii), alcatuiesc structura tehnica a contractului (consensus minimum).

Elementele structurale concretizeaza vointa partilor contractante din puncte de vedere diferite
insa convergente spre acelasi tel al formariicontractelor, si anume: aptitudinea de a avea vointa, de a
contracta, de a obtine obligarea cocontractantului si de a realiza un anumit scop.

Capacitatea de a contracta.Capacitatea partilor de a contracta este o componentd a
capacitatii persoanelor fizice si juridice.

A. Capacitatea contractuald a persoanelor fizice. Aceasta capacitate rezultd din dispozitiile
generale privitoare la capacitatea civila a persoanelor fizice si din dispozitiile privitoare la capacitatea
lor de a contracta.

- Capacitatea de a contracta priveste ambele aspecte ale capacitaiii civile: capacitatea de
folosintd ca premisa@ pentru a contracta; si capacitatea de exercitiu ca posibilitate efectiva de a
contracta.

- Cele doua aspecte ale capacitatii civile constau in urmatoarele: capacitatea de folosinta in
aptitudinea persoanei de a avea drepturi si obligatii; ea Tncepe o data cu nasterea si inceteaza o data
cu moartea sau declararea judecatoreasca a moriii; capacitatea de exercitiu in aptitudinea persoanei
de a-si exercita drepturile si de a-si asuma obligatii, savarsind acte juridice; ea incepe sub forma
restransa la 14 ani si sub forma deplina la 18 ani; iarpentru femeie si sub aceasta varsta prin casatorie;
si Inceteaza ca si cea de folosinta, prin moartea sau declararea judecatoreasca a mortii; in privinta
améandurora, regula o constituie capacitatea iar exceptia incapacitatea (art. 6 din Decretul nr. 31/1954).

B. Capacitatea contractuald a persoanelor juridice. aceasta capacitate este reglementaa in
vederea realizarii scopurilor urmxrite de catre persoanele juridice.

- Capacitatea contractuala a persoanelor juridice este carmuita de principiul specialitatii,
conform caruia fiecare persoana juridica in parte poate avea numai acele drepturi care corespund
scopului ei, asa cum acesta este stabilit, dupa caz, prin lege, prin actul de infiintare sau prin statut.

Consimtamantul. Notiunea de consimtamént. Termenul de consimtamant, care lingvistic este
susceptibil de intelesuri variate, iar in terminologia juridica intelesurile difera adesea de la o materie la
alta, are la formarea contractelor doua intelesuri, si anume: intelesul de vointe individuale, de vointe
distincte ale partilor contractante; si intelesul de acord de vointe, de concordanta intre vointele partilor
contractante (in domeniul actelor juridice civile, primul inteles este general, aplicabil tuturor actelor
juridice, uni-bi- sau multilaterale; cel de al doilea inteles este specific contractelor si celorlalte acte
juridice bi- sau multilaterale).
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Acordul de vointe al partilor (cum sentire — concursus voluntatum) defineste contractul in
intelesul ca acesta ia nastere numai prin si din momentul realizarii acordului de vointe (consensus est
duorum in idem placitum); nsa, consimtamantul se analizeazd nu numai ca proces final, vointa
comuna a patrtilor, ci si ca proces premergator, vointa fiecarei parti contractante.

Totodata, pentru a avea valoare de consimtamant, vointele trebuie exprimate cu intentia de a
contracta. Nu au o asemenea semnificatie juridica promisiunile amicale sau de politete, angajamentele
zise de onoare, de sprijin moral sau material si nici asa-numitele gentlemen’s agreements.

Obiectul.Obiectul contractului si obiectul obligatiilor contractuale. O buna parte a doctrinei
juridice face distinctie intre obiectul contractului si obiectul obligatiilor rezultate din contract.

in ce priveste obiectul contractului, doctrina este Impartita: unii autori considera ca obiect al
contractului operatiunea juridica pe care partile urmaresc sa o realizeze prin incheierea acestuia
(vanzare-cumparare, donatie, schimb s. a.); al{i autori considera ca nu se poate vorbi despre un obiect
al contractului, ci numai despre efectele acestuia, care constau in nasterea, modificarea sau stingerea
unor obligatii; iar cei mai numerosi autori considera ca tocmai nasterea, modificarea sau stingerea unor
obligatii constituie obiectul contractului.

C. Identificarea terminologicd a obiectului contractului cu obiectul obligatiilor contractuale. In
practica judiciara si in terminologia curenta, obiectul contractului este privit adesea sub aspectul sau
material, ca prestatie, sau prestatii ale partilor contractante; deci, ca obiect al obligatiilor contractuale;
de exemplu, contractul de donatie este definit prin bunul donat (art. 801 C. civ.) iar contractul de
vanzare-cumparare prin bunul vandut si pretul vanzarii (art. 1294 C. civ.).

Cauza.ln dreptul european, unele legislatii, printre care si cea romana, prevad cauza printre
elementele structurale ale contractelor, pe cand alte legislatii, cea germana sau cea elvetiana, nu o
prevad in materia contractelor, ci numai in unele materii extracontractuale, ca cea a imbogatirii fara
justa cauza.

C.civ. roman, dupa ce in art.948 enumera cauza licita ca ultim element esential al
contractelor, in sectiunea consacrata cauzei, in cuprinsul a trei articole, 966-968, prevede urm.: in art.
966 cerintele cauzei, in termenii: “obligatia fara cauza sau fondata pe o cauza falsa, sau nelicita, nu
poate avea nici un efect’; deci, cauza trebuie sa existe, sa fie reala si sa fie licita; in art. 967 prevede
prezumtia legala relativa de existenta valabila a cauzei, care poate fi combatuta prin dovada contrarie;
iar Tn art. 968 defineste cauza licita in formularea: “cauza este nelicita cand este prohibita de legi, cand
este contrarie bunelor moravuri si ordinii publice”; adica, in terminologia actuala, cand cauza este
contrarie normelor legale imperative de ordine publica, celorlalte norme legale imperative de ordine
publica, celorlalte norme legale imperative sau regulilor de comportare care privesc ordinea publica.

Sectiunea 2. incheierea contractelor

incheierea contractelor implicd trei componente: oferta, adicd manifestarea primei vointe
individuale de a contracta; acceptarea, adica manifestarea celei de a doua vointe individuale de a
contracta; si, In final, intalnirea concordanta dintre ofertd si acceptare, adica acordul de vointe al
partilor contractante.

Oferta.Oferta sau policitatia (pollicitatio) consta in propunerea pe care o persoana, numita
ofertant sau policitant, o face unei alte persoane, unor persoane sau publicului, adica unui destinatar
sau unor destinatari, de a incheia un anumit contract.

Oferta se califica juridiceste ca o manifestare unilaterala de vointa care indeplineste cerintele
pentru incheierea unui contract.

Prin aceasta oferta se deosebeste fata de manifestarile de vointa de natura contractuald care
nu indeplinesc cerintele ofertei, cum sunt, de exemplu, propunerile de a purta discutii in vederea
incheierii unor contracte ori succintele anunturi de inchirieri sau vanzari-cumparari publicate in ziare.

Acceptarea. Acceptarea constd In manifestarea de vointd a destinatarului de a incheia
contractul in conditiile prevazute in oferta.

Daca acceptarea conditioneaza, limiteazd sau depaseste cuprinsul ofertei, ea valoreaza
contraofertda; in acest sens, art. 39 C. com. prevede ca “acceptarea conditionata sau limitata se
considera ca un refuz al primei propuneri si formeaza o noua propunere”; intr-un asemenea caz,
destinatarul devine ofertant iar ofertantul initial devine destinatar; si acesta inversare de roluri poate
continua pana ce se ajunge la o acceptare pura si simpla; este ceea ce se si intdmpla adesea la
incheierea contractelor negociabile mai importante.

Acceptarea se califica, intocmai ca si oferta, ca o manifestare unilaterald de vointa care
indeplineste cerintele pentru incheierea unui contract, iar prin acesta calificare, acceptarea se
deosebeste, ca si oferta, fata de alte manifestari de vointa de natura contractuala sau necontractuala,
ca si fata de actul juridic unilateral si de contract.
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intalnirea concordanta dintre ofertad si acceptare. Intalnirea concordantd dintre ofertd si
acceptare, adica acordul de vointe al partilor contractante, semnifica incheierea contractului.

In aceastd privinta, un interes deosebit il prezinta stabilirea momentului si locului incheierii
contractului.

In ipoteza persoanelor care se afld de fata, stabilirea este simpla: momentul este acela al
acceptarii pure si simple a ofertei; iar locul este acela unde se afla partile in momentul realizarii
acordului de vointe.

In ipoteza persoanelor care nu se afld de fatd, oferta si acceptarea nu mai coincid in timp, iar
partile contractante se afla in locuri diferite; este ceea ce explica si varietatea solutiilor pe care le
intalnim in dreptul comparat cu privire la stabilirea momentului si a locului incheierii contractelor in
aceasta de a doua ipoteza.

in alte cuvinte, localizarea contractului in timp si spatiu este simpla in privinta persoanelor
aflate de fata, intrucat momentul incheierii contractului este unic, precum tot unic este si locul
incheierii contractului; dimpotriva, in privinta persoanelor care nu se afla de fata, atat momentul cat si
locul incheierii contractului pot fi diferite; ca atare, ele urmeaza a fi determinate.

Sectiunea 3. Incheierea contractelor personal sau prin reprezentare

Contractele sunt susceptibile de a fi incheiate personal sau prin reprezentare.

Din cuprinsul si economia reglementarilor legale privitoare la formarea contractelor rezulta
regula incheierii contractelor personal de catre parti si ca numai prin exceptie, in situatiile si conditiile
anume prevazute de lege, Incheierea contractelor are loc pe calea reprezentarii.

Aceasta reglementare este realista, intrucat in practica cele mai numeroase contracte se
incheie personal de catre parti si numai in situatii mai rare prin reprezentareauneia sau a ambelor parti.

Reprezentarea. in dreptul civil, ca si in alte ramuri de drept, sunt situatii in care actele juridice
se incheie prin intermediul altor persoane decat cele inbeneficiul carora ele se savarsesc, adica prin
procedeul tehnic al reprezentarii.

Sectiunea 4. Incheierea contractelor in cazul stipulatiei pentru altul

Pe langa reprezentare, contractul se poate incheia in beneficiul altei persoane decét cea care
a participat la incheiere si prin stipulatia pentru altul.

Stipulatia pentru altul sau, cum i se mai spune, contractul in folosul unei terte persoane, este
contractul prin care o persoana, numita promitent, se obliga fata de o alta persoana, numita stipulant,
sa Indeplineasca o anumita prestatie in folosul unei terte persoane, numita ftert beneficiar sau pur si
simplu beneficiar.

Deci, In cazul stipulatiei pentru altul, contractul se incheie intre stipulant si promitent; terful
beneficiar nu participa si nici nu este reprezentat la incheierea contractului; de aceea, el nu poate cere
rezolutiunea sau rezilierea contractului, ci numai executarea prestatiei stipulate in favoarea sa.

Sectiunea 5. Forma si dovada contractelor comerciale

Forma si dovada exteriorizeaza, ambele, acordul de vointa al partilor contractante.

Ele sunt cerinte distincte: forma priveste existenta contractului, iar dovada priveste
confirmarea existentei contractului; cu distinctia ca la unele contracte forma si dovada sunt separate,
iar la alte contracte forma include dovada; de exemplu, contractul verbal poate fi dovedit prin orice
mijloc de proba, cu martori, prin marturisire s. a.; pe cand contractul solemn poate fi dovedit numai prin
inscrisul Tntocmit cu ocazia incheierii acestuia (inscrisul constituie atat forma cat si dovada
contractului).

Forma contractelor.Consensualismul cat si formalismul cuprind un aspect de fond, acela al
stabilirii continutului contractelor, si un aspect de forméa, acela al exteriorizarii acordului de vointa al
partilor contractante.

Privite sub aspectul formei, consensualismul priveste contractele a caror forma o aleg partile
contractante iar formalismul contractele a caror forma este prevazuta de lege.

Prin comparatie, consensualismul este superior formalismului, deoarece obliga partile
contractante sa-si respecte cuvantul dat, angajamentele luate, independent de forma contractului;
totodata, consensualismul este de naturd a inlesni incheierea contractelor si a promova astfel
celeritatea circuitului contractual; Tnsa, cu rezerva ca incheierea cu prea multd usurinta a unor
contracte importante, ca si eventuale manopere dolosive ale partilor contractante sunt posibile mai
degraba consensual decat prin indeplinirea unor formalitati prestabilite; iar in ce priveste securitatea
contractuala, formalismul este superior consensualismului, deoarece protejeaza partile contractante
atat in raporturile dintre ele, spre a nu contracta cu usurinta, cat si in raporturile cu terte persoane.
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Dovada contractelor.Dovada contractului apare ca necesara numai in situatile Tn care
debitorul nu recunoaste existenta contractului pe care |-a incheiat sau a obligatiilor pe care si le-a
asumat; numai in asemenea situatii administrarea dovezii are rost; sianume, de a obliga pedebitor la
executare; dimpotriva, ori de cate ori partile isi executd de bunavoie obligatile asumate dovada
contractului nu are nici un rost.

Din principiul consensualismului rezulta regula conform careia partile sunt libere sa-si
preconstituie ori sa nu-si preconstituie probe in vederea dovedirii contractului pe care il incheie; insa,
in caz de preconstituire, partile trebuie sa aleaga una sau alta dintre probele prevazute de lege, adica
inscrisurile sau mxrturia (art. 1171-1198 C. civ.); iar in caz de litigiu se poate regurge, dupa imprejurari,
la prezumtii si marturisire (art. 1199-1206 C. civ.), precum si la expertiza, cercetarea la fata locului si la
interogatoriu (art. 201-225 C. pr. Civ.).

Capitolul XVII CONTRACTELE COMERCIALE

Sectiunea 1.Clasificarea si tipurile de contracte comerciale

In lumea afacerilor, in general, contractele sunt cu titlu oneros si sinalagmatic, asa incat
clasificarile juridice uzuale pot fi mult simplificate. Aceasta, intrucat, cu exceptia cautiunii, in acest
domeniu nu sunt intalnite contractele cu titlu gratuit, in afaceri, contractele sunt cu titlu oneros, intrucat
oamenii de afaceri urmaresc realizarea de beneficii (profituri); contractul putand fi profitabil pentru
ambele parti contractante.

Aceste contracte, zise sinalagmatice (pentru ca fiecare dintre parteneri se obliga fata de
celalalt), nu raman in mod indefinit in aceasta stare. Cand una dintre prestatii se executa, contractul nu
va mai lega decat pe debitorul celuilalt si, deci, el va inceta sa mai fie sinalagmatic, pentru a deveni
Lunilateral" (contractul unilateral fiind acela care nu obligd decat una dintre parti). Asa, de exemplu,
promisiunea acceptata a unui imprumut cu dobanda este un contract sinalagmatic, dar odata acest
imprumut primit nu mai este vorba de o promisiune de imprumut, ci un imprumut si nu va genera o
obligatie decéat pe seama imprumutatorului; el devine un contract unilateral.

Sectiunea 2.Contractul de vanzare-cumparare comerciala
Contractul de vanzare-cumparare reprezinta contractul cel mai des utilizat in afaceri. El este
prototipul actului de comert.

A.Contractul de vanzare-cumparare comeciala

Potrivit art. 1294 C. civ. vanzarea este contractul prin care una din parti (numita vanzator) se
obliga sa transmita celeilalte parti (numita cumparator) proprietatea unui bun, in schimbul unui pref.

Definitia art. 1294 C. civ. este valabila si pentru vanzarea comerciala care este, si ea, un
contract consensual, perfect prin simplul acord de vointa al partilor (deci, este un contract bilateral-
sinalagmatic, comutativ si oneros).

Asadar, pe plan juridic, fizionomia contractului de vanzare comercialad este identica cu cea de
drept civil.

Ceea ce-i confera vanzarii comerciale un caracter particular, sunt elementele de ordin
economic care se rasfrang intr-un manunchi de dispozitii speciale, aceasta, intrucat vanzarea-
cumpararea comerciala constituie un inel din lantul productiei si schimbului de marfuri produse in
drumul lor de la producator la consumator si chiar in cadrul productiei Tnsasi (procesul de
aprovizionare), fintr-adevar, cumparatorul comercial cumpara marfurile pentru a le revinde
consumatorilor sau altor intermediari in procesul de schimb (comerciantii cu ridicata) sau, atunci cand
este industriag, pentru a le supune unor transformari in noi produse.

Pentru ca vanzarea cumpararea sa dobandeasca caracter comercial este necesar a fi intrunite
doua conditii specifice: sa aiba ca obiect numai bunurile mobile (art. 3 C. com. vorbeste de ,marfuri sau
producte") si pentru cumparator operatia trebuie sa aiba un caracter de interpunere in procesul de
schimb al bunurilor.

Interesul distinctiei intre vanzarea civild si cea comercialda este evident intrucat vanzarii
comerciale i se vor aplica unele reguli speciale ca: solidaritatea in cazul pluralitatii de debitori, curgerea
de plin drept a dobanzilor, un regim special al probelor, procedura reorganizarii si lichidarii judiciare.
Principiul libertatii comertului si restrictiile legale si conventionale.Prin art. 134 din Constitutia
Romaniei este consacrat principiul libertatii comertului care implica libertatea contractuala, in principiu,
orice persoana este libera sa incheie sau sa nu incheie un contract de vanzare-cumparare si de a-si

57



alege partenerul contractual, conditiile vanzarii-cumpararii fiind liber stabilite de parti, desigur in limitele
impuse de ordinea publica sau de bunele moravuri (art. 968 C. civ.).

Principiul autonomiei de vointa, expresie a drepturilor si libertatilor omului, este aplicabil si n
ceea ce priveste contractul de vanzare-cumparare comerciala, dar aceasta libertate de a vinde si a
cumpara este supusa si unor restrictii edictate Tn numele interesului public, care sunt restrictii legale,
sau restrictii impuse chiar de parti, restrictiile conventionale.

Restrictiile legale referitoare la contractul de vanzare-cumparare pot consta in: interzicerea
unor vanzari, obligativitatea unei autorizatii prealabile sau reglementarea unor vanzari. Ele sunt
determinate de multiple ratiuni, dar cele mai semnificative, in ceea ce priveste vanzarea-cumpararea
comerciala, sunt protectia consumatorilor si apararea liberei concurente.

- Prin Ordonanta Guvernului nr. 21/1992, se prevede ca statul protejeaza cetatenii in calitatea
lor de consumatori, asigurand cadrul necesar accesului neingradit la produse si servicii, informarii lor
despre caracteristicile esentiale ale acestora, apararii drepturilor si intereselor legitime ale cetatenilor
impotriva unor practici abuzive, in consecinta, este interzis a se comercializa produse sau presta
servicii care pot pune in pericol viata, sanatatea sau securitatea consumatorilor si a se produce sau
comercializa produse falsificate sau substituite.

Restrictiile conventionale se manifesta, de regula, prin clauze de exclusivitate care pot fi
unilaterale sau bilaterale (de exemplu, cand un comerciant se obligd sa se aprovizioneze de la un
anumit furnizor; sau, invers, un fabricant se obligd sa-si desfaca productia exclusiv prin acelasi
distribuitor, cel putin intr-o anumitd zona si pe o perioada determinata).

Elementele esentiale ale contractului de vdnzare-cumparare comerciala

Contractul de vanzare-cumparare fiind un contract consensual, vanzarea este perfecta din
momentul in care consimtamantul valabil al partilor, dotate cu capacitatea de a contracta, s-a realizat
asupra bunului care face obiectul vanzarii si asupra pretului.

Deci, elementele esentiale ale contractului de vanzare-cumparare sunt: capacitatea partilor;
consimtamantul; obiectul vanzarii si preful.

Capacitatea partilor. Pentru incheierea valabila a contractului de vanzare-cumparare
comerciala, partile trebuie sd aiba capacitatea ceruta de lege, adica capacitatea de folosinta si
capacitatea de exercitiu.

In materia vanzarii-cumpararii comerciale, capacitatea este regula, iar incapacitatea reprezinta
0 exceptie care, deci, este de stricta interpretare (operand numai in cazurile expres prevazute de lege).

Exista incapacitati speciale privind incheierea contractului de vanzare-cum-parare in general si
interdictii speciale privind incheierea contractului de vanzare-cumparare comerciala.

Consimtamantul, incheierea contractului de vanzare-cumparare comerciala implica un acord
de vointe ale partilor, in scopul transmiterii de la vanzator la cumparator a dreptului de proprietate
asupra unui bun, in schimbul unui pret.

Conditiile Tn care trebuie sa se manifeste vointele partilor pentru incheierea contractului de
vanzare-cumparare comerciala suni cele prevazute de lege pentru incheierea oricarui contract, fiind
deci inutila o analizare a lor.

In materie comerciala, manifestarea consimtdmantului poate sa rezulte si din traditia material&
a titlurilor reprezentative de marfuri (caAnd acestea sunt la purtator) sau din girul titlurilor reprezentative
de marfuri la ordin (cum este cazul conosamentului), in aceste cazuri, traditia materiala sau girul
echivaleaza cu o manifestare de vointa expresa, in forma dreptului comun.

Consimtamantul poate fi afectat de unele modalitafi: poate fi dat sub conditie suspensiva sau
rezolutorie sau partile pot conveni ca va fi dat dupa ce un anumit fapt va face obiectul unei verificari
(vanzarile pe gustate, incercate etc.).

In privinta efectelor viciilor de consimtdmant acestea sunt cele ardtate de dreptul civil,
imbracand o forma speciala in materia vanzarii comerciale doar dolul.

Obiectul vanzarii comerciale nu poate fi decat un bun mobil, corporal sau incorporai, lucrurile
prezente si viitoare, lucrurile determinate sau determinabile (bunurile imobile nu pot constitui obiectul
contractului de vanzare-cumparare comerciala, actele de vanzare-cumparare privind aceste bunuri fiind
acte juridice civile).

Oricare ar fi lucrul vandut, pentru a fi considerat obiect al contractului de vanzare-cumparare
comerciala trebuie sa indeplineasca urmatoarele conditii (aceleasi ca si in cazul vanzarii-cumpararii
civile): sa se afle in circuitul civil; sa existe Tn momentul incheierii contractului sau in viitor; sa fie
determinat sau determinabil; sa fie proprietatea vanzatorului.

Lucrul sa se afle in circuitul civil. Art. 310 C. civ. prevede, in aceasta privinia, ca ,Toate
lucrurile care sunt in comert pot fi vandute, afara numai daca o lege a oprit aceasta".
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In anexa nr.1a H. G. nr. 201/1990 (dat n aplicarea Decretului-Lege nr. 54/1990) sunt stabilite
categoriile de activitati care nu se pot desfasura pe baza liberei initiative. De asemenea, din dispozitiile
aceluiasi act normativ rezulta si bunurile care nu pot fi fabricate sau comercializate de catre
intreprinzatorii particulari.

Lucrul sa existe in momentul incheierii contractului sau sa poata exista in viitor (daca lucrul
nu exista si nici nu poate sa existe in viitor, obiectul vanzarii este imposibil si contractul este lovit de
nulitate).

Lucrul sa fie determinat sau determinabil. Aceasta conditie priveste stabilirea in contract a
elementelor care permit concretizarea obiectului obligatiei vanzatorului, indiferent de natura bunului.

Lucrul este determinat in cazul in care in contract au fost prevazute elementele care permit
stabilirea lucrului chiar in momentul contractului (elementele care individualizeaza lucrul-bun cert sau
care arata genul, cantitatea si calitatea lucrului-bun generic).

Lucrul sa fie proprietatea vanzatorului, intrucat contractul de vanzare-cum-parare este un
contract translativ de proprietate, inseamna ca pentru a putea transmite dreptul de proprietate trebuie
ca vanzatorul sa fie proprietarul lucrului respectiv. d) Preful. Pentru a incheia contractul de vanzare-
cumparare, partile trebuie sa cada de acord nu numai asupra lucrului vandut, ci si asupra pretului care
este obiectul prestatiei cumparatorului (pretul find suma de bani pe care cumparatorul o da
vanzatorului in schimbul lucrului).

Pentru a putea fi obiect al contractului de vanzare-cumparare, pretul trebuie sa indeplineasca
urmatoarele conditii: sa fie stabilit in bani; sa fie determinat sau determinabil; sa fie real (sincer, serios).

Pretul sa fie stabilit in bani. Stabilirea prefului in bani este de esenta contractului de vanzare-
cumparare. Daca pretul nu consta intr-o suma de bani, ci intr-un alt lucru sau o prestatie, contractul
incheiat nu este un contract de vanzare-cumparare ci un contract de schimb sau, respectiv, contract de
intretinere.

Pretul sa fie determinat sau determinabil. Aceasta conditie se refera la stabilirea prin
contract a elementelor care permit concretizarea obiectului obligatiei cumparatorului.

Pretul este det cand in contract s-a precizat in concret suma de bani datorata pt lucrul vandut.

Pretul este determinabil in cazul cand in contract s-au prevazut anumite elemente cu ajutorul
carora se va stabili in viitor cuantumul pretului (de exemplu, pretul pietei dintr-o anumita luna sau
trimiterea la pretul legal etc.).

Preful trebuie sa fie real (sincer, serios). Seriozitatea pretului este un element al echilibrului
prestatiilor partilor. Ca atare, atata vreme cat nu exista un pref real, adica un pret care sa corespunda
cu valoarea lucrului vandut, nu exista vanzare.

Daca pretul stabilit de parti este fictiv sau derizoriu, contractul de vanzare-cumparare este nul,
deoarece obligatia cumparatorului, in lipsa pretului sau a caracterului sau derizoriu, este fara obiect, iar
obligatia vanzatorului, in mod corelativ este fara cauza.

Efectele contractului de vdnzare-cumparare comerciala

Transmiterea dreptului de proprietate

Potrivit art. 1295 C. civ., proprietatea este stramutata la cumparator de indata ce partile s-au
fnvoit asupra lucrului si asupra pretului, desi lucrul nu a fost predat, iar pretul nu a fost numarat.

Transmiterea de drept a proprietatii in contractul de vanzare-cumparare opereaza numai daca
sunt indeplinite anumite conditii si anume: contractul sa fie valabil incheiat, vanzatorul sa fie
proprietarul lucrului si lucrul vandut sa fie un bun individual determinat.

Vanzarile cu clauza de rezerva a proprietatii, in care partile aména transmiterea proprietatii
printr-o stipulatie expresa, sunt necesarmente vanzari cu plata in rate.

O aplicatie tipica de amanare conventionala a transferarii proprietatii o reprezinta vanzarea in
care vanzatorul stipuleaza ca proprietatea va trece la cumparator numai la data la care acesta va fi
platit cea din urma rata de pret (fiind vorba, deci, de vanzarea cu plata pretului in rate, in care clauza
de rezerva a proprietatii reprezintd un mijloc de a-1 garanta pe vanzator impotriva neexecutarii
obligatiei cumparatorului de plata a prefului).

Vanzarea cu autoservire care este considerata ca un caz special de améanare a transferarii
dreptului de proprietate, in sensul ca remiterea definitiva a lucrului vandut catre cumparator nu este
consimtita de vanzator decat in momentul platii pretului.

Vanzarea cu pact de rascumparare este o vanzare care confera vanzatorului o ,facultate de
rascumparare" (in virtutea careia el isi rezerva dreptul de a lua inapoi lucrul vandut, restituind preful
precum si unele cheltuieli). Facultatea acordata vanzatorului constituie o conditie rezolutorie expresa,
nu o vanzare noua (desi se vorbeste de rascumparare).
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Vanzarile alternative sunt acel gen de vanzari in care efectul translativ de proprietate se
produce Tn momentul in care cumparatorul isi exprima vointa in ce priveste alegerea bunului.

Vanzarile de bunuri viitoare pot avea ca obiect o recolta viitoare, productia unei intreprinderi
sau altele asemenea, in astfel de véanzari elementul care Tmpiedica transferarea proprietatii
concomitent cu acordul de vointa al partilor este faptul ca bunul nu este inca produs, nu exista inca in
patrimoniul vanzatorului (asa incét, el urmeaza abia sa fie produs si predat la un anumit termen).

Vanzarea de lucruri determinate generic, adica a acelor bunuri aratate prin catime, fel si
calitate, fara nici un fel de indicatie de natura a indica un corp cert si determinat. Pentru ca in acest fel
de vanzare sa aiba loc transferul de proprietate de la o persoana la cealalta este necesara, asa cum
am aratat si mai inainte, operatiunea individualizarii bunurilor vandute pe calea masurarii, cantaririi sau
numararii.

Transferarea riscurilor lucrului vandut.in materie de vanzare, problemele care se pun sunt
urmatoarele: cine suporta paguba pierderii lucrului in perioada posterioara acordului de vointe si
momentul predarii si daca cumparatorul mai este sau nu obligat sa plateasca pretul.

Pornind de la regula ca simplul acord de vointa are ca efect transferarea proprietatii de la
vanzator la cumparator, rezultd ca daca lucrul piere, aceasta nu poate privi decat pe proprietar (res
perii domino).

Deci, pierderea care survine intre momentul acordului de vointe si cel al predarii efective
cumparatorului nu exonereaza de plata prefului (vanzatorul si-a executat obligatia, asa incat raméne ca
si cumparatorul sa si-o execute pe a sa platind pretul).

Sunt n sarcina proprietarului nu numai riscurile materiale care au drept urmare tilitate publica
etc).

Drepturile si indatoririle partilor
Obligatiile vanzatorului

Constau in urmatoarele: indatorirea de a preda bunul care face obiectul vanzarii (cu obligatiile
accesorii de a-1 pastra si conserva) si indatorirea de a raspunde de evictiune si de viciile bunului.

Alaturi de cele doua obligatii traditionale, tind sa dobandeasca o individualitate proprie alte
doua obligatii: cea de informare a cumparatorului si cea de securitate.

indatorirea de a preda lucrul. Dupd cum am vazut, simplul acord de vointd al partilor are
drept efect transferarea proprietatii lucrului de la vanzator la cumparator. Dar, legiuitorul nu se limiteaza
doar la acest transfer de proprietate abstract, ci dispune ca vanzatorul sa-si predea bunul vandut.

Predarea bunului pune pe cumparator in pozitia de a dobandi pe langa proprietatea abstracta
Si posesiunea materiala a bunului.

Obligatia de predare este aplicabila tuturor vanzarilor, indiferent de obiectul lor: bunuri certe si
determinate, bunuri de gen, bunuri viitoare etc.

Art. 1316 C. civ. prevede trei forme de predare pentru bunurile mobile: predarea reala,
predarea consensuala si predarea simbolica.

Predarea reala se efectueaza prin transferarea posesiei materiale a lucrului.

Obligatia de garantie. Ratiunea ec. si juridica a contractului de vanzare este sa transmita
proprietatea unui bun de la vanzator la cumparator. Aceasta indatorire a vanzatorului nu se sfarseste o
data cu trecerea conventionald a proprietatii, nici chiar cu predarea materiala a bunului, el mai fiind
obligat sa asigure pasnica folosinta a bunului cumparat, si, de asemenea, sa-i garanteze pe cumpara-
tor impotriva viciilor (este vorba de doua garantii: garantia pentru evictiune si garantia pentru vicii).

in privinta garantiei pentru evictiune, vanzatorul rdspunde pentru evictiunea totald sau
partiala a lucrului.

Prin evictiune se intelege pierderea dreptului de proprietate asupra lucrului, total sau in parte,
ori tulburarea cumparatorului in exercitarea dreptului de proprietate, rezultand din valorificarea de catre
un tert a unui drept asupra lucrului vandut

Garantia pentru viciile lucrului, in conceptia Codului civil, vanzatorul datoreaza garantie
numai pentru viciile ascunse, existente in momentul vanzarii si numai daca acestea sunt grave; pentru
viciile aparente vanzatorul nu este raspunzator, pentru ca ele pot fi identificate pe loc de cumparator cu
o diligenta normala.

Obligatia de informare a cumparatorului. Alaturi de cele doua obligatii traditionale
(indatorirea de a preda lucrul si obligatia de garantie), doctrina si jurispru-denta din tarile cu economie
de piata dezvoltatd pun in lumina tot mai accentuat si obligatia vanzatorului profesionist de a informa
pe cumparator asupra tuturor conditilor de contractare, a modului de folosire a bunului si asupra
eventualelor pericole si a precautiunilor necesare.

De regula, informarea cumparatorului se realizeaza prin etichetarea si marcarea produsului si
prin prospectul sau instructiunile de folosire.

60



Obligatia de securitate sau raspunderea vanzatorului pentru decese sau leziuni corporale
cauzate de marfuri reprezinta o consecinia a obligatiei vanzatorului de a controla produsele pe care le
fabrica sau le pune in circulatie. De asemenea, aceasta obligatie este o consecinta a neindeplinirii
obligatiei de informare a cumparatorului asupra pericolelor potentiale ale lucrului.

Obligatiile cumparatorului

Principala sa obligatie consta Tn plata pretului (art. 1361 C. civ.), pe langa care acesta mai are
si obligatia de a primi lucrul vandut si, in anumite cazuri, obligatia de a suporta cheltuielile vanzarii.

Plata se poate face in numerar, dar se poate deroga de la aceastd regula sti-pulandu-se
emiterea unei cambii ori trecerea pretului in cont curent sau alte asemenea modalitati de plata.

Obligatia de a lua in primire lucrul vandut. Cumparatorul este indatorat sa ridice bunul in
locul si timpul in care vanzatorul face predarea, respectiv la data si locul convenit de parti in contract,
in cazul nestabilirii unui termen preluarea se face, conform principiilor generale, imediat dupa
realizarea acordului de vointa sau la cererea vanzatorului.

Obligatia de a suporta cheltuielile vanzarii. Potrivit art. 1305 C. civ., cheltuielile vanzarii
sunt, in lipsé de stipulatie contrara, in sarcina cumparatorului. Prin cheltuieli ale vanzarii se inteleg
cheltuieli cum ar fi, de exemplu: cheltuielile de redactare a contractului si cheltuielile de ridicare a
lucrului (cheltuielile de predare cum ar fi: cantdrirea, masurarea, numararea etc. sunt in sarcina
vanzatorului).

Raspunderea pentru nerespectarea obligatiilor

Pentru nerespectarea obligatiilor din contractul de vanzare-cumparare, partea in culpa va
raspunde sub forma penalitatilor si sub forma despagubirilor (daune-interese).

Raspunderea sub forma penalitatilor intervine in cazul cand in contractul de véanzare-
cumparare s-a stipulat o clauza penala.

Clauza penala constituie un mod (conventional) de evaluare a despagubirilor, asa incat,
deoarece prin clauza penala se determina anticipat tocmai despagubirile pe care debitorul le va plati
pentru abaterea respectiva, creditorul nu mai are - in principiu - dreptul sa pretinda despagubiri chiar
daca prejudiciul ar fi mai mare decat suma ce face obiectul clauzei penale.

intrucét clauza penala este o conventie, raspunderea sub forma penalitatilor existda numai daca
partile au prevazut in contractul de vanzare-cumparare ori intr-o conventie separata penalitatile ce vor
fi platite Tn cazul nerespectarii obligatiilor.

Raspunderea sub forma despagubirilor, in cazul in care, datorita nerespectarii obligatiilor
din contractul de vanzare-cumparare a fost cauzat un prejudiciu, partea in culpa este obligata sa
plateasca despagubiri, in conditiile prevazute de Codul civil.

B.Contractul de vanzare-cumparare in comertul international

Contractul de vanzare-cumparare in comerful international este actul juridica prin care partile,
vanzator si cumparator, apartinand unor state diferite, se obliga reciproc sa transfere proprietatea unui
bun in schimbul platii unui pret.

Contractul de vanzare-cumparare Tn comerful international prezinta unele caracteristici juridice
care se pot grupa in doua categorii: caractere juridice comune (care coincid cu cele din dreptul comun)
si caractere juridice specifice sau particulare.

Din prima categorie trebuie mentionate: caracterul sinalagmatic, bilateral; titlul oneros si
caracterul comutativ.

Dintre caracterele specifice sau particulare, trebuie mentionate urmatoarele:

- contractul de vanzare-cumparare in comertul international are un caracter exclusiv comercial,
el reglementand numai relatiile care apar in operatiile de comert exterior (pe plan international insa,
deosebirea intre vanzarea comerciala si cea civila are o semnificatie minora, reglementarile in materie
neprevazand nici o distinctie, intrucat ambele tipuri de vanzari sunt supuse unui regim juridic identic);

-contractul de vanzare-cumparare are un caracter international, intrucat cuprinde elemente de
extraneitate. Aceasta nu inseamna ca vanzarea-cumpararea in comertul international este un contract
intern, la care se adauga un element de extraneitate. Dimpotriva, vanzarea-cumpararea in comertul
international este un contract original, care prezinta caracteristici proprii si genereaza probleme
specifice;

- Legea uniforma asupra vanzarii internationale de bunuri mobile corporale se aplica
contractelor de vanzare-cumparare intre par{i care isi au sediul sau resedinta obisnuita pe teritoriul
unor state diferite, in oricare din urmatoarele cazuri: cand contractul prevede ca marfa vanduta face
sau va face obiectul unui transport, din teritoriul unui stat, in teritoriul altui stat; cand actele care
constituie oferta si acceptarea sunt indeplinite pe teritoriile unor state diferite; cand predarea lucrului
vandut urmeaza sa se realizeze pe teritoriul unui stat, altul decat acela in care s-au indeplinit actele
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constituind oferta si acceptarea contractului (in cadrul Legii uniforme, sediul partilor contractante
reprezinta un criteriu principal si stabil, nu insa si unul determinant. De aceea, legea prevede si un
element complementar sau secundar si anume: miscarea obiectelor vandute; locul incheierii
contractului si locul predarii lucrului vandut).

Obiectul contractului de vanzare-cumparare in comerful international il formeaza marfa
vanduta, Tn schimbul careia cumparatorul plateste vanzatorului preful stabilit, in practica comertului
international, Tn determinarea obiectului contractului, se face distinctie, dupa natura marfurilor, n:
bunuri fungibile (al caror obiect se stabileste prin parametrii calitativi si cantitatea generala:
specificatiile fiecarei livrari fiind indicate de cumparator prin comenzi) si bunuri nefungibile (al caror
obiect se determina prin elemente precise si amanuntite).

Efectele contractului de vanzare-cumparare in comertul international se concretizeaza prin:
obligatiile care se creeaza in sarcina partilor si transmiterea proprietatii si a riscurilor.

Obligatiile vanzatorului, acestea constau in: predarea efectiva a marfii vandute; asigurarea
conformitatii marfii predate cu clauzele contractuale; predarea documentatiei tehnice.

Obligatiile cumparatorului sunt: plata pretului si luarea in primire a lucrului vandut.

Atat obligatiile vanzatorului, cat si cele ale cumparatorului ar comporta prezentari si discutii
ample care insa nu este cazul a fi abordate Tn conditiile tratarii doar a unor elem. de drept comercial.

Cat priveste celalalt efect al contractului, transmiterea proprietatii si a riscului sunt de facut, de
asemenea, unele sublinieri.

In sistemul dreptului nostru, transmiterea proprietatii marfii asupra cumparétorului are loc prin
simplul efect al incheierii contractului. Aceasta regula, prevazuta de art. 1295 C. civ., este insa
facultativa, partile putand deroga de la dispozitiile ei.

In celelalte sisteme de drept nu exista o reglementare unitard, dar, totusi, solutiile admise pot fi
grupate in doua categorii: proprietatea se transmite in momentul realizarii acordului de vointa (Codul
civil francez, Codul civil italian, Codul civil polonez) sau proprietatea se transmite in momentul predarii
marfii vandute (Codul civil german, Codul civ austriac, C. civil olandez, C. civil spaniol, C. civil grec).

Obligatia de a lua in primire lucrul vandut. Cumparatorul este indatorat sa ridice bunul in
locul si timpul in care vanzatorul face predarea, respectiv la data si locul convenit de parti in contract,
in cazul nestabilirii unui termen preluarea se face, conform principiilor generale, imediat dupa
realizarea acordului de vointa sau la cererea vanzatorului.

Obligatia de a suporta cheltuielile vanzarii. Potrivit art. 1305 C. civ., cheltuielile vanzarii
sunt, in lipsé de stipulatie contrara, in sarcina cumparatorului. Prin cheltuieli ale vanzarii se inteleg
cheltuieli cum ar fi, de exemplu: cheltuielile de redactare a contractului si cheltuielile de ridicare a
lucrului (cheltuielile de predare cum ar fi: cantarirea, masurarea, numararea etc. sunt in sarcina
vanzatorului).

Raspunderea pentru nerespectarea obligatiilor

Pentru nerespectarea obligatiilor din contractul de vanzare-cumparare, partea in culpa va
raspunde sub forma penalitatilor si sub forma despagubirilor (daune-interese).

Raspunderea sub forma penalitatilor intervine in cazul cand in contractul de vanzare-
cumparare s-a stipulat o clauza penala.

Clauza penala constituie un mod (conventional) de evaluare a despagubirilor, asa incat,
deoarece prin clauza penala se determina anticipat tocmai despagubirile pe care debitorul le va plati
pentru abaterea respectiva, creditorul nu mai are - in principiu - dreptul sa pretinda despagubiri chiar
daca prejudiciul ar fi mai mare decat suma ce face obiectul clauzei penale.

intrucéat clauza penala este o conventie, raspunderea sub forma penalitatilor exista numai daca
partile au prevazut in contractul de vanzare-cumparare ori intr-o conventie separata penalitatile ce vor
fi platite Tn cazul nerespectarii obligatiilor.

Raspunderea sub forma despagubirilor, in cazul in care, datorita nerespectarii obligatiilor
din contractul de vanzare-cumparare a fost cauzat un prejudiciu, partea in culpa este obligata sa
plateasca despagubiri, in conditiile prevazute de Codul civil.

In practica comertului international exista tendinta spre simplificare, in ceea ce priveste
momentul transmiterii proprietatii marfii, ca urmare a unui contract de vanzare-cumparare, el fiind
stabilit de parti prin intermediul ,clauzelor tip uzuale".

1) Vanzarea prin burse constituie o modalitate, o forma de vanzare specifica ec. capitaliste.

Bursa este o piata unde se intdlnesc comerciantii sau intermediarii lor pentru a incheia afaceri,
pe baza de cerere si oferta.

Operatiunile la bursa se incheie, fie pentru marfuri care nu sunt prezente (care sunt
reprezentate prin mostre sau descrise prin anumite caracteristici), fie pentru marfuri viitoare. Absenta
marfurilor la locul tranzactiei permite si rezilierea unor operatiuni pur speculative, prin instrainarea
titlurilor de valoare cumparate, profiturile fiind ob{inute din incasarea diferentelor de pret.
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Asadar, la bursa se vand si se cumpara produsele fungibile, hartiile de valoare si, desigur, si
valutele. Asa incat, in raport cu aceasta varietate a tranzacitiilor, bursele pot fi impartite, in principal, in
doua categorii: burse de marfuri sau de comert si burse de valori (care sunt de efecte si de devize).

Operatiunile ferme sunt acelea in care pariile se inteleg ca la termenul stabilit sa-si
indeplineasca obligatiile ce si le-au asumat, prin incheierea contractului.

In situatia in care partile nu-si realizeaza intentjile speculative pana in ziua lichidarii, ele pot
prelungi termenul tranzactiei recurgadnd, in acest scop, la urmatoarele operatiuni de prelungire:
reportul (care se practica de cumparator si consta in obtinerea de credite pentru plata marfii ce va fi
revanduta, datorita unei conjuncturi favorabile, la un pret mai mare); deportul (care se practica de
vanzator si reprezinta un procedeu invers reportului, urmarindu-se scaderea prefului).

Operatiunile cu prima sau reziliabile sunt acele operatiuni prin care unul dintre parteneri isi
rezerva dreptul de a rezilia contractul, platind o anumita suma de bani, numita prima.

Prin intermediul operatiunilor reziliabile pierderile sunt limitate la nivelul primei.

Operatiunile facultative multiple (options for caii of more) sunt acelea prin care una din parti
are dreptul de a dubla sau tripla volumul tranzactiei.

in acest gen de operatiuni, cumparatorul pliteste un curs mai mare, iar vanzatorul vinde cu
unul mai mic. Diferenta fatd de cursul zilei se numeste ecart.

Filiera (notice of delivery) constituie o forma speciala de speculatie bursiera. Pana in ziua
lichidarii, marfa cumparata poate fi vanduta printr-un numar de operatiuni repetate. La lichidare, ultimul
cumparator se va adresa vanzatorului initial.

Pentru evidenta marfii se emite un document (filiera) de catre vanzatorul initial. Filiera este un
titlu la ordin, reprezentand o cantitate de marfa livrabila la o anumita data, care se transmite prin gir
(sau andosare). Filiera se intocmeste pe loturi sau partizi de marfuri.

Derularea contractelor se face prin casele de lichidare de pe langa burse, acestea decontand
diferentele de pret, prin cumparatorii intermediari, stabilind profiturile si pierderile.

Corner-Ring este o operatiune de speculatie bursiera folositd de cumparatorii & la hausse. Ea
necesita Tnsa importante mijloace financiare care, de reguld, se obtin prin reunirea cumparatorilor & la
hausse intr-o asociatie ad-hoc (ring) in care sunt atrase si institutiile de credit.

Operatiunea consta in aceea ca la termenele convenite, vanzatorii & la baisse pot sa nu-si
indeplineasca obligatiile de livrare, daca cumparatorii se unesc si achizitioneaza, prin intermediari,
anumite marfuri disponibile, in acest fel, preturile sunt stabilite de cumparatorii & la hausse.

Arbitrajul la termen, reprezinta diferenta de pret dintre doua termene de livrare sau intre doua
piete, realizata printr-o cumparare si vanzare simultana.

Arbitrajul la termen este folosit atat de comercianti, cat si de producatori, in comertul cu
bumbac, arbitrajul la termen se numeste straddle, iar cel de cereale, spread.

Operatiunea Ledging (acoperire la bursa) este o combinatie ce ingradeste riscurile unei
tranzactii reale.

Pierderile care se inregistreaza la bursa, in urma fluctuatiei preturilor, pot fi acoperite prin
tranzactii de sens opus. Astfel, operatiunea Ledging poate fi de vanzare sau de cumparare.

2. Vanzarea prin licitatii constituie o piata speciala care concentreaza oferta si cererea de
marfuri ne tipizate.

In raport cu bursele, licitatiile prezinta unele caracteristici, in sensul c&: mostrele sau mérfurile
se gasesc la locul unde se desfasoara licitatia; programul de functionare a licitatiei nu este continuu.

Licitatia pentru vanzarea de marfuri sau licitatia pentru export se instituie de producatori,
vanzatori sau persoane specializate (cum sunt, de exemplu: Hudson~s Ba Company din Londra sau
Nederlandsche Handels Maotshapy din Amsterdam). De obicei, ele se organizeaza de catre agenti
specializati (denumiti auction brokers), societaii comerciale si banci, in unele tari (cum sunt de
exemplu: Franta, Olanda, Belgia) functionarea licitatiilor este supravegheata de stat, la desfasurarea
operatiilor participand si oficiali numiti de autoritat;.

Licitarea prin tehnica prefului crescator poate avea loc prin metoda publica si cea nepublica.
Prin metoda publica, licitatorul comunica numarul si pretul minim al lotului, dupa care cumparatorii
ridica pretul. Vanzarea are loc pe baza de strigari, iar marfa se atribuie cumparatorului care ofera preful
cel mai mare. In cazul metodei nepublice (tacitd) ridicarea prefurilor se anuntd de cumparatori prin
folosirea unor semne speciale. Licitarea prin semne ofera cumparatorilor posibilitatea pastrarii se-
cretului asupra cantitatii marfii.

Licitarea prin tehnica pretului descrescatoi se realizeaza prin comunicarea pretului maxim,
care in mod treptat este redus, pana se anunta o oferta, in acest sistem, cumparatorul care liciteaza
primul devine proprietarul marfii.

La terminarea licitatiei, se incheie o nota de vanzare-cumparare, care are functia de contract
scris, in baza notei, dupa achitarea de catre cumparator a pretului, se emite ordinul de livrare a marfii.
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Licitatia pentru cumpararea de produse, instalatii si atribuirea de lucrari de constructii
constituie, alaturi de licitatie pentru vanzarea de marfuri, o a doua categorie de licitafii care mai poarta
denumirea de licitatii de import" sau ,tratative de concurenta".

Aceasta forma de comer{ confera urmatoarele avantaje: asigura obtinerea unui mare numar de
oferte (deci oferda o paleta larga de optiune); faciliteaza luarea unor decizii obiective si rentabile;
contribuie la cunoasterea pietelor externe; permit statului sa aiba o privire de ansamblu asupra
activitatii de comert exterior si sa adopte, In cunostinta de cauza, masuri stimulatorii, de sprijinire sau,
daca este cazul, si de franare.

in ceea ce priveste procedura licitatiilor de import, acestea se pot desfasura in doua feluri
(dupa doua metode): licitatii obignuite (la care comanda se atribuie In ziua organizarii) si
supralicitatiile (la care atribuirea comenzii este conditionata de imprejurarea ca intr-un anumit interval
de timp de la {inerea licitatiei sa nu intervina o oferta mai avantajoasa).

Sectiunea 3. Contractul de mandat comercial

De multe ori cei care iau parte la anumite operatiuni comerciale se afla la distante care nu
permit prezenta lor Tn acelasi timp la locul incheierii contractului, neexistand deci un contact direct intre
acestia; in aceste conditii a ap&rut necesitatea unor intermediari. In acest scop pot fi incheiate
contracte de intermediere, printre acestea numaradndu-se si contractul de mandat comercial,
reglementat de Codul comercial.

Din multe puncte de vedere, mandatul comercial se aseamana cu cel civil, motiv pentru care fi
sunt aplicabile principiile generale referitoare la mandatul civil. ITnsd mandatul comercial are o functie
deosebita, aceea de a mijloci afaceri comerciale, iar aceasta functie reclama existenta unor norme
specifice care sa faca mandatul apt pentru a raspunde exigentelor activitatilor comerciale.

Pentru a fi valabil incheiat, contractul de mandat comercial trebuie sa indeplineasca conditiile
cerute pentru orice mandat, coroborand in acest sens dispozitile normelor legale de drept civil cu ce
cuprinse in legislatia comerciala. Astfel, potrivit art. 948 Cod civil, conditiile esentiale pentru incheierea
valida a unei conventii sunt:

- capacitatea de a contracta;

- consimtamantul valabil al partii care se obliga;

- un obiect determinat sau determinabil;

- 0 cauza licita.

Cel care a primit si anumite bunuri odata cu mandatul pe care il refuza are obligatia de a le
pastra si conserva, pe cheltuiala mandantului, pana in momentul in care acesta din urma poate lua
masurile necesare in ceea ce le priveste. In cazul in care are loc o intarziere in luarea acestor masuri
privitoare la bunurile expediate, cel care a refuzat mandatul poate sa ceara, potrivit art. 71 Cod
comercial, punerea bunurilor sub sechestru judiciar sau vanzarea lor. in situatia in care bunurile
respective prezinta semne de stricaciuni suferite in timpul transportului, el este obligat sa ia masurile
necesare pentru conservarea drepturilor mandantului fatd de transportator. in caz contrar, el va
raspunde pentru bunurile primite pe baza datelor cuprinse in documentele de transport.

In ceea ce priveste obiectul contractului, trebuie sa observdm ca&, potrivit art. 374 Cod
comercial, contractul de mandat are ca obiect “tratarea de afaceri comerciale”. Asa cum rezulta din
aceasta formulare si cum am aratat mai pe larg mai sus, obiectul contractului de mandat comercial il
constituie actele juridice care sunt fapte de comert in acceptiunea Codului comercial, acest caracter al
actelor juridice respective fiind apreciat raportat la persoana mandantului.

Putem retine Tn sarcina mandatarului urmatoarele obligatii:

a)Obligatia de a executa mandatul, respectiv de a incheia actele juridice cu care a fost
imputernicit de catre mandant in conditiile stabilite de catre acesta in cuprinsul contractului de mandat.

Aceste acte juridice trebuie incheiate in limitele imputernicirii date de catre mandant dar, avand
in vedere ca 1n activitatea comerciala este necesara o mai mare libertate de actiune a mandatarului, o
depasire a imputernicirii este permisa, in principiu, daca este in interesul mandantului; mandatarul
trebuie sa aiba libertatea de a lua masurile pe care le crede necesare atunci cand nu are timpul
necesar pentru a obtine instructiuni din partea mandantului, dar numai daca aceste masuri sunt
avantajoase pentru acesta.

b) Obligatia de a indeplini insédrcinarea cu buna credinta si cu diligenta unui bun proprietar; el
trebuie sa respecte clauzele contractului si instructiunile primite.

In cazul in care mandatarul nu se conformeaza instructiunilor primite de la mandant, el va
raspunde pentru prejudiciile cauzate din aceasta cauza, potrivit art. 381 Cod comercial. Raspunderea
mandatarului se apreciaza in abstracto, mandatul comercial fiind un contract cu titlu oneros. Potrivit art.
1540 Cod civil, mandatarul este raspunzator indiferent de forma vinei sale, insa aceasta raspundere va
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fi apreciata cu mai putina strictete in cazul in care se retine vinovatia sub forma culpei iar mandatul are
titlu gratuit.

c) Obligatia de a aduce la cunostinta tertilor cu care incheie acte comerciale imputernicirea in
temeiul careia actioneaza. Potrivit art. 384 Cod comercial “mandatarul este dator sa-si arate mandatul
persoanelor cu care trateaza, cand i se cere”. Mandatarul, actiondnd nomine alieno, trebuie sa
comunice tertului calitatea sa de reprezentant si limitele imputernicirii primite. Pentru a putea aprecia
efectele actelor incheiate, terful contractant este interesat sd cunoasca pozitia juridica a persoanei cu
care incheie actele juridice.

d) Obligatia de a-l instiinta pe mandant despre executarea mandatului. Este normal ca dupa
indeplinirea imputernicirii primite mandatarul sa instiinfeze pe mandant despre executarea mandatului,
deoarece actele au fost incheiate cu terful in numele si pe seama mandantului, iar efectele acestor
acte se regasesc in persoana acestuia.

e) Obligatia de a plati dobénzi la sumele de bani cuvenite mandantului. Potrivit art. 380 Cod
comercial, dacad in executarea mandatului mandatarul a incasat anumite sume de bani cuvenite
mandantului, el are obligatia de a le remite acestuia sau de a le consemna pe numele mandantului. O
obligatie asemanatoare exista si in ceea ce priveste mandatul civil, dar Tn acest caz formularea are un
caracter mai general, art. 1541 Cod civil precizdnd ca mandantul are obligatia de a da socoteala
mandantului asupra mandatului sau si de a-i remite tot ceea ce ar fi primit In puterea mandatului sau.
Modul in care se calculeaza dobéanzile aferente acestor sume este descris de art. 1544 Cod civil,
potrivit caruia acestea curg din ziua Tntrebuintarii sumelor respective in folosul propriu al mandatarului,
iar pentru sumele care nu au fost intrebuintate astfel, din ziua in care mandantul a cerut remiterea lor.
In cazul contractului de mandat comercial, mandatarul va plati dobanzi la sumele respective “din ziua in
care era dator a le remite sau a le consemna”; trebuie sa observam ca nu are nici o relevant{a daca
sumele respective au fost solicitate de catre mandant.

Agentul este un intermediar imputernicit sa mijloceasca, in tara sau in strainatate, tranzaciii
comerciale. Activitatea agentului comercial are un caracter profesional si este independenta. Agentul
comercial poate actiona ca mandatar cu sau fara reprezentare; in primul caz, el poate negocia si
efectua operatiuni comerciale, pe cand atunci cand actioneaza ca mandatar fara reprezentare nu face
decat sa transmita oferte si comenzi de la si catre mandatar, acesta fiind cel ce va decide asupra lor. In
raport cu operatiunile la care participa, agentul comercial poate fi distribuitor, depozitar, consignatar
sau chiar producator.

Reprezentantul este un agent com. caruia o firma producatoare sau com, din tara sau
strainatate, ii Tncredinieaza desfacerea curenta a marfurilor sale. Prin contractul de reprezentanta se
stabileste ca reprezentantul sa se ocupe de plasarea marfurilor, sa ia masuri pentru a crea conditii cat
mai favorabile si sa reprez interesele reprezentatului. Agentul reprezentant poate avea si obligatia de a
transmite informatii comerciale curente, de a organiza publicitatea in tarile importatoare, de a inchiria
mijloace de transport si de a apara drepturile asupra brevetelor, patentelor si marcilor de fabrica.

Curtierul este un intermediar care se ocupa cu mijlocirea incheierii contractelor comerciale,
prin punerea in contact a celor doi posibili parteneri. Curtierul isi desfasoara activitatea pe baza unor
ordineizolate, fara a avea relatii contractuale de durata.

Caracteristica activitatii comerciale desfasurate de acest intermediar este aceea ca nu el
incheie contractul, ci numai constata perfectarea lui, pe baza consimtamantului exprimat de catre parti.

In ceea ce obligatiile mandantului, acestea sunt urmétoarele:

a) Punerea la dispozitia mandatarului a mijloacelor necesare pentru executarea mandatului.
Aceasta obligatie este instituita prin art. 385 Cod comercial; mandatarul fiind imputernicit sa incheie
anumite acte juridice in numele si pe seama mandantului, in interesul acestuia, este normal ca cel care
beneficiaza de aceasta activitate sa suporte si costurile pe care le implica, mai putin in cazul stipulatiei
contrare.

Aceasta obligatie trebuie privita in mod diferit, in functie de situatia concreta. Dar oricare ar fi
aceasta situatie, trebuie retinutd obligatia mandantului de a-i pune mandatarului la dispoziiie toate
informatiile si documentatia pe care le detine si care ar fi utile in indeplinirea mandatului. In situatia in
care sunt necesare anumite cheltuieli pentru realizarea obiectului mandatului, acestea vor trebui sa fie
avansate de catre mandant.

b) Plata cdtre mandatar a remuneratiei datorate pentru executarea mandatului, impusa prin
prevederile art. 386 Cod comercial. In cazul mandatului comercial se pune si mai acut problema
acestei obligatii, acest tip de mandat fiind prezumat ca oneros potrivit art. 374 Cod comercial. Daca
suma ce trebuie platita cu titlu de remuneratie pentru activitatea mandatarului nu este prevazuta in
contract, stabilirea acesteia va pica in sarcina instantei de judecata. Mandantul datoreaza remuneratia
“chiar daca afacerea n-a reusit”, in conditiile Tn care de nereusita afacerii nu se face vinovat mandatarul
(art. 1548 Cod comercial).
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c) Restituirea cheltuielilor facute de catre mandatar pentru executarea mandatului. Prin
aceasta formulare, legea intelege atat cheltuielile avansate de catre mandatar pentru indeplinirea
mandatului, potrivit art. 1547 Cod civil, cat si despagubirile ce i se cuvin acestuia pentru pagubele
suferite cu ocazia Indeplinirii mandatului, potrivit art. 1549 Cod civil.

Sectiunea 4. Contractul de comision

Contractul de comision este un contract prin care o parte (comisionarul) se obligda pe baza
imputernicirii celeilalte parti (comitentul), sa incheie acte de comert, in nume propriu, dar pe seama
comitentului, Tn schimbul unei remuneratii (humitd comision).

Contractul de comision este o varietate a mandatului comercial si anume un mandat comercial
fara reprezentare (incheind actele juridice cu tertul ,proprio nomine”, dar pe seama comitentului,
comisionarul actioneaza ca un mandatar fara reprezentare).

Intrucat actioneaza in nume propriu, daca incheie acte juridice ca o profesiune obisnuits,
comisionarul dobandeste calitatea de comerciant, in calitate de comerciant, comisionarul are toate
obligatiile profesionale ale comerciantilor (publicarea prin registrul comertului, tinerea registrelor
comerciale etc.).

Contractul de comision se poate incheia in doua forme: comisionarul lucreaza in nume propriu,
dar in contul comitentului sau comisionarul actioneaza in numele comitentului.

Trasaturile contractului de comision sunt urmatoarele: in raporturile dintre comisionar si
comitent exista relatii de mandat; comisionarul care a lucrat in numele comitentului apare ca un
adevarat mandatar, intre el si tert nestabilindu-se raporturi juridice; comisionarul care a actionat Tn
nume propriu are calitatea de parte in raportul perfectat cu tertul, garantand executarea contractului.

Obligatiile comitentului sunt in numar de doua: sa plateasca comisionul (remuneratia) cuvenita
comisionarului si sa-i restituie acestuia cheltuielile facute in indeplinirea Tnsarcinarii primite.

Sectiunea 5. Contractul de agency

Contractul comercial de agency este tot un tip de contract de intermediere, Tn dreptul anglo-
american nefiind reglementate contractele de mandat si de comision, intermedierea are loc prin
institutia ,agency".

Prin agency se intelege raportul juridic care ia nastere gi in virtutea caruia o ersoana (the
agent) actioneaza, incheind anumite acte juridice sau indeplinind restatii materiale, din imputernicirea
unei alte persoane (the principal).

Altfel spus, prin contractul de agentie o persoana (agent) se obliga sa actioneze in contul unei
alte persoane (principal sau patron).

Agentii care lucreaza in baza contractului de agency sunt brokerii si factorii.

Brokerul este un agent comercial care, ca reprezentant al principalului, incheie tranzactii
comerciale fara a avea posesia si controlul bunurilor negociate.

in Anglia si S. U. A., brokerii sunt reuniti in asociatii comerciale, pe criteriul tipurilor de mérfuri.

Firmele de brokeri asigura desfacerea marfurilor, ofera garantia executarii ordinelor primite,
calitatea corespunzatoare a marfurilor si finantarea tranzactiilor efectuate. Uneori, in schimbul unei
taxe suplimentare, garanteaza si realizarea tranzactiei.

In comertul cu unele marfuri (de exemplu: cauciucul, lemnul, untul) brokerii sunt intermediari
permanenti. Ei pot chiar monopoliza intermedierea comerciala intre exportator si importator.

Factorul este un intermediar care lucreaza in nume propriu, la fel ca si comisionarul.
Activitatea sa consta in vanzarea bunurilor pe care i le incredinteaza principalul. Asupra acestor bunuri,
factorul are un drept de posesie si control, vanzarea lor producand efecte asupra tertilor de buna
credinta, autorizarea proprietarului fiind prezumata.

Sectiunea 6.Contractul de consignatie

Contractul de consignatie este conventia prin care una dintre partile contractante (consignant)
incredinteaza celeilalte parti (consignatar), marfuri sau obiecte mobile spre a le revinde pe socoteala
consignantului.

In esentd, contractul de consignatie este o varietate a contractului de comision, prin el
urmarindu-se accelerarea desfacerii si apararea in mai bune conditji a intereselor consignantului.

Contractul de consignatie are si unele caracteristici proprii - care justifica recunoasterea sa ca
un contract de sine statator si anume: imputernicirea datad consignatarului consta, intotdeauna, in
vinderea unor bunuri mobile apar{indnd consignantului, apoi, vinderea bunurilor se face pe un pret
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anticipat stabilit de consignant si, in fine, consignatarul este obligat sa remita consignantului suma de
bani obtinuta ca pret al vanzarii sau, daca bunul nu a putut fi vandut, sa restituie bunul in natura.

Obiectul contractului 1l constituie incheierea de catre consignatar, cu tertul, a unor contracte de
vanzare-cumparare pentru vinderea unor bunuri ale consignantului (aceste acte juridice trebuie sa
constituie fapte de comert pentru consignant).

Actele de vanzare-cumparare incheiate de consignatar au ca obiect numai bunuri mobile.

Contractul de consignatie da nastere la anumite obligatii intre parfile contractante, iar prin
incheierea actelor de vanzare-cumparare se nasc anumite obligatii si intre consignatar si terti.

In ce priveste raporturile dintre consignant si consignatar, deoarece in temeiul contractului de
consignatie consignantul il imputerniceste pe consignatar sa incheie anumite acte juridice pe seama
consignantului, intre ei se nasc raporturi juridice asemanatoare celor izvorate din contractul de mandat.

Obligatiile consignantului sunt urmatoarele: sa predea consignatarului bunurile mobile care
urmeaza a fi vandute; sa plateasca consignatarului remuneratia ce i se cuvine; sa restituie
consignatarului cheltuielile facute de acesta in indeplinirea insarcinarii primite.

Sectiunea 7.Contractul de report

Contractul de report consta in cumpararea pe bani gata a unor titluri de credit, care circula in
comert, si in revanzarea simultana, cu termen si pe un pret determinat, de catre aceeasi persoana a
unor titluri de aceeasi specie (art. 74 C. corn.).

Contractul de report este un act juridic complex care cuprinde o dubla vanzare: una care se
executa imediat (atat in privinta predarii titlurilor, cat si a platii pretului), iar cealalta este o revanzare cu
termen si la un pret determinat.

In temeiul contractului de report, o persoand, detindtoare de titluri de credit care circuld in
comert (denumita reportat), da in report (vinde temporar) aceste titluri unei persoane (denumita
reportator, de obicei un bancher), in schimbul unui pref platibil imediat. Dar, prin acelasi contract se
inteleg ca la un anumit termen, reportatorul sa revanda reportatului titluri de credit de aceeasi specie,
primind pretul determinat.

Titlurile de credit date n report nu vor fi identice aceleasi cu cele revandute la termen, ci vor fi
doar titluri de aceeasi specie (de exemplu, actiuni ale aceleiasi banci).

Operatiunea de report este preferata de persoanele care nu vor sa piarda titlurile pe care le
detin si le-au dat doar in report, asa cum se Intdmpla cand ar vinde titlurile pentru a ob{ine suma de
care acestea au nevoie.

Diferenta intre suma data de reportator si cea pe care o incaseaza la termen (denumita report)
este profitul realizat de reportator. in plus, aceasta va primi de la reportator, pentru serviciul prestat, o
remuneratie (denumita pret de report sau premiu).

Contractul de report poate fi folosit nu numai de cel care are nevoie de numerar, ci si de acela
interesat sa defina temporar anumite titluri de credit (cum este cazul celui care este interesat sa ob{ina
0 majoritate intr-o adunare generald), in acest caz, actionarul care detine acele titluri le vinde cu
conditia ca cel care le cumpara sa i le revanda la termen, la un pret determinat. Vanzarea se va face la
pretul nominal, iar la termen, cu ocazia revanzarii, se va incasa un profit de la cel care le-a folosit,
diferenta de suma incasata denumindu-se ,deport".

Contractul de report produce anumite efecte juridice care privesc transferul dreptului de
proprietate asupra titlurilor de credit si fructele civile ale acestora.

Intrucat contractul de report cuprinde dou& operatiuni de vanzare, el opereazd cu dublu
transfer de proprietate asupra titlurilor care fac obiectul sau, care insa se realizeaza la date diferite:
primul transfer are loc la incheierea contractului, iar al doilea, Tn sens invers, la termenul stabilit.

Daca in contractul de report nu s-a prevazut altfel, fructele civile produse de titlurile de credit se
cuvin reportatorului (aceasta, intrucat, ca urmare a incheierii contractului, titlurile de credit au trecut in
proprietatea reportatorului care, in aceasta calitate, culege fructele).

Partile pot conveni insa ca fructele produse de titlurile de credit in cursul duratei contractului de
report sa revina reportatului (art. 74 alin. 4 C. corn.).

In principiu, contractul de report inceteaz& la termenul stabilit de parti. Adica, la scadenta,
reportatorul transmite proprietatea asupra unor titluri de credit de aceeasi specie, iar reportatul va plati
pretul determinat.

Potrivit legii insa, la implinirea termenului pentru revanzare, partile, prin acordul lor de vointe,
pot sa prelungeasca contractul de report pentru o altd durata, cu pastrarea conditiilor initiale ale
contractului (art. 75 C. corn.).

Sectiunea 8.Contractul de cont curent
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Contractul de cont curent este un procedeu tehnic constand in infelegerea partilor ca in loc sa
achite separat si imediat creantele reciproce, izvorate din prestatile facute una catre cealalta,
lichidarea sa se faca la un anumit termen, prin achitarea soldului de catre partea debitoare.

Partile intre care se incheie contractul de cont curent se numesc ,corentisti", iar prestatiile
reciproce pe care si le fac se numesc ,remize" (sau ,rimese"); prestatiile constau in operatiuni prin care
o parte pune la dispozitia celeilalte parti o valoare patrimoniala de orice fel, urmand ca suma cuvenita
transmitatorului sa fie depusa in contul curent, aceleasi lucru petrecandu-se si de partea cealalta.

Din moment ce suma de bani a fost trecuta in cont, ea isi pierde individualitatea, contopindu-se
in masa sumelor inregistrate in cont, la activ sau pasiv, dupa caz. La scadenta se vor aduna ppsturile
de la activ si de la pasiv pentru a se stabili care dintre parti este debitoare si, in aceasta calitate,
trebuie sa achite soldul rezultat.

Contractul de cont produce anumite efecte juridice, unele dintre ele sunt considerate principale
(esentiale), iar altele secundare.

Efectele principale sunt: transferul dreptului de proprietate; novatia; indivizibilitatea si
compensatia.

Prin efectuarea operatiilor in cont, de creditare a transmitatorului si, respectiv, de debitare a
primitorului, cu valoarea remisa, primitorul devine titularul dreptului de proprietate asupra valorii
(marfii).

in sféarsit, contractul de cont curent are ca efect si o compensatie (art. 370 C. corn.). Aceasta
inseamna ca datoriile reciproce ale partilor se sting pana la concurenta debitului si creditorului, urméand
a se plati eventuala diferenta, adica soldul ramas dupa compensatie.

Efectele secundare sunt: curgerea dobanzilor si dreptul la comision si alte cheltuieli.

Desi pana la scadenta (cand se face lichidarea datoriilor reciproce) contul este indivizibil
(nefiind vorba de o creanta exigibila in favoarea uneia dintre parti), totusi pentru fiecare suma inscrisa
curg - de drept - dobanzi, de la data inscrierii si pana la incheierea contului.

Contractul de cont curent inceteaza de drept in urmatoarele cazuri: expirarea termenului
convenit de parti; prin denuntarea uneia dintre parti; prin lichidarea judiciard a uneia dintre parti.
Contractul de cont curent poate insa inceta si la cererea uneia dintre parti.

Sectiunea 9.Contractul de gaj comercial

Contractul de gaj este contractul prin care debitorul remite creditorului sau un bun mobil pentru
garantarea executarii obligatiei cu posibilitatea pentru creditor ca la scadenta, in caz de neexecutare a
obligatiei, sa fie satisfacut cu preferinia din valoarea bunului respectiv (art. 1685 si 1686 C. civ.).

Contractul de gaj dobandeste caracter comercial cand obligatia pe care o garanteaza deriva
dintr-un act juridic pe care legea il considera fapta de comert. Contractul de gaj mai dobandeste
caracter comercial cand este constituit de un comerciant (art. 478 C. corn.), in acest caz contractul de
gaj este o fapta de comert subiectiva (art. 4 C. corn.).

De regula, gajul implica deposedarea debitorului de bunul sau, dar Codul comercial consacra si
anumite cazuri de gaj fara deposedare. Art. 480 alin. 4 reglementeaza doua astfel de cazuri: gajul
asupra produselor solului prinse inca in radacina sau deja culese si gajul asupra materiilor prime
industriale, in stare de fabricatie sau deja fabricate si aflate In fabrici sau depozite.

Se considera gaj fara deposedare si situatia in care remiterea materiala a bunului este
simbolica, cum este cazul gajarii fondului de comert, care se realizeaza prin predarea catre creditor a
titlurilor si documentelor privind fondul de comert.

Contractul de gaj trebuie sa fie transcris, in termen de cinci zile, in registrul special {inut la
instanta judecatoreasca. Gajul fara deposedare (avand ca obiect bunurile respective) este opozabil
tertilor de la data transcrierii in registrul instantei.

Potrivit art. 1686 C. civ., contractul de gaj (in general) trebuie constatat printr-un inscris care sa
arate suma datorata, felul si natura lucrurilor gajate, inscrisul constatator al gajului depunandu-se si
pastrandu-se intr-o mapa speciala la notariat.

Forma scrisa si inregistrarea contractului de gaj nu sunt conditii de validitate, ci formalitati prin
care se asigura dreptul de preferinta al creditorului gajist fata de alti creditori ai debitorului.

Gajul comercial poate avea ca obiect orice bun ,corporal sau incorporal". Daca obiectul gajului
il constituie o creanta, legea cere, pe langa forma scrisd a contractului, si remiterea inscrisului
constatator al creantei.

Contractul de gaj da nastere la anumite drepturi si obligatii care insa, dat fiind caracterul
unilateral al acestui contract, il privesc numai pe creditorul gajist.

In cazul nerespectdrii de catre debitor a obligatiei garantate prin gaj se pune si problema
realizarii gajului de catre creditorul gajist.
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Sub raportul drepturilor creditorului gajist, acestea sunt: dreptul de a retine bunul care
constituie obiectul gajului pana la executarea de catre debitor a obligatiei garantate si dreptul de a
revendica bunul care constituie obiectul gajului de la orice persoana s-ar afla fara voia sa.

Sectiunea 10.Contractul de factoring

Pe plan international, pentru accelerarea operatiunilor de finantare a productiei au luat o
deosebita extindere operatiunile de vanzare prin negocierea facturilor (factoring).

Contractul de factoring este acel tip de contract prin care o persoana (aderentul) cedeaza
creantele sale unui tert (factorul) ce se obliga sa preia activitatea de incasare, in schimbul unui
comision.

Cedarea se realizeaza prin intermediul unei subrogari conventionale, prin simpla transmitere a
facturilor, fara nici o alta formalitate, factorul devenind proprietarul creantelor.

In relatiile comerciale internationale, recurgerea la contractul de factoring este influentata si de
diversitatea prevederilor legale din diferite tari, referitoare la transmiterea creantelor si determinarea
legii aplicabile.

Contractul de factoring implica, in afara de aderent (vanzatorul de bunuri sau furnizorul de
servicii) si factor (cesionarul creantelor) si pe client (persoana care a cumparat marfa sau a beneficiat
de serviciile respective).

Operatiunile de factoring sunt de doua feluri: factoring la scadenta, maturity factoring (factorul
plateste facturile la data scadentei lor) si factoring traditional (obisnuit), old line factoring (factorul
plateste creantele imediat).

Factoring-ul obisnuit este un mijloc de finantare pe termen scurt, incasdndu-se imediat
valoarea facturilor cedate. Datorita simplificarilor in activitatea contabila, factoring-ul constituie si o
modalitate de gestiune economica.

In ceea ce priveste natura sa juridicd (pentru a se putea determina regimul aplicabil), contractul
de factoring prezintd asemanari cu ,cesiunea de creanta" si ,scontul", cu care totusi nu se confunda,
date fiind trasaturile sale specifice.

Factoring-ul constituie un contract original complex reprez. o operatie de finantare comerciala.

Clauzele conventiei fiind stabilite de cesionarul creantelor, contractul de factoring este un
contract de adeziune, cu caracter ,intuita personae”. El este un contract cu titlu oneros si cu executare
succesiva.

Tn contractul de factoring se poate include si o clauza de exclusivitate, in baza céreia aderentul
cedeaza creantele in totalitatea lor (integral, global).

Efectele contractului de factoring sunt multiple: factorul are obligatia de a plati creantele care i-
au fost transferate de aderent. Ca urmare a subrogarii, el trebuie sa incaseze facturile cedate si,
eventual, sa suporte riscurile financiare (insolvabilitatea), in calitate de proprietar al creantelor, factorul
nu dispune de nici un drept de regres impotriva aderentului. Numai in situatia deosebita a inexistentei
creantei, el are o actiune in repetitiune a platii nedatorate.

Sectiunea 11.Contractul de forfaiting

Mobilizarea creditelor de catre exportatori poate fi realizata prin cedarea drepturilor de creanta
incorporale in titluri de credit (in special in cambii si bilete la ordin); firmele comerciale, industriale etc.,
care prezinta bancilor spre scontare cambii sunt creditate de catre institutile bancare respective,
creditul de scont ce se acorda acestor firme avand o valoare egala cu cea a cambiilor, din care se
scade taxa (scontul) calculatd asupra valorii nominale a cambiilor in functie de perioada aferenta
intervalului de timp de la scontare si pana la scadenta lor.

La randul lor, bancile comerciale isi pot reintregi lichiditatile lor rescontand cambiile la banca
centrala.

In mod schematic, aceasta forma de finantare se reduce la doua operatiuni distincte: *

a) scontarea, prin care beneficiarul transmite o cambie catre o teria persoana (de regula o
bancd), in vederea incasarii contravalorii ei, Thainte de scadenta; pe aceasta cale, beneficiarul cambiei
incaseaza suma inscrisa pe titlu, diminuata cu taxa scontului, precum si cu comisionul perceput de
banca pentru acoperirea diverselor riscuri generate de asemenea operatiuni;

b) rescontarea, prin care o cambie definutd de o banca comerciala (prin scontare) este
transmisa unei banci centrale in schimbul unei taxe de rescont (sau taxa oficiala a scontului) care, de
regula, se stabileste in functie de cerintele politicii economice a statului respectiv.
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Formula clasica a mobilizarii creditelor pe calea scontului prezinta, pentru exportatorii definatori
de titluri de credite sub forma cambiilor, inconveniente in realizarea operatiunii (tergiversarea
operatiunilor de scontare datorita verificarilor multiple). Ca urmare, pe calea unor tehnici financiar-
bancare s-a urmarit inlaturarea acestor inconveniente prin realizarea unei forme noi de transmitere a
titlurilor de credit cunoscute sub denumirea de forfaiting. Pentru efectuarea unor asemenea operatiuni
au fost infiintate institutii financiare specializate.

Sectiunea 12.Contractul de leasing

Un prim pas in patrunderea intelesului termenului de leasing il constituie o analiza a ratiunilor
care au stat la baza aparitiei acestui tip de contract si a necesitatilor carora trebuie sa le raspunda.

Astfel, inca din antichitate a fost observat faptul ca un bun aduce beneficii prin utilizarea sa,
fara ca dreptul de proprietate in sine sa contribuie in vreun fel. De altfel, folosinta unui lucru nu este
neaparat conditionata de calitatea de proprietar a utilizatorului. La baza evolutiei contractului de leasing
sta fiducia, o forma de credit existenta Tn dreptul roman prin care creditorul isi asigura recuperarea
creditului rezervandu-si dreptul de proprietate asupra unui bun al imprumutatului, urmand a retransmite
acest drept imprumutatului dupa achitarea datoriei. Acest transfer de proprietate nu era intotdeauna
insotit si de remiterea efectiva a bunului catre creditor, beneficiarul imprumutului devenind un detentor
precar, mai exact un chiriag, avand in vedere ca platea periodic o anumitd suma cu titlu de chirie
pentru folosinta bunului.

Nu exista o continuitate in evolutia acestui tip de act juridic, specific dreptului roman, catre
actualul contract de leasing, aparut in a doua jumatate a secolului al XIX-lea intr-o forma care sa
prefigureze ceea ce intelegem acum prin acest termen. Cu toate acestea, asemanarile existente intre
fiducia si leasing ar putea sa ne ajute in determinarea naturii juridice a acestui contract, cel putin la
nivel teoretic.

Desi o prima aparitie a termenului lease este legatda de inchirierea aparatelor telefonice
abonatilor, contractul de care ne ocupam s-a dezvoltat initial cu precadere in sfera imobilelor, o
oarecare dezvoltare in zona bunurilor mobile consemnéndu-se in perioada 1950-1952, in S.U.A.

Desi intens folosit Tn ultimele decenii in S.U.A. si statele Europei occidentale, contractul de
leasing reprezintd inca o noutate in tara noastra, atat din punct de vedere economic céat si juridic;
cadrul legal si practica Tn domeniul leasing-ului prezinta inca unele deficiente, cu atat mai mult cu cat
doctrina si jurisprudenta romaneasca in acest domeniu sunt practic inexistente.

In momentul de fat4, leasing-ul reprezinté solutia optima pentru intreprinderile care incearcs s&
se dezvolte, necesitand achizitii de noi utilaje si echipamente, dar nu au puterea financiara ceruta de
un asemenea proces. Prin aceasta modalitate de finantare se evita si contractarea de credite de la
banci, credite care presupun garantarea lor cu bunuri mobile sau imobile.

In lipsa unei literaturi juridice romanesti cu traditie in domeniul leasing-ului nu ne ramane decat
sa preluam definitia acestui contract din experienta celor care folosesc aceasta forma de finantare de
suficient timp pentru a avea o reprezentare cat mai corecta a acestei notiuni.

Sectiunea 13.L Contractul de licenta de brevet de inventie

Contractul de licenta de brevet de inventie este contractul prin care una dintre parti,
Jlicentiatorul", transmite celeilalte parti ,licentiatul" dreptul de folosin{a asupra unei inventii proteguite
printr-un brevet de inventie, in schimbul unui pretf, imprimandu-i astfel un caracter oneros.

Inventia constituie orice creatie stiintifica sau tehnica, care prezinta noutate absoluta fata de
stadiul cunoscut al tehnicii mondiale, care nu a mai fost brevetata sau facuta public, in tara sau in
strainatate, pana la acea data.

Brevetul de inventie este documentul prin care se recunoaste unei persoane fizice sau juridice
dreptul asupra unei anumite inventii.

Brevetele pot fi de doua feluri: brevete de inventii principale care se acorda pentru inventii ce
pot fi transpuse in practica Tn mod independent de alte inventii si brevete complementare, care se
acorda in cazul inventiilor care perfecteaza o inventie principald inregistrata, ridicAndu-i valoarea
tehnico-economica. Dependenta care exista intre aceste doua genuri de inventii face ca pentru
aplicarea celor complementare sa fie necesar acordul titularului de brevet privind inventia principala.

Cunoasterea perioadelor de valabilitate a brevetelor de inventii in diverse state prezinta o
importanta deosebita, deoarece dupa expirarea acestei perioade, inventia intra in domeniul public,
putand fi folosita de oricine, fara sa mai fie necesar acordul fostului titular.
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Contractul de licenta de brevet de inventie prezinta numeroase avantaje pentru licentiat:
realizarea de economii valutare prin reducerea importurilor de marfuri similare; introducerea rapida a
unor tehnici avansate; promovarea exporturilor produselor realizate sub licenta etc.

Contractele de acest fel au clauze proprii: clauza teritoriala, clauzele privind asistenta tehnica si
comerciald, durata contractului, conditile in care contractul poate fi extins si reinnoit, garantiile si
raspunderea reciproca a partilor, conditiile de forta majora, risc etc.

In contractele de licentd se adoptd un sistem combinat de platd a pretului, constand din: o
suma globala initiala; un procent (royalty) calculat asupra valorii productiei sau a vanzarilor (o plata
periodica).

La incheierea contractelor de licentiere de brevete de inventie prezinta importanta cercetarea
statutului juridic al inventiei, respectiv perioada pentru care este protejata prin brevet.

Sectiunea 14. Contractul de transfer de know-how

Contractul de know-how este contractul prin care o parte transmite celeilalte pari, contra unui
pret, cunostintele sau procedeele tehnice pe care le detine si care nu au fost brevetate sau nu sunt
brevetabile, necesare fabricarii unui anumit produs, comercializarii lui, sau prestarii unui anumit serviciu
de o0 maniera necunoscuta pana la acea data de beneficiarul transferului.

Acest transfer ("know-how") provine de la expresia ,the know-how to do it" (a sti cum sau in ce
fel sa se faca).

Spre deosebire de inventii, know-how-ul nu implica neaparat conditia noutatii absolute, fiind
suficient ca detinatorul unor cunostinte sa faca un lucru mai bine decat o persoana interesata sa-i
achizitfioneze aceste cunostinte, pentru a ne afla in faia unui know-how (aceasta nu inseamna ca
know-how-ul nu poate fi o noutate absoluta pe care insa detinatorul lui nu doreste sa-1 breveteze,
datorita formalitatilor multiple si temerii de a nu fi divulgate cunostintele respective).

Caracteristic know-how-ului este faptul ca el se poate materializa sub multiple forme, printre
care: o perfectionare tehnica, un model nou realizat, o formula sau un plan, note scrise (detaliate sau
restranse) de aplicare a unui procedeu sau unei tehnologii, o formula noua organizatoricad sau de
comercializare etc.

Dat fiind faptul ca exista in cele mai multe cazuri o interferenta a operatiunilor de licenta, know-
how, Consulting si engineering, contractul de know-how poate fi independent sau asociat cu alte
contracte. Astfel, sunt cunoscute: contractele de know-how pur (cand transferul nu este legat sau
conditionat de nici o alta operatiune tehnico-economica) si contractele de know-how combinat (cand se
realizeaza si transferul prin cesiune sau licenta al unei inventii).

Una din problemele specifice deosebit de importanta in perioada negocierii o prezinta apararea
secretului asupra cunostintelor care fac obiectul contractului, dat fiind faptul ca know-how-ul nu este
protejat prin brevet, ca in cazul inventiilor, in acest sens, sunt necesare angajamente reciproce scrise
sau unele garantii (scrisori de garantii bancare, cautiuni etc.). Prin asemenea antecontracte si garantii
beneficiarul potential se obliga ca in cazul in care se foloseste de secretele cunostintelor ce i-au fost
comunicate, fara sa incheie contractul de know-how, sa plateasca suma stipulata si, respectiv, garantia
constituita devine executorie.

Clauzele specifice, inclusiv cele privind stabilirea pretului, sunt la fel ca in cazul contractului de
licenta de brevete, cu precizarea ca in frecvente cazuri pretul este stabilit printr-o suma globala.

Efectele contractului de know-how sunt cele la care ne-am referit mai inainte. Totusi, pentru o
mai sistematica prezentare vom face o reluare a lor.

Furnizorul sau transmitatorul are, in principal, obligatile urmatoare: sa transmita anumite
cunostinte tehnice; sa acorde beneficiarului garantii asupra rezultatului; dreptul exclusiv de folosinta;
asistenta tehnica; dreptul de folosire a marcii de fabrica a transmitatorului.

La randul sau, beneficiarul sau dobanditorul are si el obligatii si anume: plata pretului;
pastrarea secretului; mentinerea calitatii produselor obiinute.

Plata pretului poate consta intr-o suma.de bani, in produse sau alte cunostinte tehnice (in
schimb). lar, atunci cand plata se face printr-o suma de bani, aceasta poate fi globala, forfetara sau
cote parti din valoarea productiei rezultate.

Pastrarea secretului, in absenta brevetului, consta Tn obligatia beneficiarului de a nu divulga si
altor persoane informatiile pe care le-a primit de la transmitatori.

Contractul de know-how inceteaza la expirarea termenului stipulat, prin denuntare sau reziliere.
Sectiunea 15.Contractul de concesiune

Contractul de concesiune exclusiva este operatiunea prin care o persoana (concedentul) vinde
marfuri unei alte persoane (concesionarul) care, la randul sau le revinde clientelei locale pe care si-o
formeaza.
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Concesionarul are o dubla calitate, de cumparator si de revanzator, el lucrand in nume si pe
cont propriu (prin aceasta trasatura specifica, concesiunea se deosebeste de contractul de
reprezentanta, ntrucat reprezentantul nu cumpara si revinde pe contul sau, ci se rezuma sa
indeplineasca acte de comert in numele si in contul reprezentantului); beneficiul concesionarului se
realizeaza prin diferenta de pret dintre cel de cumparare si cel de vanzare.

Contractul de concesiune prezintd avantaje pentru ambele parti, astfel:

Concedentul 1si mareste volumul vanzarilor, patrunzand pe noi piete fara sa investeasca
fonduri intr-o retea proprie de comercializare: viteza de rotatie a fondurilor circulante creste prin efectul
cumpararii marfurilor de catre concesionar (si nu predarii lor in depozit ca in cazul reprezentarii si al
consignatiei).

In ceea ce-1 priveste pe concesionar: are avantajul c&, beneficiind de marca de fabricd a
concedentului, Tsi asigura monopolul comercializarii acelor marfuri, pe o raza teritoriala stabilita,
evitand concurenta altor firme; prin contract concedentul se obliga sa aprovizioneze pe concesionar in
mod ritmic si, uneori, in conditii avantajoase de credit pe care concesionarul nu le-ar putea obtine de la
alti producatori.

Contractul de concesiune are trasaturi proprii, care-1 disting de mandat si comision, el
putdndu-se prezenta In mai multe variante si putdndu-se incheia cu clauza de exclusivitate a
aprovizionarii sau a vanzarii. Aceste trasaturi sunt urmatoarele:

Dubla legatura de exclusivitate prin care concedentul se obligd sa vanda anumite marfuri, iar
concesionarul sa le cumpere si revanda clientelei sale.

Activitatea concesionarului se desfasoara in mod independent.

Retributia concesionarului consta in diferenta dintre pretul de cumparare si cel de revanzare.

Durata concesiunii este, in principiu, pe termen de un an.

Contractul de concesiune are urmatoarele efecte:

Concedentul are obligatia sa vanda intr-o zona determinata numai concesionarului, trebuind, in
plus, sa asigure o aprovizionare ritmica, precum si conditii de credit avantajoase;

Concesionarul este obligat sa comercializeze marfurile stabilite prin contract si sa nu faca
concurenta concedentului prin vanzarea de produse similare apartindnd altor producatori. Pentru
realizarea eficientei necesare, concesionarul poate fi {inut s& asigure un anumit rulaj, sd organizeze
publicitatea comerciala, sa efectueze service-ul dupa vanzare etc.

Concesiunea exclusiva poate necesita si incheierea unui contract de depozit, caz in care
concesionarul, ca depozitar de data aceasta, va avea indatorirea sa conserve marfurile primite si sa le
restituie la termen.

Incetarea contractului de concesiune survine la implinirea termenului sdu prin reziliere.

Concesiunea poate fi reinnoita (findndu-se, desigur, seama de rezultatele obtinute), refuzul de
reinnoire putand da loc la daune interese, dar numai in situatia in care este vorba de un abuz de drept,
in cazul cand contractul de concesiune nu a mai fost reinnoit, concesionarul este liber sa preia o alta
concesiune, chiar similara, utilizand reteaua comerciala existent.

Sectiunea 16.Contractul de franciza

Contractul de franciza, denumit mai simplu franciza, a cunoscut una din cele mai
spectaculoase evolutii dintre toate tipurile de contracte utilizate in domeniul afacerilor internationale.

Succesul extraordinar pe care franciza |-a cunoscut ca instrument de cooperare internationala
se explica, in principal, prin actiunea concentrata a doi factori:

- primul este tendinta de globalizare a economiei mondiale;
- al doilea este tendinfa de fragmentare si diminuare a riscurilor in afaceri.

Franciza este, prin excelenta, sistemul cel mai dezvoltat de unificare economica internationala,
constituind suportul ideal pentru transferul international de conceptii manageriale, tehnologice si know-
how, fiind tocmai conceput pentru a raspunde tendinielor generale de globalizare a economiei
mondiale si unificare a pietelor.

Daca primul factor este evident, referitor la cel de-al doilea, hotarator in afirmarea francizei, il
reprezinta partajarea si denumirea riscurilor in afaceri, prin aparifia si propagarea internationala a
crizelor economice de pe o anumita piata sau dintr-o anumitd zona economica care pot fi evidente prin
crearea unor politici globale care sa aiba in vedere tocmai gestionarea riscurilor.

Franciza ofera avantajul Tmpartirii riscurilor intre francizori si beneficiari, care sunt doua
subiecte de drept comercial independente financiar cu gestiune si contabilitate proprie.

Asa cum se prezinta in momentul de fata, franciza este mijlocul cel mai bun de investire si de
restructurare a unei economii nationale, avand meritul de a mobiliza capitalurile locale si in acelasi timp
de a sprijini intreprinderile mici si mijlocii, asigurandu-le succesul comercial, agsa cum s-a intamplat in
Europa Centrala si de Est, care reprezinta in opinia scepticilor piete cu un grad mare de risc.
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Disputa referitoare la locul de si data aparitiei permanenta, insa in mod cert si-a cunoscut
dezvoltarea si diversificarea in Statele Unite ale Americii, denumita “franchising” care reprezinta o noua
forma de distribufie plecand de la cuvantul “franc”, de origine franceza.

Legislatia antitrust americand de la inceputul acestui secol interzicea vanzarea directa a
automobilelor catre utilizatori, concesiune din care a aparut apoi un contract similar cu cel de franciza.

Incepand cu anii ’50 diversificarea continud a domeniilor in care a patruns noul sistem de
distributie cuprinde piata americana a restaurantelor, a inchirierilor de automobile, a hotelurilor,
intermedieri mobiliare, confectii, etc.

Din alta perspectiva dezvoltarea necontrolata a acestui sistem a dat nastere si la abuzuri, astfel
incat la 21.10.1979, prin legea federala “Full Disclosure Act’, se aduceau numeroase restrangeri
libertatii francizorului de a crea si impune beneficiarilor contractele dorite. Acest act normativ impunea
francizorului sa furnizeze anumite informatii precontractuale beneficiarului despre modelele, know-how-
ul si experienta sa precum si despre trecutul sau juridic.

In lipsa unei reglementari legale speciale sau a unor clauze contractuale exprese, obligatiile
asumate vor fi interpretate conform regulilor aplicabile contractelor de baza carora le apartin dupa
natura lor. Spre exemplu, drepturile si obligatiile beneficiarului asupra semnelor de atragere a clientelei,
apartinand furnizorului, vor fi supuse regulilor care guverneaza licentele.

Totusi, cum aratam, toate drepturile si obligatile au o cauza unica si sunt interdependente,
imprejurare producatoare de efecte importante in ce priveste executarea obligatiilor contractuale si/sau
neexecutarea voluntara.

Vom exemplifica in continuare diferentierea francizei fata de unele contracte apropiate:

a) Franciza — asocierile voluntare

Franciza se delimiteaza de asocierile voluntare, formate de catre comerciantii detailisti Tn jurul
unui angrosist. Aceasta forma de distribufie aparuta in SUA n anii '20 a cunoscut o evolutie pana catre
anii ’50, insa din cauza neajunsurilor create de raporturile de dependenta accentuata, a fost treptat
abandonata, fapt ce a condus la disparitia aproape totala a acesteia in cursul anilor 70, fiind Tnlocuita
de retelele francizate sau de sistemul sucursalelor.

Spre deosebire de franciza, asocierea voluntara nu are ca element esential existenta unui
know-how.

b) Franciza — concesiune exclusiva

Cel mai apropiat de contractul de franciza este contractul de concesiune exclusiva, considerat
unul din cele mai evoluata sisteme de distributie.

Urmarea numeroaselor elemente comune care existd intre cele doua contracte, unii autori au
confundat cele doua figuri distincte, iar altii au considerat franciza doar o varietate a concesiunii. Au
fost si autori care au vazut in franciza tot o forma de distributie prin concesiune, insa forma cea mai
recenta a acesteia.

Cel mai important punct de vedere, la care achiesam prezinta in mod just asemanarile, insa
evidentiaza si diferentele care exista intre contractul de franciza si contractul de concesiune.

Confuzia intre cele doua contracte provine din asemanarea obiectului contractului de
concesiune cu obiectul contractului de franciza de distributie.

Comparand cele doua contracte constatam ca in vreme ce pentru unul anumite clauze sunt
esentiale, pentru celalalt sunt doar clauze accesorii. Astfel, clauzele despre asistenta comerciala si
tehnica sau licentierea Insemnelor de atragere a clientelei sunt inerente contractului de franciza, insa
doar accesorii contractului de concesiune. Invers, clauza de exclusivitate care poate lipsi intr-un
contract de franciza este esentiala intr-un contract de concesiune.

Contractul de franciza are, in principal, ca obiect, punerea la dispozitia beneficiarului a unor
semne de atragere a clientelei, a unor tehnici comerciale incercate si verificate in practica care au adus
succes francizorului si transmiterea permanenta a acestui know-how catre beneficiar. Elementele
definitorii francizei nu se regasesc in obiectul unui contract de concesiune exclusiva care se poate
realiza fara asistenta, fara transfer de cunostinte sau tehnici de la concedent la concesionar.

Nu n ultimul rAnd, asa cum am aratat anterior, doar o forma a francizei mijloceste distributia de
produse, franciza avand o sfera mai larga de utilizare fiind si un instrument in oferirea de produse.

c) Franciza — distributia selectiva

Franciza se diferentiaza si de sistemul de distributie selectiva, definit ca acea operatiune prin
care un furnizor isi selecteaza distribuitorii dupa calitatile lor comerciale. Distributia selectiva nu
presupune know-how, si nici transmiterea de insemne, ori acordarea de asistenta distribuitorilor.

Distribuitorii nu sunt {inuti la plata unor redevente catre furnizor. Distinctiile facute in raport de
concesiunea exclusiva sunt aplicabile si in acest caz.

Sistemul de distributie selectiva are ca obiect, in general, distributia produselor de lux, de mare
prestigiu si de inalta tehnologi
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Subiectele contractului de franciza

A) Francizorul. Francizorul, conform raportului contractual, este partea obligatd sa asigure
beneficiarului folosinta Tnsemnelor de atragere a clientelei, un know-how verificat si asistenta tehnica
si/sau comerciala in schimbul carora primeste de la beneficiar o redeventa periodica

Astfel spus, francizorul este titularul conceptului francizabil. Din definitie rezultd urmatoarele
atribute ce 1l caracterizeaza:

a) Calitatea de comerciant

0. G. nr. 52/1997, in art. 1 (1) lit. b, defineste francizorul ca fiind “un comerciant care:

- este titularul drepturilor asupra unei marci inregistrate; drepturile trebuie sa fie exercitate pe
o durata cel putin egala cu durata contractului de franciza;

- confera dreptul de a exploata ori de a dezvolta o afacere, un produs, o tehnologie sau un
serviciu;

- asigura beneficiarului o pregatire initiala pentru exploatarea marcii inregistrate;

- utilizeaza personal si mijloace financiare pentru promovarea marcii sale, cercetarii si
inovatiei, asigurand promovarea si viabilitatea produsului”.

La cele de mai sus, prin art. 1 alin. 1 din lege se completeaza imaginea francizorului aratandu-
se ca este o persoana fizica sau juridica independenta din punct de vedere financiar fata de beneficiar.

Dintre atributele legale ale francizorului ne oprim mai intadi asupra aceluia de comerciant prilej
cu care vom analiza detaliat caracterul comercial sau necomercial al contractului de franciza

b) Calitatea de titular al unor semne comerciale

Ordonanta concentreaza intregul pachet de semne de atragere a clientelei care ar putea
constitui franciza, intr-unul singur, anume cel de marca. Cu siguranta nu sa dorit limitarea cuprinsului
francizei doar la mari excluzandu-se celelalte semne de atragere a clientelei (numele comercial si
emblema), ci doar sa urmarit determinarea scopului economic, principal, al francizei — acela de a
promova pe piata un produs sau un serviciu. Francizorul trebuie sa fie titularul drepturilor asupra
drepturilor transmise — marca, nume comercial, emblema.

Ce semnificatie are notiunea de “titular al drepturilor” asupra unei marci Tnregistrate din
reglementarea indicata? Desi, in mod obisnuit, prin titularul drepturilor se desemneaza persoana
detinatoare a dreptului de proprietate sau a altui drept real, in cazul francizei notiunea acopera si pe
detinatorul dreptului de folosinta exclusiva asupra unei marci, in baza unui contract de cesiune sau de
licenta, pentru o durata si un spatiu determinat.

Acest drept de folosinta exclusiva se dobandeste Tn baza unui contract principal de franciza
incheiat cu titularul dreptului exclusiv si da dreptul beneficiarului sa incheie contracte de subfranciza in
zona oferita Tn exploatare exclusiva.

B) Beneficiarul. Beneficiarul (francizatu) este acea parte care, in schimbul semnelor distinctive
si a asistentei tehnice si/sau comerciale, plateste catre francizor anumite sume cu titlu de redeventa,
alaturi, dupa caz, de taxele de intrare in retea si taxele de publicitate.

Beneficiarul, este conform legii, un comerciant, sub rezerva aplicatilor necomerciale ale
francizei.

Conform definitiei legale oferita de O. G. 52/1997 in art. 1 lit. c, “beneficiarul este un comerciant
persoana fizica sau juridica, selectionat de francizor, care adera la principiul omogenitatii retelei de
franciza, asa cum este ea definita de catre francizor.”

Se constata ca legea nu aduce nici o limitare formei de exercitare a comertului prin intermediul
francizei. Astfel, beneficiarul este liber sa aleaga intre forma asociata, ca persoana juridica, sau forma
individuala, ca persoana fizica. Evident, majoritatea beneficiarilor sunt persoane juridice, ratiunile
acestei optiuni excedand naturii contractului de franciza, {indnd mai mult de argumente comerciale.

In situatia unui comert de mici dimensiuni, beneficiarii pot opta pentru forma individuald, ca
persoana fizica. Aceasta forma de a face comert se preteaza cel mai bine la asa numitele francize
mobile, in care beneficiarul se deplaseaza intr-o zona oferita in exclusivitate.

Sectiunea 17.Contractul de depozit

Contractul comercial de depozit este un contract in virtutea caruia o parte (deponent) preda in
pastrarea si conservarea celeilalte parti (depozitar) marfuri pe care acesta din urma se obliga sa le
restituie la termenul convenit.

Spre deosebire de contractul civil de depozit care este gratuit (art. 1539 C. civ.), contractul
comercial de depozit este in toate cazurile oneros, pretul prestatiei efectuate de depozitar fiind
determinat de volumul, valoarea si termenul de depozitare a marfurilor.

Fiind un contract real, contractul comercial de depozit nu se formeaza decat in urma predarii
efectiva a marfurilor in posesia depozitarului care, avand obligatia profesionala de a le conserva, isi
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asuma raspunderea contractuala corespunzatoar (de asemenea, depozitarul se obligd sa nu
foloseasca marfurile si sa pastreze secretul operatiei).

Daca nu restituie la termen marfurile solicitate de deponent, depozitarul isi asuma riscul, daca
acestea pier din cauza de forta majora, avand obligatia sa raspunda pentru daunele-interese formulate
impotriva lor.

Constituind acte de comert, depozitarea marfurilor in depozite are importante functii in comertul
international, printre care principala este aceea ca Tinlesneste véan-zare-cumpararea datorita
documentului pe care il elibereaza depozitarul la primirea marfurilor, denumit ,recipisa-warant". Acest
document constituind titlu de credit faciliteaza vanzarea marfurilor pe care le reprezinta, deoarece,
transmiterea lor se face prin ,andosare (gir)" posesorul lui legal fiind proprietarul lor.

Warantul faciliteaza si obtinerea de credite, depunerea lui la banca creditoare constituind un
gaj asupra marfurilor aflate in depozit.

Sectiunea 18 Contractul de transfer de tehnologie

Transferul de tehnologie constituie o forma de cooperare economica internationala care, intr-o
acceptiune larga cuprinde transferul de mijloace tehnice, procedee si cunostinte de specialitate etc.,
necesare pentru fabricarea unui produs.

Contractele de transfer de tehnologie pot avea ca obiect o gama larga de bunuri corporale si
incorporale, precum si prestari de servicii, cum ar fi: livrari de linii de fabricatie; construirea de uzine
complete; acordarea de licente de brevete de inventie; transfer de know-how; asistenta tehnica etc.

Contractele de transfer de tehnologie generalizeaza, de obicei, relatii mai indelungate si mai
diversificate decat contractele uzuale referitoare la furnizarea de instalatii si masini.

Vom examina, in mod succint, modalitatile de comercializare a procedeelor tehnice, care
includ contractul de licen{a de brevete de inventii si contractul de transfer de know-how.

Procedeele tehnice de fabricatie sunt detinute de posesorii lor sub forma de brevete de inventie
sau sub aceea de know-how.

Constituind un drept de proprietate industriald, brevetele de inventie (denumite patente in
dreptul tarilor anglo-americane si a altor state) pot fi comercializate pe calea cesiunii sau licentierii
(sinonima cu vanzarea bunului incorporai pe care il constituie un brevet de inventii).

Prin cesiunea cu titlu oneros a brevetului de inventie se intelege transferarea de la vanzator la
cumparator a tuturor drepturilor patrimoniale care decurg din brevetul respectiv (drepturile care se
transfera sunt: dreptul exclusiv de folosin{a a inventiei, dreptul de a acorda licente, dreptul de a urmari
contrafacerile).

In ceea ce priveste know-how-ul, modalitatea de comercializare a acestuia o constituie
transferul lui, atat prin contract comercial, cat si, mai ales, prin integrarea lui in contractele de exporturi
complexe.

Contractul de licenta de brevete de inventie este acel contract prin care se transmite dreptul
de folosinta a unui brevet de inventie.

Clauzele proprii contractelor de licentad sunt: clauza editoriala, clauze privind asistenta tehnica
si comerciald, durata contractului, conditiile Tn care contractul poate fi extins, garantiile si raspunderea
reciproca a partilor etc.

In contractele de licenta se adopta, de obicei, un sistem combinat de plat& a pretului constand
din: o suma globala initiala si un procent (royalty) calculat asupra valorii productiei sau a vanzarilor.

Prezinta importanta statutul juridic al inventiei, respectiv perioada care este protejata prin
brevet (dupa expirarea acestei perioade, inventia intrand in domeniul public, deci putand fi folosita de
oricine fara sa mai fie necesar acordul fostului titular).

Contractul de transfer de know-how are drept specific transferul de cunostinte, notiunea de
know-how cuprinzand ansamblul formulelor, definitiilor tehnice, documentelor, desenelor si modelelor,
retetelor tehnice, procedeelor sau tehnologiilor.

Clauzele specifice contractului de transfer de know-how, inclusiv cele privind stabilirea pretului,
sunt asemanatoare sau identice celor contractului de licenta de brevete.

Intre contractul de transfer de know-how si cel de licentd de brevete exista unele interferente.
Astfel, prin contractul de licenta, titularul brevetului de inventie acorda beneficiarului dreptul de folosinta
a inventiei sale brevetate, fara a avea obligatia de a Tmpartasi beneficiarului toate informatiile necesare
pentru valorificarea in practica a licentei obtinute. Ca atare, prestarea serviciilor care in ansamblul lor
(informatii tehnice, documentari tehnologice etc.) asigura aplicarea practica a procedeelor sau a
tehnologiilor achizitionate, constituie obiectul contractului de know-how.

Sectiunea 19 Contractul de consulting si de engineering

Contractul comercial de consulting si engineering este contractul prin care o parte (prestator)

se obliga fata de cealalta parte (client) ca, in schimbul unui pret, sa dea consultatiile tehnice de
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specialitate si sa asigure asistenta tehnica privind realizarea unui anumit obiectiv industrial, social etc.
Dupa cum se poate observa, este vorba de doua activitati distincte: consulting si engineering.

Consulting-ul este o activitate de consultare care cuprinde o sfera larga de operatiuni, si anume
studierea si cercetarea, in folosul beneficiarului, a posibilitatilor tehnice si comerciale, raportate la
stadiul actual al stiintei si practicii, intr-un anumit domeniu (exceptandu-se, totusi, participarea la luarea
deciziilor).

Engineering-ul este un complex de operatiuni, prealabile sau concomitente, de conceptie si
elaborare, precum si de coordonare si executare a proiectelor si lucrarilor pentru realizarea unui sau
unor obiective. Astfel de operatiuni se indeplinesc in doua faze: faza de studii, care include cercetarile
in baza careia se elaboreaza un proiect; faza de executare, care cuprinde realizarea sau punerea in
functiune a unui obiectiv.

Sfera larga a operatiunilor ce se efectueaza in baza contractului de consulting-engineering,
care merge de la simple consultatii pana la realizarea unor proiecte sau chiar infaptuirea fizica a unor
obiective, impune o stabilire riguroasa a obiectului contractului, domeniul sau de cuprindere trebuind a
fi determinat printr-o descriere cat mai exacta posibil.

In ceea ce priveste efectele contractului de consulting-engineering, acestea sunt in functie de
specificul (forma, continutul) contractului incheiat, societatea respectiva trebuind sa-si indeplineasca
obligatiile asumate prin conventie, respectand indicatiile beneficiarului.

In linii generale, obligatiile societatii pot fi urmatoarele: efectuarea de studii; prestarea de
asistenta tehnica; conducerea realizarii obiectivului lucrarilor de montaj; predarea documentatiei
obiectivului; garantarea functionarii si capacitatii obiectivului; pastrarea secretului informatiilor si
realizarilor etc.

Clientul (beneficiarul) are, in principal, obligatia de a plati pretul si a preda toate datele si
informatiile cerute. De asemenea, el poate fi obligat sa presteze unele servicii, sa furnizeze anumite
materiale sau produse ori sa obtina autorizatiile si avizele necesare.

Plata pretului se face numai de client (beneficiar). Valoarea retributiei include si cheltuielile cu
caracter permanent, intreprinse de societate pentru sporirea potentialului tehnico-stiintific.

Raspunderea partilor pentru neexecutarea obligatiilor asumate prin contractul de consulting-
engineering va fi angajata, in raport cu intinderea si caracterul obligatiilor asumate, platind daune-
interese si penalitati.

Astfel, societatea raspunde numai daca a savarsit o greseala profesionala (adica, numai n
masura Tn care, datorita culpei societatii, s-a cauzat o paguba); clientul (beneficiarul) raspunde pentru
neplata pretului, dar si pentru respectarea dreptului de proprietate industriala si intelectuala a societatii,
precum si pentru exactitatea datelor transmise.

Sectiunea 20 Contractul de reexport

In comertul international, Tn cadrul categoriilor de operatiuni comerciale combinate, o frecvents
deosebita o au operatiunile de importuri in valuta convertibila efectuate in scopul ca marfurile
respective sa fie exportate pe terie piete, tot in valutd convertibila. Asemenea operatiuni (denumite pe
scurt reexporturi) se efectueaza din mai multe motive: obtinerea de beneficii in valuta convertibila,
rezultate din diferenta dintre pretul de cumparare (import) si cel de vanzare (export); clauza natiunii
celei mai favorizate de care se bucura tara reexportatoare etc.

In ceea ce priveste modalitatea de plata, datd fiind finalitatea urmaritd prin aceste operatii:
realizarea de aport valutar in condifii de eficienta si securitate ridicate, se impune adoptarea modalitatii
de plata prin credit documentar, sub forma acreditivului ,back to back". Asemenea acreditare se
sprijina reciproc, in sensul ca acreditivul deschis vanzatorului din primul contract este intemeiat pe
acreditivul deschis cumparatorului din cel de al doilea contract, beneficiar fiind initiatorul ope ratiunii de
import-reexport.

O alta modalitate de plata, acreditivul transferabil, contribuie si ea, atunci cand conditiile o
permit, la ridicarea eficientei operatiunii, intr-adevar, se economisesc, in acest caz, spezele bancare
(atat a celor de deschidere a unui nou acreditiv, cat si a celor percepute la fiecare utilizare) si se
simplifica formalitatile de decontare pentru intermediar.

Pentru a fi ferita de riscul fluctuatiilor valutare este indicat ca initiatorul operatiei de import-
reexport, pe langa negocierea pretului intr-o singura valuta, sa promoveze in ambele contracte aceeasi
clauza. Procedandu-se astfel, riscul se transfera asupra vanzatorului din primul contract si asupra
cumparatorului din al doilea contract.

Sectiunea 21. Contractul de lohn
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Operatiunea comerciala in lohn conta in prelucrarea, pe baza contractuala de catre o
intreprindere industriala a materiilor prime, semifabricatelor si accesoriilor furnizate de firma
beneficiara, potrivit indicatiilor sau modelelor puse la dispozitie de catre aceasta din urma.

Pentru prestator, o atare operatie prezinta avantaje cum sunt: acoperirea capacitatilor sale de
productie; degrevarea balantei de plati pentru unele importuri; utilizarea fortei de munca; perfectionarea
procedeelor de productie si ridicarea calificarii personalului muncitor prin Tnsusire de produse noi,
cerute pe piata externa

Dezavantajul principal il prezintad limitarea exporturilor la manopera si cheltuieli generale si
amortismente, fapt ce conduce la un aport valutar mai redus.

Sectiunea 22.Licitatiile pentru contractarea de masini-unelte,
tehnologii si constructii de ansambluri industriale si civile

Tn legaturd cu operatiile de licitatii pentru contractarea de masini-unelte, tehnologii si constructii
de ansambluri industriale si civile sunt de examinat: conditiile de licitatie, oferta de participare la licitatie
si Incheierea contractului.

Conditiile de licitatie sunt stabilite de organizatorul de licitatie (importatorul) si sunt difuzate
cu prilejul publicarii sau distribuirii invitatiei de participare la licitatie (daca licitatia este inchisa).

Instructiunile de participare la licitatie constituie o parte a Caietului de sarcini, fiind uneori
cuprinse In Conditile generale. Ele ofera exportatorului (participant la licitatie) atat posibilitatea
informarii generale asupra caracteristicilor licitatiei, cat si elementele-cadru de apreciere prompta a
posibilitatilor proprii de aliniere la conditiile anuntate de organizator.

Aceste instructiuni au, in general, urmatoarea structura: descrierea generala a obiectului licitat,
date privind forma ofertei, conditii referitoare la statutul participantilor, deschiderea ofertelor, evaluarea
Si acceptarea acestora, criterii generale de excludere, cerinte in legatura cu garantia de participare.

Oferta de participare la licitatie se elaboreaza in baza caietului de sarcini (a carui analiza
implica operativitate si cunostinte de specialitate). La analiza caietului de sarcini trebuie sa concure
atat intreprinderea de comert exterior, cat si producatorul si proiectantul.

Pe baza analizei si a ofertei tehnice intocmite de producator si institutul de proiectare,
exportatorul intocmeste ,nota de fundamentare" care este insotitéd de fisa de calcul a pretului.

Dupa aprobarea notei de fundamentare, oferta iTmpreuna cu toatd documentatia, se transmite
organului extern al licitatiei, cu respectarea obligatiilor de ,constituire a garantiei" (de regula, garantia -
depozitul provizoriu - se constituie In favoarea organizatorului). Depozitul poate fi constituit intr-una din
urmatoarele forme: cash (inclusiv ordine de plata, cambii sau cecuri acceptate de o banca apropiata de
organizator); scrisoare de garantie bancara si acreditiv irevocabil.

incheierea contractului. Dupd adjudecarea licitatiei, in termenul indicat de organizator,
urmeaza incheierea contractului.

In cazul in care exportatorul refuz& s& mai incheie contractul, desi licitatia a fost adjudecats in
favoarea sa, acesta va pierde depozitul provizoriu sau garantia bancara de participare va fi executata.

Capitolul XVIII
TITLURILOR DE CREDIT

Sectiunea 1. Notiune, definitie si caractere juridice

Inca din antichitate cei care realizau activititi comerciale au inteles limitele pe care le impune
folosirea exclusiva a numerarului in derularea operatiunilor comerciale. Acest lucru a dus la crearea
unor instrumente care sa faciliteze efectuarea tranzaciiilor, instrumente materializate prin intermediul
titlurilor de credit.

Practic, titlurile de credit sunt documente care pot circula mult mai usor decéat banii, fiind
totodata negociabile. Ele permit titularilor sa-si exercite, la scadenta, drepturile literale si autonome
mentionate in cuprinsul lor; existenta acestor drepturi este strdns legatd de existenta materiala a
documentului.

Trebuie sa ne ferim de eventuale confuzii care ar putea sa apara intre aceste documente si
titlurile de credit din dreptul civil. Astfel, notiunea de titlu din dreptul civil desemneaza un inscris care
consemneaza un drept al unei persoane, iar cea de titlu de credit se refera la acel inscris care
consemneaza existenta unui drept de creanta a carui realizare urmeaza a se face dupa un timp (la
termen), pana in momentul respectiv existand doar o creantd neexigibild. Tnsa, in timp ce titlurile de
credit din dreptul comercial presupun o stransa legatura intre drept si documentul care il consemneaza
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si care lasa chiar impresia ca ar constitui izvorul dreptului pe care il consemneaza, in dreptul civil
simpla traditiune a titlului nu echivaleaza cu transmiterea dreptului pe care acesta il consemneaza.
Aceasta operatiune presupune anumite formalitati pe care nu le intdlnim in cazul transmiterii titlurilor
comerciale de credit.
Putem defini titlul de credit ca fiind acel document in temeiul caruia posesorul sau legitim are
posibilitatea de a exercita dreptul consemnat in acel inscris, la o data determinata.
Titlurile de credit se caracterizeaza prin urmatoarele trasaturi:
e Formalismul. Titlurile de credit se exprima printr-un inscris sau document.
o Literalitatea. Dreptul mentionat in titlu se realizeaza numai in conditiile indicate prin inscris.
e Autonomie. Dreptul din titlul de credit este independent in sensul ca fiecare posesor legitim al
titlului dobandeste un drept propriu si autonom.
Noul drept este determinat numai de relatia dintre posesor si titlu.

Sectiunea 2. Clasificarea titlurilor de credit

Clasificarea titlurilor comerciale de credit prezinta o deosebitd importanta sub aspectul
regimului juridic aplicabil diferitelor categorii de titluri.

Existda mai multe criterii de clasificare a acestora, criterii pe care le vom arata in cele ce
urmeaza.

A. Dupa natura prestatiei sau continut, titlurile de credit sunt de patru feluri:

- titluri propriu-zise;

- titluri reprezentative;

- titluri de participatie;

- titluri improprii.

Titlurile de credit propriu-zise cuprind o promisiune de prestatiuni viitoare. Ele dau dreptul
titularului la o sumé determinatd de bani sau la o anumitd cantitate de marfuri fungibile. In aceasta
categorie se includ: cambia, biletul la ordin, cecul, obligatiile emise de societatile comerciale, politele
de asigurare.

Titlurile de credit reprezentative incorporeaza un drept real asupra unei cantitati de marfuri
determinate, care este depozitata sau predata pentru a fi transportata.

Titularul documentului are posesia marfurilor prin reprezentantul sau, precum si un drept de
dispozitie asupra lor. Titlurile reprezentative se subroga si circulda in locul marfurilor pe care le
reprezinta. Dintre acestea fac parte conosamentul, recipisa de depozit si warantul.

Titlurile de credit de participatie sau de drepturi corporative, certifica un drept complex ce
decurge din calitatea de component al unei colectivitati. Astfel, actionarul unei societati comerciale are
atat drepturi patrimoniale cét si drepturi personale nepatrimoniale.

In titlurile de credit de participatie sunt cuprinse actiunile.

Titlurile de credit improprii sunt documente de probatiune si legitimare. Ele constituie titluri de
credit numai prin structura lor exterioara. La randul lor, acestea se impart in documente de legitimare si
titluri aparente.

Titlurile aparente se utilizeaza ca mijloc de dovada a unor raporturi juridice. Dintre acestea mai
importanta este factura.

Titlurile de credit improprii nu incorporeaza dreptul in document; in principiu ele nu circula si nu
confera un drept autonom.

B. Dupa modul de circulatie, de desemnare a posesorului sau forma, avem:
- titluri nominative;
- titluri la ordin;
- ftitluri la purtator;

Titlurile de credit nominative contin in text numele unei persoane determinate, titular al
dreptului de creanta ce rezulta din cuprinsul documentului. Acestea se transmit prin cesiune si prin
transfer. Cesiunea se realizeaza prin inserarea unei mentiuni pe inscris si remiterea documentului, iar
transferul se efectueaza prin inscrierea transmiterii in registrul societatii emitente si indicarea ei in titlu.

Titlurile de credit la ordin cuprind numele beneficiarului, precum si o clauza prin care posesorul
este indrituit sa dispuna de document. Aceste titluri se transmit prin gir. Formalitatea girului implica
manifestarea de vointa a posesorului si predarea titlului.

Titlurile de credit la purtator nu precizeaza in cuprinsul lor numele titularului. Beneficiar este
persoana care se afla in posesia documentului.

Ele se transmit prin traditiunea (predarea) documentului.

C. In raport de cauza lor, titlurile de credit se impart astfel:
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- ftitluri cauzale;
- ftitluri abstracte.
Titlurile cauzale cuprind mentiunea expresa a cauzei pentru care se datoreaza prestatiunea.
Fiind un element intern ai obligatiei, indicarea cauzei este esentiala pentru valoarea juridica a titlului.
Titluri de credit abstracte nu prevad cauza juridica a obligatiei. Valabilitatea titlului este
independenta de exprimarea cauzei care constituie un element extern al obligatiei.

Sectiunea 3. Cambia

Notiune si trasaturi

Unul dintre titlurile de credit cele mai utilizate in relatiile comerciale internationale este cambia.
Elemente caracteristice acestui instrument de plata gasim chiar si in antichitate; nesiguranta cailor de
transport, precum si dificultatile pe care le implica transportul unei sume mari de bani, care ar fi
reprezentat o greutate importanta, au facut sa se dezvolte aceasta modalitate de plata. Astfel, atunci
cand o persoana trebuia sa faca o plata intr-un loc mai indepartat depunea la un bancher ce avea
debitori in zona respectiva suma de bani pe care altfel ar fi trebuit sa o transporte singur; in schimbul
acestor bani, bancherul ii elibera o scrisoare prin care dadea delegatie debitorului sau sa plateasca
celui de la care primise banii, sau la ordinul acestei persoane, suma respectiva.

Evul Mediu este Tnsa perioada in care cambia a inceput sa reprezinte ceva apropiat de ceea ce
intelegem Tn prezent prin aceasta notiune.

Cambia este un titlu de credit prin care o persoana, numita fragator, da ordin altei persoane,
numite fras, sa plateasca unei a treia persoane, numita beneficiar, o0 suma de bani determinata, la o
anumita data si intr-un anumit loc.

Aceasta indeplineste trei funciii:

- constituie un procedeu de schimb in materie monetarg;
- serveste ca instrument de plata;
- constituie un instrument de credit.

Ca procedeu de schimb in materie monetara, cambia constatd de exemplu un contract de
schimb a carui realizare ar putea fi schematizata dupa cum urmeaza: cel ce are nevoie de o suma de
bani intr-o anumitd moneda in alta localitate, pe o alta piata sau intr-o alta tara, obtine de la o alta
persoana o scrisoare catre corespondentul acestuia aflat in localitatea respectiva, prin care semnatarul
scrisorii ii cere sa puna la dispozitia aducatorului ei suma de bani prevazuta in scrisoare.

Cambia serveste si ca instrument de plata. Posesorul uneia sau a mai multor cambii, platibile
intr-o anumita localitate, poate face plati dand cambiile in loc de numerar, corespunzator sumelor
prevazute in cuprinsul lor.

Caracterul cambiei de instrument de credit rezulta din faptul ca aceasta nu este platita imediat,
ci la un anumit termen. Asta nu inseamna ca beneficiarul cambiei nu-si poate valorifica, cel putin in
parte, dreptul sau anterior ajungerii la termen. Astfel, el se poate prezenta cu cambia la o banca pentru
a efectua o operatiune de scont; banca 1i va plati suma prevazuta in titlul de credit, mai putin o suma
egala cu valoarea dobanzii pana la scadenta. Mai exista si posibilitatea ca beneficiarul cambiei sa o
transmita, prin gir, unui alt comerciant in contul unei obligatii faid de acesta sau contra unei sume de
bani.

Obligatia Tnscrisa in cambie nu poate avea ca obiect decét plata unei anumite sume de bani,
orice alta prestatie fiind exclusa. Drepturile si obligatile consemnate in cambie nu depind nici intr-o
masura de actul juridic ce le-a generat si in baza caruia cambia a fost emisa; viciile care il afecteaza nu
se rasfrang in nici o situatie asupra raportului juridic consemnat in cambie atata timp cat aceasta a fost
emisa cu respectarea conditilor de forma si de fond cerute de lege. Existenta cambiei este total
independenta de evolutia actului juridic respectiv, ceea ce denota caracterul abstract al acestui titlu de
credit.

Obligatiile cambiale nu pot fi afectate de conditii, orice stipulatie contrara atragand nulitatea
cambiei. Aceasta masura a fost luaté pentru a se evita subminarea sigurantei cambiei.

Utilizarea cambiei prezintd urmatoarele avantaje:

- se transmite simplu si rapid prin gir;
- confera certitudine beneficiarului, de vreme ce a fost acceptata de tras;

fata de beneficiar sunt inopozabile exceptiile pe care trasul le-ar fi putut opune tragatorului;
- este garantata solidar de giranti.

Toate acestea fac din cambie un instrument de plata frecvent utilizat in relatiile comerciale
internationale, in ciuda faptului ca s-au dezvoltat si alte mijloace de plata compatibile cu acest tip de
operatiuni.

Conditii forma si de fond
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Emiterea cambiei si circulatia acesteia creeaza anumite efecte juridice, in baza vointei
persoanelor implicate. Aceasta vointa trebuie sa se manifeste in conditiile legii, atat in privinta fondului,
cat si a formei titlului de credit la care ne referim. Aceste conditii sunt impuse prin intermediul Legii nr.
58/1934 privind cambia si biletul la ordin; in cazul in care anumite aspecte nu sunt reglementate prin
dispozitii speciale, devin incidente dispozitiile dreptului comun in materie.

Pe plan international opereaza dispozitile Conventiei de la Geneva (1930) privind
reglementarea uniforma a cambiei si biletului la ordin. Desi Roméania nu a aderat formal la aceasta
Conventie, Legea nr. 58/1934 cuprinde dispozitii foarte apropiate de cele ale reglementarii uniforme;
exista totusi numeroase probleme, legate in primul rdnd de traducerea defectuoasa a textului
Conventiei; nu sunt putine nici problemele legate de conflictele de legi care se ivesc in reglementarea
anumitor aspecte.

Conditii de forma

Titlul cambial este un act riguros formal. Semnificatia formalismului nu rezulta numai din cerinta
imperativa a unui inscris care sa cuprinda obligatiile partilor, ci si din faptul ca sensul obligatiilor
asumate este determinat de locul unde sunt inscrise mentiunile (pe fata sau pe spatele titlului).

Formalismul cambiei se exprima de asemenea si prin cerinta ca inscrisul sa cuprinda anumite
mentiuni obligatorii, alaturi de mentiunile facultative.

Continutul unei cambii este garantat de doua reguli a suficientei si a certitudinii.

Regula suficientei cere ca din mentiunile ce le cuprinde o cambie sa rezulte toate informatiile
necesare concretizarii obligatiilor cambiale.

Regula certitudinii presupune ca, din punct de vedere literal, textul sa fie astfel formulat incat
sa nu fie susceptibil de interpretari diferite.

Cambia trebuie sa cuprinda in structura sa un numar de 8 elemente dupa cum urmeaza:

- denumirea de cambie;

- ordinul neconditionat de a plati o suma de bani;

- numele aceluia care trebuie sa plateasca (tras);

- scadenta;

- locul unde plata trebuie facuta;

- numele celui caruia, sau la ordinul caruia, plata trebuie facuta;
- data si locul emiterii;

- semnatura tragatorului.

In afar& de mentiunile obligatorii aratate mai sus, cambia mai poate s& cuprinda si o serie de
clauze accesorii si care pot fi:

- clauze susceptibile sa influenteze obligatiile cambiale cum ar fi “nu la ordin” ori “netransmisibil
prin gir”. Tn prezenta acestor clauze, beneficiarul nu poate transmite cambia prin gir;

- clauze care nu afecteaza obligatiile cambiale: clauza "dupa aviz" cu semnificatia ca trasul nu
accepta titlul respectiv si nici nu-1 plateste decat dupa ce va primi o instiintare de la tragator; clauza
“valoarea primita Tn marfuri” sau “in alimente” ori “in numerar’ care indicd cauza emiterii sau
proviziunea.

Conditii de fond

Avand in vedere ca norma speciala, Legea nr. 58/1934, nu contine nici o referire la conditiile de
fond ale cambiei, devin incidente in acest sens dispozitile dreptului comun in materia conditiilor de
fond cerute pentru validitatea unui act juridic, mai exact ale Codului civil. Aceste dispozitii privesc
urmatoarele elemente:

- capacitatea;

- consimtamantul;
- obiectul;

- cauza.

In ceea ce priveste capacitatea, Conventia de la Geneva din 1930 lasa in seama fiec&rui stat
stabilirea conditiilor privind capacitatea unei persoane de a-si asuma obligatii cambiale. Aceasta
problema este reglementata la noi de Decretul 31/1958; potrivit art. 3 C. com., cambia reprezinta fapta
de comert, ceea ce face necesar ca cel care o elibereaza sa beneficieze de capacitate deplina de
exercitiu, asa cum se cere oricarei persoane fizice pentru a fi comerciant.

In principiu, capacitatea trebuie sa existe in momentul semnarii cambiei; dacd persoana
respectiva este incapabila Tn momentul semnarii dar beneficiaza de capacitate deplina in momentul
punerii in circulatie a titlului ne vom afla in prezenta unui caz de ratificare.

Lipsa capacitafii atrage nulitatea relativa, mai putin in cazul in care incapabilul a folosit
manopere dolosive pentru a induce celeilalte parti convingerea ca este capabil. Sanctiunea nulitatii nu
se aplica in ceea ce-i priveste pe ceilal{i semnatari, obligatiile acestora raméanand valabile.
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Potrivit Conventiei, daca o persoana incapabila potrivit legislatiei sale nationale semneaza
cambia pe teritoriul unei tari dupa a carei legislatie beneficiaza de capacitatea necesara obligarii
valabile, atunci titlul cambial este considerat valabil.

In materia cambiei, consimtdmantul si cauza prezintd o anumita particularitate, in sensul ca nu
are nici o relevanta cauza care a dat nastere obligatiei cambiale, existenta acesteia fiind independenta.

Obiectul obligatiei cambiale nu poate consta decat in plata unei sume de bani, orice alta
prestatie fiind exclusa.

Transmiterea cambiei

De regula cambia se transmite prin gir, atata timp cat nu cuprinde vreo prevedere contrara.
Aceasta modalitate de transmitere consta in inscrierea unei anumite formule, de regula pe spatele
titlului (de unde si denumirea de andosament), prin care se da curs vointei posesorului actual de a
efectua transmiterea si remiterea titlului unui nou posesor.

Putem deci sa definim girul ca fiind acel act juridic prin care posesorul cambiei (girant)
transmite toate drepturile sale izvorate din aceasta unei alte persoane (giratar), printr-o declaratie
scrisa si semnata pe titlu, urmata de traditiunea acestuia.

Girul trebuie sa cuprinda ordinul de plata, adresat trasului, cu privire la obligatia de a plati
noului beneficiar suma de bani inscrisa ih cambie precum si semnatura girantului. Daca nu este aratat
numele noului beneficiar, girul este in alb si posesorul unei astfel de cambii are la dispozitie
urmatoarele posibilitati:

- sa completeze girul cu propriul sdu nume, sau cu numele altei persoane;
- sa gireze cambia din nou Tn alb sau in ordinul unei anume persoane;

- sa predea cambia unui tert fara sa completeze girul si fara s-o gireze.
Girul indeplineste urmatoarele funciii:

a) Este un mijloc de transmitere a drepturilor inserate in cambie;
b) Ofera garantie pentru acceptarea si plata cambiei;
c) Este un mijloc de legitimare a posesorului titlului cambial.

Prin efectul girului, giratorul devine titular al cambiei si al tuturor drepturilor izvorate din ea. Pe
baza girului el 1si legitimeaza posesia titlului.

Avalul este operatiunea prin care o persoana, numita avalist, garanteaza altei persoane, numita
avalizat, plata unei cambii. Formula utilizata este de regula “pentru aval” sau “pentru garantie” si se
inscrie pe cambie, pe adaosul acesteia, ori pe un duplicat. El trebuie sa indice si persoana pentru care
a fost dat, iar daca lipseste o asemenea indicatie se prezuma ca a fost dat pentru tragator. De
asemenea, obligatorie este si semnatura avalistului.

Avalistul este un debitor de regres. Daca el a platit cambia, dobandeste impotriva avalizatului
toate drepturile decurgand din cambie. Se poate indrepta impotriva tuturor celor obligati fata de el sau
numai impotriva unuia dintre ei, la propria sa alegere.

O cambie poate fi trasa:

- la vedere;

- la un anumit timp de la vedere;

- la un anumit timp de la data emisiunii;
- la o data fixa.

Pana la scadenta, in functie de modul cum aceasta este fixata, cambia trebuie prezentata
trasului pentru acceptare, de regula la domiciliul ori sediul sau.

Acceptarea se scrie pe cambie, folosindu-se cuvantul “acceptat” sau o alta expresie
echivalenta, urmata de semnatura trasului. Chiar si simpla semnatura a trasului poate fi socotita drept
acceptare. Acceptarea trebuie sa fie neconditionata. Trasul poate sa accepte numai o parte din suma.
Prin acceptare, trasul se obliga sa plateasca cambia la scadenta.

Sectiunea 4. Biletul la ordin
Biletul la ordin este cel mai simplu titlu de credit. El implica doua persoane si nu trei, ca n
cazul cambiei sau al cecului.
Semnatarul se angajeaza la ordinul beneficiarului sa plateasca suma indicatd in biletul de
ordin.
Elementele de continut ale biletului la ordin sunt urmatoarele:
- denumirea de “bilet la ordin” trecuta Tn insusi textul titlului si exprimata in limba intrebuintata
pentru redactarea acestui titlu;
- promisiunea neconditionata de a plati o suma determinata;
- aratarea scadentei;
- aratarea locului unde plata trebuie facuta;
- numele aceluia caruia sau la ordinul caruia plata trebuie facuta;
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- aratarea date si locului emiterii;
- semnatura emitentului.

Din cele aratate rezultd ca emitentul unui bilet la ordin se obliga sa plateasca beneficiarului
suma de bani determinata si inscrisa in titlu. Prin aceasta, biletul la ordin se deosebeste de cambie,
care comporta un raport juridic complex ce se deruleaza cu participarea a trei persoane: tragatorul,
trasul si posesorul titlului.

Neimplicdnd existenta unui tras, biletul la ordin nu necesitd o acceptare. Atunci cand el
este insa cu scadenta la vedere, trebuie prezentat spre viza emitentului in termenul stabilit de lege
sau Tn termenul fixat de emitent ori de giranti. Refuzul emitentului de a da viza se constata printr-un
protest, de la data caruia va curge termenul de la vedere. Referitor la aval, legea prevede ca, daca
nu s-a mentionat pentru cine acesta a fost prestat, el se considera ca este dat pentru emitent.

Sectiunea 5. Cecul

Cecul este un mandat scris, dat unui bancher, de a plati ,la ordinul purtatorului" o suma
determinata. Bancherul este ,trasul", iar mandantul este ,tragatorul". Sunt asimilati bancherilor si
agentii de schimb.

Cecul este transmisibil prin andosare. Exista si o reglementare speciala a cecurilor postale.

Asupra acestor agenti financiari se poate trage un cec, nu si asupra altora (pentru ca cecul
reprezinta bani gi, ca atare, el nu poate fi tras decéat asupra unor agenti financiari profesionisti).

Bancherul este trezorierul prin excelenta pentru ca la el se depun banii si, tragandu-se un cec,
se vor utiliza acesti bani astfel depusi.

Cecul, ca instrument de plata nu poate fi tras asupra unui bancher decat daca la acesta exista
o acoperire (un fond depus - provizion).

In mod curent se spune c& se poate trage un cec atunci cand bancherul are o datorie fatd de
tragator, acesta din urma avand o creanta fata de bancher (ca urmare a depunerii unei sume de bani)
si ca aceasta creanta va profita purtatorului cecului, intr-adevar, oamenii au la bancher bani pusi in
depozit sau in cont creditor. Dar, sunt si cazuri cand alti tragatori de cecuri nu sunt initial creditori ai
bancherului, ba chiar sunt debitorii acestuia si totusi ei pot trage asupra lui cecuri valabile. Este cazul
celor carora bancherul le-a deschis un credit prealabil si precis (linie de credit). Aceasta deschidere de
credit reprezinta o creanta a clientului si are valoarea unei datorii (previziuni).

Deci, datoria (previziunea) poate avea doua surse, corespunzatoare celor doua roluri ale
bancherului care, fie furnizeaza banii sai clientilor, fie primeste banii altora, Tn ambele cazuri el poate
sa-si autorizeze clientii sa traga asupra lui cecuri.

Previziunea trebuie sa existe din ziua in care se emite cecul, caci acesta este un instrument de
platd imediata. Deci, previziunea nu poate fi la termen, dar este, necesarmente, la vedere. Beneficiarul
cecului trebuie sa fie creditat cu suma ce i se cuvine, imediat ce se prezinta bancherului.

Aceasta este marea diferenta intre cec si scrisoarea de schimb, in mod curent, in afaceri, este
preferata, de debitorii comerciali, scrisoarea de schimb. Aceasta, datorita dorintei si nevoii de credit pe
care o au comerciantii. Pentru a nu fi nevoiti sa aiba la ei in permanenta bani inerti prefera sa conteze
pe bani la termen. Cecul, dimpotriva, presupune bani imediat disponibili la bancher. Faptul de a emite
un cec fara acoperire (provizion) constituie fapt penal. Constituie, de asemenea, infractiune, faptul de
retragere a fondului (previziunii) dupa ce s-a emis un cec sau sa se traga un cec fara acoperire
suficienta.

Securitatea cecului este astfel asigurata si prin masuri penale.

Daca totusi cecul este regularizat, intr-un termen legal de 10 zile, prin constituirea, la bancher,
a unei acoperiri (provizion) suficiente, deficienfa din momentul emisiunii nu mai antreneaza decat o
amenda forfetara.

O lista neagra de tragatori de cecuri fara acoperire este pastrata la Banca Nationala si
inscrierea pe aceasta lista poate atrage interdictia de emitere de cecuri. Bancile vor fi si ele prevenite
sa refuze eliberarea de carnete de cecuri culpabililor.

Cecurile sunt trase asupra bancherului tragatorului si, Tn general, primite la bancherul
purtatorului.

Bancile in ansamblul lor, vor compensa cecurile purtate la ordinul lor, cu cele trase asupra lor,
pentru aceasta fiind suficienta o simpla sedinta de compensare.

Sectiunea 6. Scrisoarea de schimb

Scrisoarea de schimb este un inscris comercial. Emiterea ei este un act de comert, intrucat un
trafic de credit are in sine ceva de natura comerciald. Deci, nu s-ar putea pretinde unui debitor, care nu
este comerciant, sa accepte o scrisoare de schimb. Dimpotriva, un comerciant daca este debitor,
trebuie sa accepte scrisoarea de schimb trasa asupra lui de creditorul sau.
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Scrisoarea de schimb, denumita ,trata
distanta.

Ca si in cazul cecului, trata este un mandat dat altuia de a plati datoria mandatarului, dar, spre
diferenta de cec, el poate fi dat unui comerciant oarecare asupra caruia se trage scrisoarea de schimb.
Acesta este trasul, dar in cadrul acestui raport triunghiular mai exista tragatorul si purtatorul inscrisului,
exact ca si Tn cazul cecului.

Scrisoarea de schimb fiind un instrument de credit este ,la termen". De exemplu, se trage la
sfarsitul lunii curente, la sfarsitul lunii urmatoare sau pentru doua sau trei luni mai tarziu, ceea ce nu
impiedica daca exista nevoie de bani de a se sconta scrisoarea imediat la bancherul persoanei
purtatoare. Cateodata, bancherul care a scontat o va resconta la o alta banca. Cu trei semnaturi
scrisoarea va fi in cele din urma buna sa fie rescontata la Banca Nationala.

Pentru ca cea mai mare parte a comerciantilor trasi sunt ei insisi clienti la un bancher, trata pe
care purtatorul o face sa fie scontata sau incasata prin intermediul propriului sdu bancher, la ordinul
caruia el o trece, se va compensa intre banci, cu sau fara intermedierea Bancii Nationale.

Scrisoarea de schimb scurteaza lantul platilor, deoarece gratie ei, fiecare dintre purtatorii
succesivi carora ea le-a fost andosata va fi considerat, provizoriu, ca fiind platit.

Un alt avantaj al scrisorii de schimb este ca procura credit tréagatorului, in fond, trata constituie
un mijloc de a face sa-ii fie platita datoria, cAnd nu ai bani, de un altul care nu-ti datoreaza inca bani
(de exemplu, peste doua luni). Se trage trata si este dusa la un bancher care o va sconta si astfel se
capata banii.

Scrisoarea de schimb ca si cecul este si un instrument de platd in timp dar acest aspect
prezinta un interes mai mic. Ceea ce intereseaza cu deosebire este faptul ca pe aceasta cale se pot
obtine dinainte banii care abia urmeaza sa fie datorati. De aceea, scrisoarea de schimb este preferata
cecului (in comert).

Fara indoiala, plata nu este efectiva decat daca trasul se dovedeste, la scadenta, a fi debitor si
solvabil; dar securitatea operatiei poate veni din mers si de o maniera mai efectiva decat in cazul
cecului care nu se andoseaza niciodata decéat la bancherul beneficiarului, in timp ce scrisoarea de
schimb poarta adesea mai multe andosari. Fiecare dintre semnatari devine debitor solidar. Dar, cea
mai mare parte a tratelor sunt trase direct la ordinul bancherului scontat sau incasator.

Ca si in cazul cecului, proprietatea provisionului poate fi transmisa prin scrisoare de schimb.

Nu este necesara existenta acoperirii (provision) In momentul emiterii scrisorii de schimb. Este
suficient sa se spere ca aceasta va exista la scadenta. Aceastad speranta poate fi transmisa si daca
scrisoarea de schimb este acceptata ea devine angajament.

Intr-adevar, scrisoarea de schimb poate fi acceptatd si efectiv ea este acceptatd destul de
adesea, dar cea mai mare parte a scrisorilor de schimb circula fara acceptare.

Prin acceptare, trasul isi asuma el angajamentul tragatorului. Tragatorul 1i daduse un ordin care
nu avea valoare decat in legatura cu o datorie presupusa a trasului. Purtatorul are un mijloc de a obtine
acordul trasului, facandu-1 pe acesta sa accepte scrisoarea de schimb, in acest caz acoperirea
(provisionul) devine certa.

Acceptarea este rar ceruta pentru tratele de mica importanta si in cazul celor care prezinta
incredere, afara de cazul cand bancherul scontator pentru a avea o semnatura in plus. Dar, daca
exista acoperire, trasul, comerciant sau debitor, este obligat sa accepte scrisoarea de schimb. Si daca
refuza el se expune la un protest, act de portarel, prin care se constata refuzul. El poate, de altfel, sa
accepte o scrisoare de schimb fara sa existe inca acoperire, ceea ce-1 plaseaza intr-o situatie analoga
celei a bancherului care deschide un credit clientului sdu. Numai ca& bancherul este un om a carui
profesiune este de a deschide asemenea credite unor oameni pe care-i verifica minutios cu privire la
solvabilitatea lor.

Intre comercianti fira scrupule se intampla sa se deschida credite fictive, fara intentia ferma de
a le onora. Este cunoscut ca bancile sconteaza mai usor hartiile cu mai multe semnaturi. De exemplu,
trei comercianti a caror semnatura a devenit aleatorie, ei stiind mai bine decét oricine cd nu mai au
credit, nici mijloace serioase de a si-1 procura, se intelege ca unul dintre ei sa traga o scrisoare de
schimb asupra unui al doilea comerciant, cel de al treilea comerciant va sconta trata la o banca, in
fond, ei nu sunt creditori intre ei, dar ei vor sa-si prelungeasca viata comerciala procurandu-si bani
imediat, pe baza unor angajamente fictive, in speranta ca lucrurile vor merge mai bine la scadenta.
Asadar, cu toate numeroasele semnaturi de pe trata, bancherul care a platit s-ar putea sa raména in
fata unui vid.

Exemplul de mai sus este mai simplu. El insa a fost mult perfectionat. Frauda poate fi dubla
sau tripla. Asa, de exemplu, primul comerciant nu numai ca a tras o scrisoare asupra celui de al doilea,
platibila celui de al treilea, pentru ca acesta din urma sa o poarta sconta pe contul primului, dar si cel
de al doilea comerciant trage o scrisoare pe seama primului, care ar insemna ca se compenseaza cu
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scrisoarea trasa de acesta pe seama sa, cel de al treilea fiind cel insarcinat, dupa andosare, cu
scontarea pentru el. i, de asemenea, se poate imagina ca si cel de al treilea comerciant va trage si el
0 scrisoare pe seama primului si platibila celui de al doilea, precum si o0 scrisoare pentru cel de al
doilea platibila primului, in felul acesta, toate aceste trate fatd de bancheri diferiti, vor fi creat un intreg
complex de situatii bazate pe nimic. Si, la scadenta, se va reincepe.

Jurisprudenta se arata jenata de aceste fraude. Ea anuleaza efectele intre fraudatori si suprima
recursul cambial. Dar, nulitatea este inlaturata la purtatorul de buna credinta, mai ales in ceea ce
priveste pe bancheri, care au, desigur, calea recursului, care insa adesea se dovedeste inutila, contra
fraudatorilor. Cel care, prin complezenta a semnat un atare inscris si care, prin noroc, are mijloacele de
a onora la scadenta, nu are recurs contra celorlali nici contra purtatorului de buna credinta. inscrisurile
de complezenta pot, de altfel, sa constituie o infractiune.

Andosarea. Andosarea indica ca inscrisul comercial (scrisoarea) trece la ordinul X, indicatie
care este datata si urmata de semnatura andosatorului. Toate acestea figureaza pe spatele nscrisului.

Dar, pe multe inscrisuri, fiecare andosare consta doar in semnatura. Sunt ,andosarile in alb", in
transmiterile intre banci, semnatura este chiar inlocuita printr-o parafa. Legea o permite, cu exceptia
acceptarilor si avalurilor.

Aceasta simpla semnatura face din Tnscrisul comercial aproape un titlu la purtator, caci ea
suprima, pentru purtatorii care le primesc, anumite garantii, rezultdnd din andosarile normale.

Dar, in astfel de cazuri, transmiterea devine mai usoara. Andosarea in alb nedatata lasa
necunoscuta, in lanful purtatorilor succesivi, ordinea in care ei s-au succedat. Aceasta nu suprima insa
recursurile intre ei, caci, in ceea ce-1 priveste pe ultimul purtator, ei sunt cu totii debitori solidari.

Daca andosarea nu indica nimic special, ea transporta la beneficiarul ei proprietatea nscrisului
comercial si a tuturor drepturilor comerciale. Andosatorul devine proprietarul provisionului si garantiilor
sale. Dar in cazul anumitor andosari, semnatura poate fi precedata de mentiuni deosebite, prin care
sunt precizate si limitele inscrierilor comerciale.

in cazul particular al andosarii cu clauza de rascumparare nu se transmite scrisoarea de
schimb la noul purtator decét titlul de gaj. Deci, acesta nu devine proprietar nici al tratei, nici al
provisionului; el este un simplu gajist.

Andosatorul, inainte de a semna, face mentiunea ca trece inscrisul la ordinul purtatorului ,cu
titlu de gaj" sau ,cu titlu de amanet". Este Tnsa prudent sa se precizeze datoria garantata si vointa de a
reduce efectul andosarii doar la valoarea unui gaj.

Este un gaj comod care se realizeaza fara formalitati. Scrisoarea de schimb va fi automat
prezentata (la scadenta) trasului, dar de gajist, care va fi platit in limitele creditului sau. Numai ca, pana
la scadenta, andosatorul, platindu-1 pe gajist, poate sa-i redea inscrisul.

Avalul. Spre deosebire de andosarea cu clauza de rascumparare, care diminueaza drepturile
purtatorului, avalul le sporeste printr-o cautiune solidara, cea a semnatarului avalului.

Deci, avalul este o cautiune comerciala, in scrisoarea de schimb acesta fiind reputat ca dand
purtatorului o garantie a solvabilitatii tragatorului si nu al trasului, cu exceptia cazului cand s-a prevazut
invers prin trata.

Andosarea-procura. Are drept scop sa permita andosatarului sa primeasca scrisoarea de
schimb, fara sa aiba asupra ei nici un drept. Ea ii da acestuia manda-

tul de a acoperi inscrisul Tn contul mandantului. Andosatarul va fi obligat sa dea socoteala
andosatorului de executarea mandatului sau.

Si in acest caz, natura andosarii trebuie indicata cu claritate, astfel nu este opozabila tertilor
carora mandatarul le-a andosat inscrisul in contul mandantului.

Stergerea exceptiilor. Andosarea normala produce efectele caracteristice ale scrisorii de
schimb, prin aceea ca sterge exceptiunile, in profitul purtatorului de buna credinta.

Dreptul cambial se caracterizeaza prin aceea ca titlul transmis prin andosare are valoarea
transmiterii la andosatar a drepturilor inerente si abstracte, care rezulta din simplul fapt al semnaturilor.

Beneficiarul are dreptul sa ignore cauzele acestor semnaturi si validitatea creantelor carora
acestea le corespund. Din moment ce figureaza semnaturi pe trata sa, semnatarii ii sunt obligati.

Semnatarii nu se pot prevala de aparari pe care le-ar putea opune creditorilor care i-a atras in
circuitul cambial. Angajamentul andosatorilor este identic cu cel al trasului acceptant.

Tot asa, fiecare dintre andosatori acopera, cu semnatura sa cambiald, cu privire la purtatorul
final, aproape toate viciile angajamentelor sale. Aceasta permite purtatorului de a ceda toate drepturile
sale cambiale care rezulta din inscrisul comercial purtatorilor ulteriori. Asa, de exemplu, viciile de
consimtamant, care ar putea afecta una din creantele incorporate momentan in scrisoarea de schimb,
sunt acoperite. Si daca una dinte datoriile astfel incorporate este stinsa prin plata, compensatie sau
confuziune nu are nici o importanta; trata, remisa ultimului purtator, il va obliga pe semnatar sa-i
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plateasca integral, desi el a mai platit parfial odata (prin compensare, confuziune etc.). in aceasta
consta securitatea de drept cambial.

Se fac cateva exceptii. Astfel, se admite ca incapacitatea unui semnatar nu este acoperita prin
circulatia scrisorii de schimb.
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